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RESUMEN 

El presente trabajo de investigación titulado “Identificación de oportunidad comercial para 

la exportación de Capsicum de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados Unidos, 2020”, 

fue desarrollado con el propósito de investigar de qué manera el mercado estadounidense es 

una oportunidad comercial para impulsar la exportación de Capsicum de la empresa Quality 

Fields S.A.C.     

 

El tipo de investigación de la presente tesis es documental de carácter descriptiva simple; es 

decir, la metodología de investigación que se utilizó es de carácter no-experimental – 

transversal y la técnica utilizada en la presente investigación es la revisión documental por 

ende aplica como instrumento una guía de revisión documental, por esta modalidad se 

entiende que el investigador recolecta datos cuantitativos y cualitativos en diferentes niveles; 

sin embargo, pueden variar en cada uno de éstos. 

 

Asimismo, el presente trabajo de investigación expone resultados de fuentes primarias 

obtenidas de Promperú, Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, Universidad Privada 

del Norte, artículos periodísticos, entre otros; los cuales fueron analizados y comparados 

mediante fuentes secundarias obtenidas principalmente de TRADE MAP, VERITRADE, 

SUNAT. 

 

Palabras claves: Capsicum, Oportunidad Comercial, Exportación. 
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ABSTRACT 

The present research work entitled “Identification of commercial opportunity for the export 

of Capsicum of the company Quality Fields S.A.C. to the United States, 2020”, was 

developed with the purpose of investigating how the United States market is a commercial 

opportunity to promote the export of peppers from the company Quality Fields S.A.C. 

 

The type of research in this thesis is documentary of a simple descriptive nature; in other 

words, the research methodology used is non-experimental - transversal and the technique 

used in this research is the documentary review, therefore, a document review guide is 

applied as an instrument, by this modality it is understood that the researcher collects 

quantitative and qualitative data at different levels; however, they may vary in each of the 

these. 

 

Likewise, this research work presents results from primary sources obtained from Promperú, 

Ministry of Foreign Trade and Tourism, Universidad Privada del Norte, journalistic articles, 

among others; which were analyzed and compared by secondary sources obtained mainly 

from TRADE MAP, VERITRADE, SUNAT. 

 

 

 

 

Keywords: Capsicum, Commercial Opportunity, Export. 
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CAPÍTULO I. INTRODUCCIÓN 

 

1.1. Realidad problemática 

En los últimos años, las exportaciones han ido aumentando, de forma generosa, debido 

a la alta demanda de productos de diversos mercados del exterior y de los tratados de 

libre comercio en general. Es posible establecer que los países a medida que 

incrementan sus exportaciones totales y por habitante, también mejoran en sus índices 

de bienestar de la población, lo que es un indicativo de que la calidad de vida de los 

habitantes de los países que realizan exportaciones ha mejorado, es decir, que aquellas 

exportaciones que sea realizan, son industriales principalmente y, en menor medida, 

las primarias o exportaciones de materia prima causan impactos positivos en el 

producto neto de exportaciones. Lo señalado anteriormente reafirma la gran 

importancia que tiene el comercio exterior y a su vez afirma que el crecimiento 

económico de cada país es resultado de las exportaciones en su gran mayoría. (Cáceres, 

Agudelo y Tejedor, 2018).  

 

La selección de oportunidades para la creación de nuevos negocios, en otros países, es 

casi la habilidad más importante de un emprendedor con éxito, de esta manera, las 

oportunidades comerciales proporcionan beneficios ya sea al vendedor, como al 

consumidor, pero cabe mencionar que aunque existan grandes oportunidades de 

negocios, solo aquellas personas que sepan identificar estas oportunidades serán 

beneficiados. Asimismo, es importante que las empresas se mantengan en mejoras 

continuas para que sean competitivas y evaluar las alternativas como oportunidades de 

negocios. (Nájera-Díaz y Pardo, 2018). 
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Es por ello, que, para evaluar las oportunidades comerciales, además de tener y 

presentar ideas de innovación, se debe demostrar interés al momento de crear un 

negocio, ya sea aplicada a un producto y escenario particular, que preferiblemente debe 

ser de importancia y significado en el mismo. Adicionalmente, la recepción de nuevas 

empresas de los diferentes países, en ciertas ocasiones, no es bien tomada por factores 

como la economía, barreras arancelarias, etc. (Ascorra, Rivera-Aguilera, Mandiola y 

Espejo, 2018).  

 

Singh (2018) define la oportunidad comercial como una idea potencialmente factible 

que busca beneficiarse o lucrar gracias a el ingreso de diferentes productos/servicios 

al mercado o mejorando y transformando un producto/servicio que ya existe, también 

puede imitar un producto/servicio en un mercado donde la competencia sea mínima. 

Según Barón (2017) define que la oportunidad es la capacidad de brindar rentabilidad 

a la empresa, novedad, y aceptación moral y legal del nuevo producto/ servicio en el 

mercado. 

 

Por consiguiente, es necesario desarrollar estrategias, que ayuden a alcanzar los 

objetivos propuestos y así se pueda hallar diferentes oportunidades comerciales. En 

este sentido, el descubrimiento de oportunidades resulta un aspecto clave en la 

actividad empresarial, convirtiéndose en un punto muy importante en las 

investigaciones. Muñoz y Calle, (2015, 24p) se refieren a este tema afirmando que: 

“La estrategia representa el mecanismo por medio del cual se realizará algo. Consiste 

en la expresión de los medios para alcanzar un fin.” 
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Según Kerfant (2017), la oportunidad de negocio se podría definir por tres ejes: 

un mercado potencial suficiente, una viabilidad técnica y económica demostrable, y 

un equipo promotor capacitado. Si se quiere que el negocio tenga mayor venta y un 

margen de ganancia mucho más alto, se tiene que acudir al mercado potencial, este 

mercado es algo que se enfoca totalmente en el futuro y posiblemente dará un resultado 

más sustentable en cualquier empresa de venta de productos o prestaciones de 

servicios. (Pacheco, 2019) 

 

El análisis de viabilidad técnica y económica busca establecer física, material y 

monetariamente la realización del nuevo negocio, es decir, para que el negocio sea 

viable, debe contar con los recursos necesarios como equipos, maquinaria, materiales 

e insumos, resalta que, no basta que el negocio cuente con los elementos técnicos, sino 

también que los procesos y los recursos estén diseñados y organizados para producir 

con eficiencia y calidad. Asimismo, la rentabilidad del proyecto de negocio, de generar 

suficientes beneficios y a la recuperación de la inversión en un determinado periodo, 

utilizando varios indicadores, como: La TIR, el VAN y Costo/Beneficio de no ser así 

el negocio no funcionará. (Samaniego, 2020). 

 

La capacitación constante de cada colaborador de la empresa es fundamental, lo ideal 

es que regularmente cada colaborador tenga una inducción general sobre lo que es la 

empresa, su visión y sus objetivos, como asegura Greenham (2019), contar con 

un equipo organizado, comprometido y que busque siempre alcanzar sus objetivos; 

son las principales claves para que una startup vaya en crecimiento. 
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La definición de oportunidad de negocio, y conocido por ciertos autores como 

oportunidad comercial, cada vez resulta más conocida gracias a los emprendedores 

que deciden poner en marcha sus ideas, proyectos o propuestas empresariales. En este 

sentido, la investigación está direccionada a la variable Oportunidad Comercial y cómo 

esta puede generar una idea de negocio con la exportación de Capsicum peruano a 

Estados Unidos.  

 

De acuerdo con el reporte de la Sociedad de Comercio Exterior del Perú (COMEX, 

2019) respecto al ají páprika, se observa un crecimiento luego de las caídas del año 

2017 y del primer periodo del año 2018. En el primer periodo del año 2019, las 

exportaciones de ají páprika sumaron un total de US$ 10 millones, es decir, un 19,1% 

más con respecto a los primeros dos meses del año anterior, alcanzando un total de 

US$ 7, 807,635.35. Si bien es cierto, se observa un crecimiento importante, se espera 

superar los valores del año 2016, debido a que estas a nivel mundial llegaron a los US$ 

11,376 millones. Asociación de Exportadores (ADEX, 2019). 

 

A pesar de este crecimiento, no se muestra el mismo escenario para la presentación de 

Ají Paprika molida con la PA 0904221000, ya que sus exportaciones han bajado 

considerablemente; en el año 2017, las exportaciones de ají paprika molida eran de 

US$ 10,891,263, en el año 2018 bajó a US$ 7,537, 735 esto quiere decir que sus 

exportaciones se redujeron en un 30% con respecto al año anterior, y por último, en el 

año 2019 bajó a US$ 5,254,953, esto quiere decir que las exportaciones se han  

reducido en 31% respecto al año anterior. (VERITRADE, 2019). 
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Peña (2020), considera que Perú debe esforzarse en continuar con el impulso al 

crecimiento de las exportaciones de Capsicum y no dejar pasar oportunidades de 

ampliar y diversificar la oferta exportable nacional.  

 

Según Varilias (2018, p12), “La presencia e imagen de nuestra gastronomía respecto 

al ají páprika ayudó para hacernos conocidos en el mundo”. Sin embargo, es preciso 

tener cuidado con las exportaciones de los siguientes años para que no se vea afectada 

la oportunidad comercial que emprendedores peruanos desean poner en marcha. 

 

Asimismo, a diferencia de otros países a nivel mundial, Perú cuenta con sus propias 

plantas de producción de ají alrededor del país. Amorrortu (2016) indica, que los ajíes 

y pimientos se están consolidando en los diversos mercados gracias a nuestra 

gastronomía, que los tiene entre sus principales ingredientes, a quienes se les atribuye 

el color y sabor de cada uno de nuestros platos. Es preciso resaltar, que para que una 

oportunidad comercial se lleve a cabo, de manera efectiva, en el país norteamericano 

es rigurosamente inexcusable que se trabaje de una manera compuesta: productores y 

exportadores.  

 

El ají páprika (Capsicum Annuum) es una rica fuente de fibra, la necesidad del 

consumo en los humanos de dichos nutrientes ha incrementado debido a sus 

propiedades, como ser rica en vitamina A, C, E y del complejo B. National Institutes 

of Health (2019). 
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Bernal (2018) sostiene que las características únicas del ají páprika permiten mostrarlo 

con un 10% de sustitución como la mejor opción por su aceptación y versatilidad en 

futuros mercados.   

 

Entre los principales países que fueron proveedores de Estados Unidos, en el año 2019, 

se encuentran: India, China, España, México y Perú, ocupando el quinto puesto de 

todos los exportadores hacia Estados Unidos de un total de 200 países, es decir, que 

existe un beneficio ya que cada año está ganando más oportunidad exportable en el 

mercado estadounidense. (Trade Map, 2020).  

 

Los principales países importadores de Capsicum peruano a nivel mundial, fueron: 

Estados Unidos como principal comprador, con un valor de USD 186,168 millones, 

seguido de Japón con USD 47,241 millones, Reino Unido con USD 41,305 millones, 

Alemania con USD 40,196 millones, Tailandia con USD 28,769 y España con USD 

23,551 millones.  Debido a que Estados Unidos tiene una participación ascendente, 

hay una gran ventaja a comparación de los otros países importadores. (Veritrade, 

2020).  

 

Según cifras del Ministerio de Agricultura y Riego del Perú (MINAGRI, 2020), los 

principales lugares de cultivo de Capsicum en el Perú, son: Lambayeque, con 53,861 

toneladas, en la lista le sigue Lima, principalmente la zona de Barranca, con 36,673 

toneladas, la tercera zona es Pasco con 26,703 toneladas y la cuarta zona más 

importante es Arequipa con 6,276 toneladas.  
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Es así que el desarrollo de la presente investigación busca una oportunidad comercial 

para la exportación de Capsicum de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados 

Unidos, la cual se encuentra en Arequipa con el propósito de expandir sus ventas en el 

mercado internacional. 

 

1.2. Formulación del problema 

   Sobre la base de la realidad problemática, se formula el problema general:  

¿Es una oportunidad comercial la exportación de Capsicum de la empresa Quality 

Fields S.A.C. a Estados Unidos, 2020?  

 

 

1.2.1. Problemas específicos 

• ¿Cuáles son los competidores potenciales nacionales e internacionales para 

la exportación de Capsicum de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados 

Unidos? 

• ¿Cuál es la demanda del Capsicum en el mercado estadounidense de la 

empresa Quality Fields S.A.C.?  

• ¿Cuáles son las principales barreras arancelarias y fitosanitarias para la 

exportación de Capsicum de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados 

Unidos? 

• ¿Existe capacidad de oferta exportable de la empresa Quality Fields S.A.C. 

a Estados Unidos? 
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1.3. Justificación  

En el Distrito de Majes, la empresa QUALITY FIELDS S.A.C tiene como activo fijo 

25 hectáreas de Ají paprika, con más de cinco años en el mercado vendiendo a 

intermediarios. 

 

1.3.1. Justificación práctica 

Como justificación práctica en la presente investigación se mostrará a la empresa los 

precios, y volúmenes exportados de ají paprika al mercado de Estados Unidos y 

motivará a iniciar sus operaciones de exportación y no solo se estaría abriendo una 

puerta para la venta al extranjero sino también producirá más trabajo. 

 

 

 

1.4. Objetivos 

1.4.1. Objetivo general 

Determinar si la empresa Quality Fields S.A.C. tiene oportunidad comercial para 

la exportación de Capsicum a Estados Unidos, 2020.  
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1.4.2. Objetivos específicos 

• Analizar los competidores potenciales nacionales e internacionales para la 

exportación de Capsicum de la empresa Quality Fields S.A.C a Estados 

Unidos. 

• Analizar la demanda del Capsicum en el mercado estadounidense de la 

empresa Quality Fields S.A.C. 

• Determinar las principales barreras arancelarias y fitosanitarias para la 

exportación de Capsicum de la empresa Quality Fields S.A.C a Estados 

Unidos. 

• Evaluar la capacidad de oferta exportable de la empresa Quality Fields 

S.A.C. a Estados Unidos. 

 

1.5. Hipótesis 

1.5.1.  Hipótesis General 

Existe la oportunidad comercial para la exportación de Capsicum de la empresa 

Quality Fields S.A.C. a Estados Unidos en el 2020. 

 

1.6. Variable  

En la presente investigación la variable es: Oportunidad Comercial. 

La oportunidad comercial en los negocios internacionales son un conjunto de análisis 

de los efectos de la disminución arancelaria del país socio, costos y beneficios, 

teniendo como efecto el incremento del bienestar general de la economía (Venegas, 

2019). 
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CAPÍTULO II. METODOLOGÍA 

 

2.1. Tipo de investigación 

 

2.1.1. Según el Propósito 

Al respecto, la presente tesis según su propósito se considera como método mixto; es 

decir, representa un conjunto de procesos sistemáticos, empíricos y críticos de 

investigación; asimismo, implican la recolección y el análisis de datos cuantitativos 

y cualitativos, así como su integración y discusión conjunta, para realizar inferencias 

producto de toda la información recabada (metainferencias) y lograr un mayor 

entendimiento del fenómeno bajo estudio. (Hernández, 2010). 

 

2.1.2. Según el Diseño de Investigación 

La presente tesis, según el diseño de investigación es un Diseño anidado concurrente 

de varios niveles (DIACNIV), por esta modalidad se entiende que el investigador 

recolecta datos cuantitativos y cualitativos en diferentes niveles; sin embargo, pueden 

variar en cada uno de éstos. En algunos casos, en un nivel se recolectan y analizan 

datos cuantitativos; y en otros, datos cualitativos y así sucesivamente (Hernández, 

2008). 
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2.2. Población y muestra (materiales, instrumentos y métodos) 

 

2.2.1. Población 

• La población está conformada por todas las empresas exportadoras de 

Capsicum peruano porque la presente tesis es documental.   

 

• Para la aplicación de la encuesta o Test de Potencial Exportador de 

PROMPERÚ se aplicará a la Empresa QUALITY FIELDS S.A.C., a través 

de su representante legal Luis Eduardo Rodríguez Begazo, ya que es la 

empresa que busca la oportunidad comercial. 

 

2.2.2. Muestra 

La presente investigación no designa muestra, ya que se busca la Oportunidad 

Comercial para la empresa Quality Fields S.A.C. como un caso específico y al 

mismo tiempo se evalúa a las empresas exportadoras.  

 

2.3. Técnicas e instrumentos de recolección y análisis de datos 

2.3.1. Técnica e Instrumento 

La técnica utilizada en la presente investigación es la revisión documental,  aplicando 

como instrumento una guía de revisión documental, que utilizará como base la 

información de diferentes fuentes, resaltando que el instrumento de la presente 

investigación fue validada por expertos. (Ver Anexo N°1).    
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Asimismo, se aplicó la técnica de la encuesta y el instrumento utilizado es el 

cuestionario de preguntas, se debe tener presente que un cuestionario consiste en una 

variedad de preguntas respecto de una o más variables a medir. 

 

2.3.2.  Recolección de información 

La presente investigación utilizará fuentes primarias y secundarias, tal como se 

detalla a continuación: 

 

Fuentes: 

• Fuentes primarias: Se obtiene del Test Perfil de Potencial Exportador elaborado 

por PROMPERÚ aplicado por las investigadoras al representante legal de la 

empresa Quality Fields S.A.C., este instrumento que consta de 33 preguntas, fue 

utilizado para evaluar el diagnóstico empresarial y análisis de potencial 

exportador. 

 

• Fuentes secundarias: A través de la Guía de revisión documental, se utilizará 

información de diferentes fuentes como: Trade Map, Veritrade, SUNAT, ADEX, 

etc., para analizar y evaluar la procedencia de las importaciones estadounidenses 

de Capsicum y conocer las principales empresas peruanas exportadoras, entre 

otras. 

 

2.3.3. Análisis de Datos 

En la presente investigación se analizó y procesó la información obtenida mediante 

la herramienta de Office “Excel”. Se hizo uso de tablas y gráficos dinámicos.  
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2.4. Procedimiento 

Se recolectó información de diferentes fuentes, por medio de una guía de revisión 

documental, se organizó la información utilizando tablas, gráficos, etc., los datos 

fueron tabulados en Excel para la elaboración de los mismos, siguiendo los siguientes 

pasos: 

 

• Primero, se buscaron las fuentes en donde se podría encontrar información 

verídica e importante, que se necesitaba para la realización exitosa de la 

presente tesis, estas fueron las páginas estadísticas como Trade Map, Veritrade, 

ADEX, SUNAT, etc.  

• Segundo, se colocó la información detallada en el instrumento, que se 

encontraba en cada fuente de información, como el nombre de la ficha de 

análisis documental, el tipo de información, fuente, autor, año de publicación, 

la dimensión, descripción y por último, el enlace web que certifique la 

veracidad de la data encontrada.  

• Tercero, se aplicó insertando cada detalle, con datos específicos, en su mayoría 

tablas y gráficos, organizando la data hallada por cada indicador y así se pueda 

dar como resultado la absolución atendiendo a la pregunta y a los objetivos 

específicos de investigación. 

 

Respecto a la encuesta del Test Exportador, esta fue proporcionada por el mismo 

PROMPERÚ para la evaluación del potencial exportador de la empresa Quality Fields 

S.A.C. 
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CAPÍTULO III. RESULTADOS 

 

a) Analizar los Competidores Potenciales Nacionales e Internacionales para la 

Exportación de Capsicum a Estados Unidos. 

 

RESULTADO N° 1  

 

• Principales Países Exportadores de Capsicum a Nivel Mundial (PA 

0904221000)  

De acuerdo con la Tabla 1 y Figura 1, China es el principal país exportador de 

Capsicum con una participación de 40,6% en las exportaciones mundiales que 

equivale a $375169 miles de dólares; en segundo lugar, se encuentra España con 

una participación de 18,9%, seguido de Estados Unidos y Alemania 

consecutivamente con una participación de 2%. 

Tabla 1 

Principales países exportadores de Capsicum en el año 2019 

 

Exportadores 

Valor 

exportado en 

2019 (miles 

de USD) 

Tasa de 

crecimiento 

anual en valor 

entre 2015-2019 

(%) 

Tasa de 

crecimiento 

anual en valor 

entre 2018-2019 

(%) 

Participación en 

las exportaciones 

mundiales (%) 

Mundo 924802 8 3 100 

China 375169 18 -1 40,6 

España 174606 7 7 18,9 

India 154739 -4 7 16,7 

Estados 

Unidos  

18620 9 -5 2 

Alemania 18467 10 -8 2 

Corea,  15580 5 16 1,7 

Países Bajos 14729 16 6 1,6 

México 14638 9 -7 1,6 

Tailandia 9017 18 52 1 

Perú 8686 -25 -25 0,9 

Tomado de: Trade Map. Recuperado de: https://www.trademap.org/Index.aspx. 

https://www.trademap.org/Index.aspx
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   Figura 1: Participación de los países exportadores de Capsicum año 2019. 

   Tomado de: Trade Map.  

   Elaboración: propia 

 

 

 

En los últimos cinco años, los países que más han exportado, de acuerdo a la 

Tabla 2 y Figura 2, fueron China, España, India, Estados Unidos y Alemania. Se 

observa que el valor exportado de Perú se ha conservado durante los cinco  años, 

logrando un mayor impulso en el año 2015. Asimismo, Estados Unidos ha tenido 

un crecimiento progresivo en sus exportaciones, logrando un valor exportado de 

$18620 en el año 2019.  
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Tabla 2 

Principales países exportadores de Capsicum entre los años 2015 - 2019 

 

Exportadores 

Valor 

exportado 

en 2015 

Valor 

exportado 

en 2016 

Valor 

exportado 

en 2017 

Valor 

exportado 

en 2018 

Valor 

exportado 

en 2019 

Mundo 719507 788724 868888 907176 924786 

China 190381 280600 338765 379425 375169 

España 130838 144048 153748 163281 174606 

India 182134 158569 153711 144515 154739 

Estados Unidos de 

América 

14167 14951 14651 19621 18620 

Alemania 13186 15764 20370 20137 18467 

Corea, República de 12655 12114 11738 13402 15580 

Países Bajos 7692 11895 11960 13874 14729 

México 10418 13276 12031 15663 14638 

Tailandia 4376 4641 4130 5935 9017 

Perú 32981 13809 17695 11592 8686 

Tomado de: Trade Map. Recuperado de: https://www.trademap.org/Index.aspx 

 

 

 

  

  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 Figura 2: Países exportadores de Capsicum entre los años 2015 - 2019. 

 Tomado de: Trade Map.  

 (Elaboración: propia) 

 

 

 

https://www.trademap.org/Index.aspx
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• Principales Países Exportadores de Capsicum a Estados Unidos (PA 

0904221000) 

Como se observa en la Tabla 3 y Figura 3, entre los principales países que fueron 

proveedores de Estados Unidos en el año 2019, se encuentran: India con 28,3%, 

China 21,9%, España 19,8%, México 11,9% y Perú 6%, ocupando el quinto 

puesto de todos los exportadores hacia Estados Unidos de un total de 200 países. 

 

Tabla 3 

Principales países exportadores de Capsicum a Estados Unidos año 2019 

 

Exportadores 

Valor 

importado 

en 2019 

(miles de 

USD) 

Participación 

de las 

importaciones 

para Estados 

Unidos de 

América (%) 

Tasa de 

crecimiento 

de los valores 

importados 

entre 2015-

2019 (%, 

p.a.) 

Tasa de 

crecimiento de 

los valores 

importados 

entre 2018-

2019 (%, p.a.) 

Mundo 186168 100 4 16 

India 52663 28,3 3 9 

China 40688 21,9 12 29 

España 36847 19,8 11 15 

México 22089 11,9 5 -2 

Perú 11149 6 -22 36 

Israel 4196 2,3 29 22 

Colombia 4174 2,2 -1 168 

Corea, República de 2963 1,6 1 8 

Alemania 1557 0,8 8 -4 

Ecuador 1552 0,8 13 116 
Tomado de: Trade Map. Recuperado de: https://www.trademap.org/Index.aspx 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.trademap.org/Index.aspx
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Figura 3: Países exportadores de Capsicum a Estados Unidos año 2019. 

Tomado de: Trade Map.  

 (Elaboración: propia) 

 

 

 

Como se observa en la Figura 4, la línea en el tiempo muestra valores importados 

de Capsicum por Estados Unidos entre los años 2015 – 2019, con una tasa de 

crecimiento anual de 21,8%; respecto al 2018 – 2019, hay un crecimiento 

satisfactorio de 15,6%. Según la tendencia anual, se detecta que el crecimiento 

de las exportaciones es progresivo, es decir, que según datos recolectados estos 

valores tienden a subir. 
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Figura 4: Exportación Mundial de Capsicum a Estados Unidos entre los años 2015 – 2019. 

Tomado de: Trade Map.  

(Elaboración: propia) 

 

 

 

India es el principal proveedor de Capsicum a Estados Unidos, como se observa 

en la Figura 5, entre los años 2015 al 2019, el crecimiento de las exportaciones 

de India ha sido de carácter ascendente. En general, el valor exportado de 

Capsicum referente a los principales países como India, China, España, México 

y Perú fue de gran ventaja por el crecimiento constante del mercado 

estadounidense. 
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Figura 5: Países exportadores de Capsicum a Estados Unidos entre los años 2015 – 2019. 

Tomado de: Trade Map.  

(Elaboración: propia) 

 

 

 

• Principales Países Importadores de Capsicum a Nivel Mundial (PA 

0904221000) 

Las importaciones de Capsicum sumaron USD 751993 millones, mientras que 

las exportaciones alcanzaron los USD 924802 millones, esto con relación al año 

2019. 

En la Tabla 4 y Figura 6, se observa a los 10 principales países importadores de 

Capsicum a nivel mundial, en la que resalta Estados Unidos como principal 

importador, con un valor de UDS 186168 millones y una participación de 24,8%, 

seguido de Japón 6,3%, Reino Unido 5,5%, Alemania 5,3% y Tailandia (3,8%).  

 

 

 

 

Tabla 4 
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Tomado de: Trade Map. Recuperado de: https://www.trademap.org/Index.aspx 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Figura 6: Países importadores de Capsicum año 2019. 

Tomado de: Trade Map.  

(Elaboración: propia) 

 

 

 

 

 

Importadores 

 

Valor 

importado 

en 2019 

(miles de 

USD) 

 

Tasa de 

crecimiento 

anual en valor 

entre 2015-2019 

(%) 

 

Tasa de 

crecimiento 

anual en 

valor entre 

2018-2019 

(%) 

 

Participación 

en las 

importaciones 

mundiales (%) 

Mundo 751993 6 5 100 

Estados Unidos 

de América 

186168 4 16 24,8 

Japón 47241 9 -2 6,3 

Reino Unido 41305 3 4 5,5 

Alemania 40196 4 2 5,3 

Tailandia 28769 43 -2 3,8 

España 23551 15 21 3,1 

Emiratos Árabes 

Unidos 

15722 -4 6 2,1 

Malasia 15368 27   10 2 

https://www.trademap.org/Index.aspx
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En la Tabla 5, se evidencia que Estados Unidos ha mantenido estable sus 

importaciones, considerando que entre los años 2016 – 2017, la variación decreció 

en -6%, pero aún así manteniendo su ventaja competitiva; con relación a Japón, 

siendo el segundo importador mundial, revela que sus importaciones se han 

incrementado en los últimos cinco años.  

 

 

 Tabla 5 

 Principales países importadores de Capsicum entre los años 2015 - 2019 

 

Importadores 

Valor 

importado 

en 2015 

Valor 

importado 

en 2016 

Valor 

importado 

en 2017 

Valor 

importado 

en 2018 

Valor 

importado 

en 2019 

Mundo 558069 603696 630135 703241 751889 

Estados Unidos de 

América 

152847 160409 150483 161072 186168 

Japón 35805 36229 38123 47980 47241 

Reino Unido 37940 35923 36715 39730 41305 

Alemania 33874 38187 40837 39487 40196 

Tailandia 6884 14486 14889 29337 28769 

Canadá 19585 21674 22678 24062 26441 

España 13775 13980 17800 19497 23551 

Países Bajos 13516 15876 15472 19042 22010 

Emiratos Árabes 

Unidos 

11731 13575 13719 13420 15724 

Malasia 6321 7762 12817 13922 15368 
Tomado de: Trade Map. Recuperado de: https://www.trademap.org/Index.aspx 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.trademap.org/Index.aspx


              IDENTIFICACIÓN DE OPORTUNIDAD COMERCIAL 

PARA LA EXPORTACIÓN DE CAPSICUM DE LA 

EMPRESA QUALITY FIELDS S.A.C. A ESTADOS 

UNIDOS, 2020 

 

Cruz L., M.; Portilla B., I.  Pág. 31 

 

 

• Preferencia de Capsicum por tipo de presentación importado por Estados 

Unidos a Nivel Mundial  

 

En la Figura 7, se observa que del total de presentaciones de Capsicum 

importados por Estados Unidos en el año 2019, las importaciones referentes al 

producto que se está estudiando (PA 0904221000 – frutos del género Capsicum 

o del género pimienta, triturados o pulverizados) en la presente investigación 

abarca el 30% del total. Y el 70% hace referencia a las demás presentaciones de 

Capsicum como “sin triturar ni pulverizar”,  “en trozos o rodajas”, etc.  

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

                Figura 7: Presentaciones de Capsicum importados por Estados Unidos año 2019. 

  Tomado de: Trade Map.  

                (Elaboración: propia) 
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• Principales Países Importadores de Capsicum Exportado por Perú (PA 

0904221000) 

Como se observa en la Tabla 6, las exportaciones totales de acuerdo al producto 

con la partida arancelaria estudiada que hace referencia al Capsicum (Paprika – 

Capsicum annuum, I., triturados o pulverizados) fue de US$ 8686 miles de 

dólares en el año 2019. Adicionalmente, en el año 2019, Estados Unidos 62,7% 

fue el primer país importador de Capsicum, seguido por España 18,8% y Brasil 

5,6%.  

 

Tabla 6 

Principales países importadores de Capsicum exportado por Perú año 2019 

 

Importadores 

Valor 

exportado 

en 2019 

(miles de 

USD) 

Participación 

de las 

exportaciones 

para Perú 

(%) 

Tasa de 

crecimiento de 

los valores 

exportados 

entre 2015-

2019 (%, p.a.) 

Tasa de 

crecimiento de 

los valores 

exportados 

entre 2018-2019 

(%, p.a.) 

Mundo 8686 100 -25 -25 

Estados Unidos 

de América 

5445 62,7 -29 -43 

España 1630 18,8 35 309 

Brasil 488 5,6 24 37 

Rusia, 

Federación de 

447 5,1 7 -3 

México 226 2,6 -24 8 

Argentina 116 1,3 -45   

Chile 94 1,1 -36 -72 

Canadá 88 1 -43   

Países Bajos 45 0,5 -48 9 

Reino Unido 42 0,5 -26 1 

Tomado de: Trade Map. Recuperado de: https://www.trademap.org/Index.aspx 
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En la Figura 8, se observa que durante los años 2015 – 2019 el valor exportado 

hacia Estados Unidos fue de -29%, no obstante, sigue siendo el principal 

importador de Capsicum; seguido de España, con un valor exportado de 35%, es 

decir, es el país que más incrementó sus importaciones de Capsicum exportado 

por Perú.  

 

 

Figura 8: Países importadores de Capsicum exportado por Perú entre los años 2015 -  2019. 

Tomado de: Trade Map.   

(Elaboración: propia) 
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En la Figura 9, se muestra que los principales distritos de Estados Unidos a donde 

llegan las exportaciones de Capsicum de Perú son: San Francisco-California con 

una participación de 34%, siendo la más representativa, seguido de  Los 

Ángeles- California con 10% y Miami-Florida con el 2%.  

 

 

Figura 9: Principales distritos de Estados Unidos importadores de Capsicum exportado por Perú año 2019. 

Tomado de: Veritrade.   

(Elaboración: propia) 
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• Principales Empresas peruanas exportadoras de Capsicum hacia Estados 

Unidos (PA 0904221000) 

 

De acuerdo a la información recolectada, la Tabla 7 muestra las cinco empresas 

más importantes, en referencia a la exportación de Capsicum desde el año 2015 

hasta diciembre del año 2019; como se observa, la empresa Ind. Com. Holguin 

e Hijos S.A., es la que lidera la lista en el mercado con un valor total FOB de 

US$ 673,840 y una participación de 74.70%. 

 

 Tabla 7 

 Principales empresas nacionales exportadoras de Capsicum hacia Estados Unidos entre los años   2015 - 

2019 

 

Exportador 

 

Total registros 

 

Total US$ 

FOB 

 

% 

 

Total KG 

 

US$ / 

KG 

 

IND. COM. HOLGUIN E 

HIJOS S.A.                                                                       

 

7 

                            

673,840  

 

74.70 

 

242,708 

 

2.776 

 

FAIHOP BUSINESS SAC 

 

5 

                            

125,416  

 

13.90 

 

81,104 

1.546 

INTERAMSA  

AGROINDUSTRIAL 

S.A.C.                                                                     

 

5 

                               

60,519  

 

6.71 

 

11,034 

5.485 

 

PAEXPERU E.I.R.L 

 

3 

                               

21,263  

 

2.36 

 

10,919 

1.947 

 

GRUPO  SAN  NICOLAS 

S.A.C. 

 

2 

                               

21,075  

 

2.34 

 

11,123 

1.895 

Total                                           

22  

    100.0

0% 

                              

356,888  

2.528 

 Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com  
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38%

7%
4%

1%

50%

PRINCIPALES EMPRESAS PERUANAS EXPORTADORAS DE 

CAPSICUM 2015 - 2019

IND. COM. HOLGUIN E HIJOS

S.A.

FAIHOP BUSINESS SAC

INTERAMSA

AGROINDUSTRIAL S.A.C.

PAEXPERU E.I.R.L

OTRAS EMPRESAS

 

Como se observa en la Figura 10, las principales empresas exportadoras de 

Capsicum con mayor participación, en el mercado americano, para la partida 

arancelaria estudiada son: Ind. Com. Holguin e Hijos S.A. con 38%, seguido de 

Faihop Business SAC con 7%, Interamsa Agroindustrial S.A.C. con 4% y 

Paexperu E.I.R.L. con 1%, de acuerdo al ranking de empresas en este sector. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Figura 10: Principales empresas nacionales exportadoras de Capsicum hacia Estados Unidos entre los años 

2015 - 2019. 

Tomado de: Veritrade.   

(Elaboración: propia) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



              IDENTIFICACIÓN DE OPORTUNIDAD COMERCIAL 

PARA LA EXPORTACIÓN DE CAPSICUM DE LA 

EMPRESA QUALITY FIELDS S.A.C. A ESTADOS 

UNIDOS, 2020 

 

Cruz L., M.; Portilla B., I.  Pág. 37 

 

 

• Principales Empresas de Estados Unidos Importadoras de Capsicum 

Peruano (PA 0904221000) 

 

En la Tabla 8 y la Figura 11, se observa que hubo un aproximado de 135 

empresas importadoras de Capsicum desde Perú, según la información 

recolectada, las principales son: Ensi Group LLC 44%, Sensient Natural 

Ingredients LLC 35%, Said Trading Company 2% y Quantum 1% y las otras 

empresas 50%. Estos resultados indican que hay una ventaja en el valor de 

importación respecto a la empresa Ensi Group LLC con un valor total FOB 

de US$ 792667 considerado uno de los principales clientes. 

 

 

Tabla 8 

Principales empresas de Estados Unidos importadoras de Capsicum peruano entre los años    2015 - 2019  

 

Importador 

 

 Total registros  

 

 Total US$ 

FOB  

 

% 

  

Total KG  

 

US$ / 

KG 

 

ENSI GROUP LLC 

 

12 

                            

792667  

 

44% 

 

314749 

 

2.518 

 

SENSIENT NATURAL 

INGREDIENTS LLC 

 

5 

                               

60519  

 

35% 

 

11034 

 

5.485 

 

SAI TRADING COMPANY 

 

2 

                               

27664  

 

2.07

% 

 

20185 

 

1.371 

 

QUANTUM SPICE & 

GRAIN 

 

3 

                               

21263  

 

1.36

% 

 

10919 

 

1.947 

Total                                           

22  

                            

902,113  

100.0

0% 

                              

356,888  

2.528 

 Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 
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Figura 11: Principales empresas de Estados Unidos importadoras de Capsicum peruano entre los años 2015 - 

2019. 

Tomado de: Veritrade.   

(Elaboración: propia) 
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b) Analizar la demanda del Capsicum en el mercado estadounidense de la empresa 

Quality Fields S.A.C. 

 

RESULTADO N° 2  

 

• Exportaciones por países de paprika molida en kilos, periodo 2017-2019  

Las exportaciones de paprika triturada o pulverizada al mundo, tienen un total 

aproximado en el último año de 2 644368 kilos según la tabla 9; Estados Unidos 

es el principal destino del ají paprika molida, en el año 2018 el valor exportado 

fue de 2 248593 y en el año 2019 descendió a 1 689280 kilos. Por otro lado, Rusia 

en el año 2017, tuvo compras por 132584 kilos, en el año 2017 ascendió a 307453 

kilos y por último en el año 2019 incremento sus compras a 336350 kilos. 

 

Tabla 9 

Exportaciones por países de Paprika molida, en kilos, periodo 2017-2019 

PAÍSES 2017 2018 2019 PARTICIPACION 

(%) 

VARIACION 

(%) 

UNITED STATES 3054326 2248593 1689280 64% -25% 

RUSSIAN 

FEDERATION 

132584 307453 336350 13% 9% 

BRAZIL 160001 228493 231938 9% 2% 

SPAIN 79985 137,299 159197 6% 16% 

CHILE 172099 175,499 55905 2% -68% 

ARGENTINA 36000 0 54000 2% - 

CANADA 0 25125 50075 2% 99% 

UNITED KINGDOM 0 0 33510 1% - 

LOS DEMAS  80905 56422 34113 1% -40% 

Total general 3715900 3178885 2644368 100% -17% 

Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 

 

• Exportaciones de paprika molida, periodo 2017-2019  
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Se observa en la Tabla 10, que la cantidad exportada en dólares y en peso en el 

año 2017 eran de 9 455999 dólares con un peso total de 3 054326 kilos y al precio 

de 3.79 dólares respectivamente. En el año 2019 las exportaciones de paprika 

molida a Estados Unidos fueron de 3 679295 dólares, con 1 689280 kilos y con 

el precio de 1.96 dólares. 

                Tabla 10 

Exportaciones de Paprika molida para Estados Unidos, periodo 2017-2019 

PAIS 2017 2018 2019 

UNITED STATES 
   

FOB Total 9455999 5931278 3679295 

Peso Neto 3054326 2248593 1689280 

Precio Promedio 3.79 2.44 1.96 

               Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 

 

• Ranking por empresas importadoras estadounidenses totales de paprika 

molida, comparación 2018-2019  

En la tabla 11, se observa que la empresa JJ FOODS IMPORTING LLC en el 

año 2019 ha importado 78250 kilos con el precio promedio de 1.66 dólares por 

kilo, en el año 2018 y 2019 la empresa CHESAPEAKE SPICE CO. Importó 

67353 kilos con el precio de 4.92 dólares por kilo, el siguiente año importó 91853 

con el precio de 1.46 dólares. La empresa QUANTUM SPICE & GRAIN en el 

año 2017 tuvo importaciones por 38061 kilos por 2.24 dólares el kilo y en el año 

2019 sus importaciones fueron de 13472 kilos por 1.94 dólares el kilo. Las 

empresas MONTE SPICEST. LOUIS DR. SUITE y OVERSEAS PRODUCTS & 

SPICES CORP importan por primera vez en el año 2019.  
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Las compras para la primera empresa son de 10011 kg con el precio de 1.80 dólares el 

kilo y las compras para la última empresa es de 18144 kg con el precio de 1.94 dólares 

el kilo. 

 

Tabla 11 

Ranking por empresas importadoras Estadounidenses de Paprika molida peruana en Kilos, periodo 

2017-2019 

EMPRESAS 2017 2018 2019 

JJ FOODS IMPORTING LLC       

FOB Total 
  

143125 

    Peso Kg 
  

78250 

Promedio de Precio 
  

1.66 

CHESAPEAKE SPICE CO.       

FOB Total 327130 
 

133907 

Peso Kg 67353 
 

91853 

Promedio de Precio 4.92 
 

1.46 

SAI TRADING COMPANY       

FOB Total 35861 
 

44694 

Peso Kg 25674 
 

31162 

Promedio de Precio 1.40 
 

1.48 

GLENDALE WAREHOUSE CORP   

FOB Total 
  

41801 

Peso Kg 
  

25000 

Promedio de Precio 
  

1.67 

OVERSEAS PRODUCTS & SPICES CORP     

FOB Total 
  

35225 

Peso Kg 
  

18144 

Promedio de Precio 
  

1.94 

QVS INTERNATIONAL S.A.C.       

FOB Total 
  

30595 

Peso Kg 
  

19051 

Promedio de Precio 
  

1.61 

ENSI GROUP LLC      

FOB Total 
  

25848 

Peso Kg 
  

14787 

Promedio de Precio 
  

1.75 

QUANTUM SPICE & GRAIN       

FOB Total 78712 50919 25181 

Peso Kg 38061 28217 13472 

Promedio de Precio 2.24 1.77 1.94 

MONTE SPICEST. LOUIS DR. SUITE      

FOB Total 
  

18066 

Peso Kg 
  

10011 

Promedio de Precio 
  

1.80 

Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 
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• Exportaciones por puertos de paprika molida peruana en kilos para Estados 

Unidos, periodo 2017-2019  

En la tabla 12, se observa que la aduana marítima del Callao representa al 99,97% 

y la aduana aérea del Callao representa al 0.03% del medio de transporte utilizado 

para las exportaciones de paprika molida peruana.   

                 Tabla 12 

Exportaciones por puertos de Paprika molida peruana en Kilos para Estados Unidos, 

periodo 2017-2019 

ADUANA 2017 2018 2019 PARTICIPACION 

(%) 

AEREA DEL 

CALLAO 

100 
 

454 0.03% 

MARITIMA DEL 

CALLAO 

3054226 2248593 1688826 99.97% 

TOTAL GENERAL 3054326 2248593 1689280 100% 

                    Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 

 

• Evolución del precio de paprika molida, por precio promedio para Estados 

Unidos, periodo 2017-2019  

La tabla 13 muestra la evolución del precio de la paprika molida en los últimos 

años. El mayor precio se presentó en noviembre del año 2017, el cual fue de 5.31 

dólares por kilo, y el más bajo se presentó en el mes de abril del año 2019 con 

1.47 dólares por kilo.    
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Tabla 13 

Evolución del precio Paprika molida, por precio promedio para Estado Unidos, periodo 2017-2019 

  ENE FEB MAR ABR MAY JUN JUL AGO SET OCT NOV DIC 

Precio 2017 2.03 3.07 4.47 4.28 4.10 3.96 4.58 3.04 3.47 2.12 5.31 2.78 

Precio 2018 3.83 2.43 2.83 2.26 2.18 2.29 2.32 2.45 2.36 2.16 2.25 1.93 

Precio 2019 1.48 1.64 2.10 1.47 1.64 1.71 2.12 2.38 2.34 2.11 1.71 1.74 

Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 

 

 

• Ranking de empresas exportadoras de paprika molida, en kilos para Estados 

Unidos, periodo 2017-2019  

En la tabla 14, se observa las exportaciones de las principales empresas peruanas, 

la empresa IND. COM. HOLGUIN E HIOS SAC es la principal exportadora a 

nivel nacional de páprika molida a Estados Unidos, con una participación del 

37%; la empresa QVS INTERNATIONAL S.A.C. tiene una participación de 

25% del mercado, con un crecimiento del 187% respecto al año anterior,  

mientras que  PERUVIAN TOP SERVICES S.A.C. y FAIHOP BUSINESS 

S.A.C. tiene un crecimiento de 73% y 195% respectivamente. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Tabla 14 
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Ranking por empresas exportadoras de Páprika molida en kilos para Estado Unidos, periodo 2017-

2019 

EMPRESAS EXPORTADORAS 2017 2018 2019 VARIACION 

(%) 

PARTICIPACION 

(%) 

Total GENERAL 3715900 3178885 2644368 
 

  

IND. COM. HOLGUIN E HIJOS S.A. 829549 1513300 972394 -36% 37% 

QVS INTERNATIONAL S.A.C.   232780 667065 187% 25% 

PERUVIAN TOP SERVICES S.A.C.   162664 281475 73% 11% 

FAIHOP BUSINESS SAC   66052 194817 195% 7% 

COLORANTES DEL PERU S.A. 55985 105057 122539 17% 5% 

S & M FOODS  S.R.L. 84269 105156 74110 -30% 3% 

ECO RESOURCE S.A.C.   20050 73100 265% 3% 

PRODUCTOS VEGETALES DE 

EXPORTACION E.I.R.L. 

  116000 52000 -55% 2% 

AGRICOLA PAMPA BAJA S.A.C.   21896 51168 134% 2% 

Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 

 

• Ranking por empresas exportadoras de paprika molida, en FOB, peso neto, 

precio promedio, periodo 2018-2019  

Se observa en la Tabla 15, la cantidad exportada en dólares, el peso y el precio 

por kilo, la empresa INDUSTRIA COMERCIALIZADORA HOLGUIN E 

HIJOS S.A. muestra exportaciones en el año 2017 por 829549 kilos con el precio 

de 2.62 dólares, en el año 2018 fueron de 1513300 kilos con el precio de 2.87 

dólares y por último, en el año 2019 sus exportaciones fueron de 9 72394 kilos 

al precio de 2.69 dólares el kilo. Las empresas, S & M FOODS S.R.L. y ECO 

RESOURCE S.A.C. tiene los precios más elevados del mercado con 1.78 y 1.64 

dólares el kilo con exportaciones de 74110 kilos  y 73100 kilos respectivamente 

en el año 2019. 

 

 

Tabla 15 
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Ranking por empresas exportadoras de Paprika molida, en FOB, peso neto, precio promedio, 

periodo 2017-2019 

EMPRESAS EXPORTADORAS 2017 2018 2019 

IND. COM. HOLGUIN E HIJOS S.A. 
   

FOB Total 2268937 4335210 2607234 

Peso Neto 829549 1513300 972394 

Precio Promedio 2.62 2.87 2.69 

QVS INTERNATIONAL S.A.C. 
   

FOB total 
 

381944 1,06933 

Peso Neto 
 

232780 667065 

Precio Promedio 
 

1.63 1.59 

PERUVIAN TOP SERVICES S.A.C. 
   

FOB total 
 

237685 412490 

Peso Neto 
 

162664 281475 

Precio Promedio 
 

1.34 1.54 

FAIHOP BUSINESS SAC 
   

FOB Total 
 

120553 304220 

Peso Neto 
 

66052 194817 

Precio Promedio 
 

1.81 1.59 

COLORANTES DEL PERU S.A. 
   

FOB Total 68019 119120 134793 

Peso Neto 55985 105057 122539 

Precio Promedio 1.20 1.18 1.10 

S & M FOODS S.R.L. 
   

FOB Total 183128 217286 133398 

Peso Neto 84269 105156 74110 

Precio Promedio 2.19 2.02 1.78 

ECO RESOURCE S.A.C. 
   

FOB Total 
 

27068 111304 

Peso Neto 
 

20050 73100 

Precio Promedio 
 

1.35 1.64 

PRODUCTOS VEGETALES DE EXPORTACION 

E.I.R.L. 

   

FOB Total 
 

160451 83391 

Peso Neto 
 

116000 52000 

Precio Promedio 
 

1.41 1.60 

NOVOS DISTRIBUCION Y EXPORTACION DEL 

PERU S.A.C. 

   

FOB Total 87125 95497 50600 

Peso Neto 51000 61140 36000 

Precio Promedio 1.91 1.58 1.41 

Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 
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• Ranking por empresas importadoras y sus proveedores de paprika molida, 

en peso neto y precio promedio, periodo 2018-2019  

 

Se observa en la Tabla 16, a las principales empresas importadoras y sus 

proveedores, la empresa CHESAPEAKE SPICE CO. Tiene como proveedores a 

las empresas peruanas MECAINNOVA S.A.C. y QVS INTERNATIONAL S.A.C.; la 

empresa JJ FOODS IMPORTING LLC tiene como proveedoras a las empresas peruanas 

IND. COM. HOLGUIN E HIJOS S.A. y QVS INTERNATIONAL S.A.C y la empresa 

COMINTRADE LLC1 tiene como proveedores a las empresas peruanas 

PERUVIAN TOP SERVICES S.A.C. y QVS INTERNATIONAL S.A.C. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Tabla 16 
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Ranking por empresas importadoras de Paprika molida, en peso neto y precio promedio, periodo 

2017-2019 

EMPRESAS  2017 2018 2019 

CHESAPEAKE SPICE CO. 
   

 MECAINNOVA S.A.C. 
   

Suma de Peso Neto 67353 
  

Promedio de Precio 4.92 
  

QVS INTERNATIONAL S.A.C. 
   

Suma de Peso Neto 
  

91853 

Promedio de Precio 
  

1.46 

JJ FOODS IMPORTING LLC       

IND. COM. HOLGUIN E HIJOS S.A. 
   

Suma de Peso Neto 
  

52000 

Promedio de Precio 
  

2.00 

QVS INTERNATIONAL S.A.C. 
   

Suma de Peso Neto 
  

26250 

Promedio de Precio 
  

1.49 

COMINTRADE LLC1        

PERUVIAN TOP SERVICES S.A.C. 
   

Suma de Peso Neto 
  

25000 

Promedio de Precio 
  

1.48 

QVS INTERNATIONAL S.A.C. 
   

Suma de Peso Neto 
  

25000 

Promedio de Precio 
  

1.29 

SPICES USA. INC       

AMAZONAS PRODUCE S.A.C. 
   

Suma de Peso Neto 
 

18960 
 

Promedio de Precio 
 

1.73 
 

    

Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 
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• Ranking por empresas importadoras de Páprika triturada o pulverizada y 

sus respectivos puertos de despacho, periodo 2017-2019 

 

Se observa en la Tabla 17, a las principales empresas importadoras y los  puertos 

en los que reciben los embarques de Páprika triturada o pulverizada, siendo los 

siguientes: SPICES USA., SAI TRADING COMPANY y GLENDALE 

WAREHOUSE CORP., tienen como puerto de destino el de New York;  JJ FOODS 

IMPORTING LLC, SPICES USA  el de Miami; QVS INTERNATIONAL S.A.C. y   

QUANTUM SPICE & GRAIN  en Los Ángeles, CHESAPEAKE SPICE CO. en 

Baltimore y Oakland; OVERSEAS PRODUCTS & SPICES CORP. en Houston y la 

empresa COMINTRADE LLC tiene como puerto Petersburgo.           

 

Tabla 17 

Ranking por empresas importadoras de Paprika molida y sus puertos de despacho, periodo 2017-

2019 

Empresas  2017 2018 2019 

CHESAPEAKE SPICE CO. 67353   91853 

BALTIMORE 50116 
 

91853 

OAKLAND 17237 
  

JJ FOODS IMPORTING LLC     78250 

MIAMI 
  

78250 

COMINTRADE LLC     50000 

PETERSBURGO 
  

50000 

SPICES USA. INC 18144 18960 32886 

MIAMI 
  

19278 

NEW YORK 18144 
  

PORT EVERGLADES 
 

18960 13608 

SAI TRADING COMPANY 25674   31162 

NEW YORK 25674 
 

31162 

GLENDALE WAREHOUSE CORP      25000 

Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 
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c) Analizar las Principales Barreras Arancelarias y Fitosanitarias para la 

Exportación de Capsicum a Estados Unidos. 

 

RESULTADO N° 3 

 

1. Barreras Arancelarias 

El 12 de abril del 2006, se firmó el Acuerdo de Promoción Comercial (APC) con 

Estados Unidos en la Ciudad de Washington D.C., este acuerdo entró en vigencia 

el 1 febrero de 2009. 

Para el caso del ingreso de ají paprika a EEUU se cobra 3 céntimos de dólar por 

kg, pero gracias al TLC firmado entre Perú y Estados Unidos se encuentra 

exonerado de este pago. 

 

El ají paprika es oriundo del Perú, condición principal para que se beneficie de 

las preferencias arancelarias asignadas por el TLC, cumpliendo con los criterios 

de calificación de origen estipulados en el Tratado.  

 

En esa línea, conforme a lo establecido en el Anexo 2.3 artículo 2.3.2 del 

Acuerdo de Promoción Comercial - APC, referida a la eliminación arancelaria, 

señala que los aranceles de las mercancías originarias con la categoría de 

desgravación A, en la lista, deberán ser eliminados completamente y quedar 

libres de aranceles desde la entrada en vigor del acuerdo.  
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2. Barreras no Arancelarias. 

 

2.1. Fitosanitario 

• País de Origen 

La Dirección General de Salud Ambiental (DIGESA), ejerce competencia 

de regular la paprika triturada y pulverizada, comprobando y garantizando 

su inocuidad antes y después de haber sido cerrado herméticamente, para 

evitar su deterioro, asegurando la estabilidad de dicho producto en 

condiciones normales de temperatura ambiente, regulando que cumpla 

con el registro sanitario correspondiente.   

 

• País de destino (Estados Unidos) 

Al respecto, la entidad o institución encargada de regular el ingreso del ají 

paprika triturada o pulverizada a Estados Unidos es Food and Drug 

Administration – FDA (Administración de Alimentos y Medicamentos) 

 

• Documentación  

La documentación requerida para el ingreso a Estados Unidos son los 

siguientes:  

- Certificado Libre venta o libre comercialización. 
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- Certificado Sanitario Oficial de Exportación de alimentos para el 

consumo humano, se adjunta el informe de análisis físico, químico y 

microbiológico del producto a exportar, emitido por un laboratorio 

debidamente acreditado ante el Instituto Nacional de la Calidad -  

INACAL; así como el packing list, informe de inspección del lote y copia 

de Resolución por habilitación Sanitaria Vigente. 

 

 

2.2. Normas de Calidad del Producto 

Este Producto normalmente se usa como saborizante, también puede ser 

materia prima para la extracción de oleorresina, con características 

granulometría, según la demanda del cliente; sin embargo, la páprika se 

caracteriza por el color, por la ausencia de impurezas (especialmente el 

polvillo) y un apropiado nivel o grado de secado. Asimismo, cabe resaltar que 

a nivel mundial los países controlan la calidad de los alimentos que se ingiere 

su población (Centro de Comercio internacional, 2010).  

 

Particularmente en Estados Unidos, el organismo de control es Food and Drug 

Administration (FDA), que tiene jurisdicción especialmente sobre los 

productos alimenticios y medicinales el cual clasifica la páprika dentro de los 

colorantes exentos de clasificación. 

 

En general, el ají páprika categorizado de buena calidad apto para la 

comercialización (exportación), debe superar los 120° ASTA. 
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2.3. Etiquetado 

Los temas referentes al etiquetado son regulados por la Food and Drug 

Administration (FDA), así como por la Federal Trade Commission, 

excepcionalmente la declaración del país de origen del producto (Certificado 

de Origen) cuyo cumplimiento es exigido por la US Customs Service (Servicio 

de Aduanas en Estados Unidos).  

 

• Etiqueta nutricional 

La FDA señala que las características nutricionales deberán ser 

estipulados en la etiqueta, de la siguiente manera: 108 calorías, cantidad 

total de grasas, grasas saturadas, colesterol, sodio, cantidad total de 

hidratos de carbono, fibra dietética, proteínas, vitamina A, B, C, calcio y 

hierro. 
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d) Evaluar la Capacidad de Oferta Exportable de la empresa Quality Fields S.A.C.  

 

RESULTADO N° 4 

 

Se realizó el Test de Potencial Exportador de PROMPERÚ a la empresa 

QUALITY FIELDS S.A.C. y estos son los resultados: 

 

1. Análisis de Potencial Exportador 

QUALITY FIELDS S.A.C. es una empresa calificada como: Exportador en 

proceso, según el Test de exportador otorgado por la Comisión de Promoción del 

Perú para la Exportación y el Turismo (PROMPERÚ). 

 

• Competitividad empresarial. 

 

La Figura 12 de competitividad empresarial muestra un buen nivel de gestión de 

mercados internacionales y logística internacional (75%), seguido de gestión 

productiva y logística (60%), con porcentajes más bajos gestión empresarial 

(56%) y gestión económica y financiera (48%).  
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Figura 12: Gráfico de competitividad empresarial de QUALITY FIELDS S.A.C.  

Tomado de: Test Potencial Exportador.  

(Elaboración: propia) 

 

• Nivel de servicio de ruta exportadora 

 

En la figura 13 de servicio de ruta exportadora, la empresa muestra un nivel de 2.30 

que la califica como un alto grado de potencial exportador en desarrollo. 

 

Figura 13: Gráfico Nivel de Servicio de Ruta Exportadora de QUALITY FIELDS S.A.C. 

Tomado de: Test Potencial Exportador.  

(Elaboración: propia) 
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• Precio del producto páprika pulverizada o triturada de la empresa 

QUALITY FIELDS S.A.C. 

 

La empresa QUALITY FIELDS S.A.C con RUC: 20600324510 se dedica a 

la producción y comercialización de ají paprika en el mercado peruano, dicha 

empresa está ubicada en Lote I, Zona Especializada B, en el distrito de Majes, 

provincia de Caylloma, departamento de Arequipa – Perú. 

 

Actualmente la empresa cuenta con 25 hectáreas (ha), con una producción de 

ají paprika de 9 tn/ha, contando con una capacidad máxima de 225tn 

producidas en todo el fundo. 

 

El precio de venta de paprika molida o pulverizada de la empresa QUALITY 

FIELDS S.A.C. es el siguiente: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

javascript:sendNroRuc(20600324510)


              IDENTIFICACIÓN DE OPORTUNIDAD COMERCIAL 

PARA LA EXPORTACIÓN DE CAPSICUM DE LA 

EMPRESA QUALITY FIELDS S.A.C. A ESTADOS 

UNIDOS, 2020 

 

Cruz L., M.; Portilla B., I.  Pág. 56 

 

 

Tabla 18 

Ranking por empresas exportadora de Paprika molida y la empresa QUALITY FIELDS S.A.C.  

precio, periodo 2019 

EMPRESAS EXPORTADORAS 2019 

IND. COM. HOLGUIN E HIJOS S.A.   

Precio FOB promedio 2.69 

QVS INTERNATIONAL S.A.C.   

Precio FOB promedio 1.59 

PERUVIAN TOP SERVICES S.A.C.   

Precio FOB promedio 1.54 

FAIHOP BUSINESS SAC   

Precio FOB promedio 1.59 

COLORANTES DEL PERU S.A.   

Precio FOB promedio 1.1 

S & M FOODS S.R.L.   

Precio Promedio 1.78 

ECO RESOURCE S.A.C.   

Precio FOB promedio 1.64 

PRODUCTOS VEGETALES DE EXPORTACION E.I.R.L.   

Precio Promedio 1.6 

NOVOS DISTRIBUCION Y EXPORTACION DEL PERU S.A.C.   

Precio FOB promedio 1.41 

QUALITY FIELDS S.A.C.    

    Precio FOB $1.47 

Tomado de: Veritrade. Recuperado de: https://business2.veritradecorp.com 
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CAPÍTULO IV. DISCUSIÓN Y CONCLUSIONES 

 

4.1 Discusión 

 A continuación, se presentan discusiones con la intención de relacionar los resultados 

obtenidos con las diferentes fuentes citadas. 

Se  ha demostrado que a nivel mundial, China es el primer país que exporta Capsicum 

- ají paprika (PA 0904221000), tal como se observa en la Figura 1, representando el 

41% de las exportaciones totales en el año 2019, y tuvo un crecimiento en las 

exportaciones desde el año 2015 de 20% (Figura 2), le siguen países como España, 

India y Estados Unidos, lo que se relaciona con lo afirmado por el Fondo Monetario 

Internacional (FMI), en donde China es la tercera potencia económica a nivel 

mundial representado por el PBI con un valor de 13.61 billones USD (2018). 

Adicionalmente, existen muchos países en el ranking de las exportaciones globales, 

es las que la mayoría de ellos no son productores de Capsicum, sino que su labor es 

netamente comercial.  

           Es preciso recalcar que, así como China es el primer exportador a nivel mundial, 

también es el primer productor, en este caso, según datos de ADEX (2019), lideran 

China e India como los principales productores de Capsicum, agregando que Perú es 

el cuarto productor del mismo, a nivel mundial. 

 

Por otro lado, Estados Unidos en el año 2019, se ubicó como cuarto exportador de 

Capsicum (2%) y el primer mayor importador de Capsicum (24,8%), como se 

observa en la Tabla 4, y en el periodo  2015 – 2019  las importaciones de este 

producto se incrementaron en 82%.  



              IDENTIFICACIÓN DE OPORTUNIDAD COMERCIAL 

PARA LA EXPORTACIÓN DE CAPSICUM DE LA 

EMPRESA QUALITY FIELDS S.A.C. A ESTADOS 

UNIDOS, 2020 

 

Cruz L., M.; Portilla B., I.  Pág. 58 

 

 

Como se observa en el Tabla 5, seguido de Japón y Reino Unido, es preciso resaltar 

que las exportaciones de Capsicum peruano en el año 2019 fueron destinadas a 

Estados Unidos, de acuerdo a Trade Map (2019) con un valor exportado de 5445 

miles de USD lo que significa que cada año que transcurre, Perú está ganando más 

mercado a nivel mundial. Esto implica que existe cantidad de empresas exportadoras 

de Capsicum, las cuales llegan a diferentes países, posicionando su marca como 

empresa y así llegar a más mercados potenciales. Las tres principales empresas 

exportadoras de Capsicum peruano en el año 2019, fueron Ind. Com. Holguin e Hijos 

S.A. (38.24%), Faihop Business SAC (7.12%) y Interamsa Agroindustrial S.A.C. 

(3.43%), tal y como se observa en la Tabla 7.  Es decir que entre las 2 primeras 

exportadoras peruanas de Capsicum representan un 45% del valor exportado durante 

el año 2019. Considerando el 55% de las otras empresas como se observa en la Figura 

10. 

 

Las exportaciones de paprika triturada o pulverizada en los últimos tres años ha 

bajado considerablemente (tabla 9); sin embargo, Estados Unidos se mantiene en el 

primer puesto, como uno de los principales países importadores de paprika triturada 

o pulverizada, a pesar de que sus importaciones han bajado en 25% respecto a los 

años 2018 y 2019; en segundo lugar, está Rusia que muestra un escenario distinto ya 

que sus importaciones han tenido un crecimiento del 9%; Brasil tiene un crecimiento 

mínimo pero constante del 2% del 2018 al 2019; España, que ocupa el cuarto lugar, 

muestra un escenario favorable para las exportaciones de paprika triturada o 

pulverizada ya que tiene un crecimiento del 16%. 
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Tal como lo manifiesta Renzo Gómez en el año 2019, presidente del comité de 

Capsicum de ADEX las exportaciones de paprika triturada o pulverizada y del 

capsicum en general, han bajado debido a que hubo un uso indiscriminado de 

pesticidas como la ocratoxina, que han sido motivo concluyente para que Estados 

Unidos, el principal mercado de destino del capsicum y paprika triturada o 

pulverizada peruana (tabla 10), y España rechacen contenedores. Los principales 

problemas que se incurren en el proceso de siembra y cosecha, como la inexistencia 

de semillas certificadas, ya que por el uso de otras semillas hay problemas de 

contaminación en el campo, otro problema que se presenta es la escasez de programas 

de Buenas Prácticas Agrícolas (BPA) y Buenas Prácticas de Manufactura (BPM); la 

falta de desarrollo e investigación sostenible y la falta de promoción internacional 

respecto al Capsicum peruano. 

 

Las principales empresas importadoras estadounidenses tienen en promedio dos 

proveedores (tabla 16), cuyos precios pueden tener una diferencia muy grande y en 

otros casos la diferencia es mínima. El promedio del volumen requerido por las 

principales empresas Importadoras estadounidenses es en promedio de 33 000 kilos, 

y el precio promedio de compra es de 1.70 dólares por kilo. El principal medio de 

transporte, preferido por Estados Unidos, para importar es la marítima ya que la 

aduana marítima del callao representa al 99% de las exportaciones de paprika 

triturada o pulverizada (tabla 12).  
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La evolución del precio en los últimos años se ha visto afectado (tabla 13), ya que en 

el año 2017 los precios eran más elevados a comparación de los años posteriores, el 

kilo de paprika molida o pulverizada en promedio fue de 3.12 dólares en el año 2017, 

en el año 2018 el promedio del precio fue de 2.44 dólares por kilo y en el año 2019 

el precio promedio fue de 1.87 dólares por kilo. Se estima que uno de los principales 

motivos de la devaluación del ají paprika es por los problemas antes mencionados y 

por la competencia, principalmente por China ya que presenta precios bajos.  

 

Gracias al Tratado de Libre Comercio con Estados Unidos, estamos exonerados del 

pago de arancel para el capsicum, en cuanto a las barreras no arancelarias, para su 

correcta exportación, se debe realizar estudios del ají paprika triturada o pulverizada 

para comprobar su inocuidad antes y después de todo el proceso de producción y 

empaquetado, con el objetivo de que no tenga ningún problema en el ingreso al país 

de destino, en este caso Estados Unidos. Para que este producto pueda salir al 

extranjero tiene que estar regulado por La Dirección General de Salud Ambiental 

(DIGESA) en Perú y regulado por Food and Drug Administration – FDA 

(Administración de Alimentos y Medicamentos) para el ingreso a Estados Unidos, 

se debe presentar los documentos correspondientes los cuales son: Certificado Libre 

de Venta o libre comercialización, Certificado Sanitario Oficial de Exportación de 

alimentos para el consumo, informe de análisis físico, químico y microbiológico del 

producto a exportar, packing list e informe de inspección del lote y copia de 

Resolución por habilitación Sanitaria Vigente. 
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Frente a los problemas que presentó el capsicum en los años anteriores (2017-2019) 

se llevó a cabo en el año 2019, en el distrito de Majes, Provincia de Caylloma, 

departamento de Arequipa el “Plan para el fortalecimiento de cadena productiva de 

paprika y capsicum secos”  conformado por entidades públicas y privadas como: 

SENASA, MINAGRI, INIA, MINCETUR, ADEX y universidades como Cayetano 

Heredia y Agraria la Molina, este plan tiene como objetivo fortalecer desde la cadena 

productiva hasta el proceso en las plantas de empaque de dichos cultivos, es decir, se 

desarrollará este plan para un mayor control, dirección y capacitación para los 

productores, cumpliendo todos los protocolos de desinfección y monitoreo de la 

calidad de sus cultivos desde la siembra hasta el empaquetado, cumpliendo con todos 

los requisitos para su correcta exportación, promoviendo la exportación que se ha 

visto afectado en los últimos años. Se estima que en Arequipa se siembran alrededor 

de 1300 hectáreas de ají paprika, esta área se ampliará con la ejecución del plan para 

el beneficio de los productores arequipeños. 

 

Por otro lado, según Kerfant (2017) menciona que el negocio se define por tres ejes 

los cuales son: un mercado potencial suficiente, una viabilidad técnica y económica 

demostrable; y un equipo promotor capacitado, éste último es el que se relaciona con 

los resultados obtenidos ya que en la evaluación de oferta exportable los resultados 

arrojaron que en cuanto a la competitividad de la empresa, esta tiene una buena 

calificación en la gestión de mercados internacionales y logística internacional 

(75%), también obtuvo un buen puntaje en gestión productiva y logística (60%).  

 



              IDENTIFICACIÓN DE OPORTUNIDAD COMERCIAL 

PARA LA EXPORTACIÓN DE CAPSICUM DE LA 

EMPRESA QUALITY FIELDS S.A.C. A ESTADOS 

UNIDOS, 2020 

 

Cruz L., M.; Portilla B., I.  Pág. 62 

 

Sin embargo, gestión empresarial (56%); y gestión económica y financiera (48%) 

han arrojado puntajes muy bajos, en este caso no cumple con uno de los ejes lo cual 

es el equipo promotor capacitado; para que  la empresa se desarrolle de manera 

correcta, tenga mayores ventas y el margen de utilidad sea más alto. De acuerdo con 

el nivel de servicio de ruta exportadora, el resultado ha sido favorable, ya que la 

empresa está calificada como un exportador en proceso. 
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4.2 Conclusiones 

Esta presente investigación ha respondido a las siguientes preguntas: ¿Cuáles son los 

competidores potenciales nacionales e internacionales para la exportación de Capsicum 

de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados Unidos?, ¿Cuál es la demanda del 

Capsicum en el mercado estadounidense de la empresa Quality Fields S.A.C.?, ¿Cuáles 

son las principales barreras arancelarias y fitosanitarias para la exportación de Capsicum 

de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados Unidos?, ¿Existe capacidad de oferta 

exportable de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados Unidos?. 

Por ende, se presenta como conclusiones lo siguiente: 

 

1. Sobre los competidores potenciales nacionales e internacionales para la 

exportación de Capsicum de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados Unidos.  

Se localizó una gran oportunidad al registrar que Perú es un país productor de 

Capsicum desde tiempos pasados, además se ubicó como uno de los principales 

exportadores de Capsicum a nivel mundial en el año 2018, considerando que Estados 

Unidos alberga a más de 300 millones de personas de distintas culturas, es por ello 

que se puede entender que existe una diversidad de gustos y preferencias por parte 

del consumidor, siendo esto una ventaja, ya que existe más probabilidad de que el 

producto Capsicum – ají paprika sea gratamente aceptado y considerando también el 

acceso al mercado de Estados Unidos que tiene como ventaja un Acuerdo de 

Promoción Comercial que considera 0% para el Ad Valorem.  
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Como se demuestra en el análisis, la competencia internacional actual se encuentra 

determinada por los principales proveedores de Capsicum a Estados Unidos, tales 

como: India, China, España, México y Perú. Si bien es cierto, Perú ha tenido un 

crecimiento constante en los últimos tres años, es un sector del que se debería tener 

más importancia y por ende, promover más en torno a las exportaciones, se espera 

que para el 2020 continúe así, considerando esto como una proyección positiva. 

 

Para ello, la empresa Quality Fields S.A.C. debe iniciar sus procesos de 

internacionalización, como participar en ferias tanto nacionales como 

internacionales, misiones comerciales y aumentar sus canales de distribución. 

Además, gracias al impulso del gobierno para la exportación de Capsicum – ají 

paprika, no solo es un simple producto, sino que es la marca peruana, ya que la 

mayoría de la comida en el país  tiene como ingrediente especial el Capsicum. 

 

Igualmente, el capsicum sigue siendo altamente competitivo debido a su venta 

minorista nacional, también se concluye que en la actualidad, el producto a ser 

exportado (0904221000) tiene una tendencia a seguir siendo el preferido durante los 

próximos años, porque está causando “moda” por su color y olor, y en ciertas 

ocasiones, su precio es menor a comparación de las otras presentaciones de 

Capsicum, y los consumidores lo prefieren por su duración y claramente el precio.  

Por otro lado, los resultados reflejaron que, al lograr identificar exitosamente la 

oportunidad comercial para la exportación de Capsicum a Estados Unidos en el año 

2020, servirá para que los próximos emprendedores consideren este producto. 
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2. Sobre la demanda del Capsicum en el mercado estadounidense de la empresa 

Quality Fields S.A.C.  

Las exportaciones del ají paprika (Capsicum), se han reducido en los últimos años y 

las importaciones mundiales de Capsicum, por parte de Estados Unidos, han crecido; 

sin embargo, las importaciones de Capsicum peruano, por parte de este país, ha 

reducido cada año, esto debido a los problemas en el proceso de siembra y cosecha, 

uso de semillas no certificadas, trayendo consigo problemas en la producción del 

cultivo, contaminando el campo, etc. El Perú debe esforzarse en continuar con el 

impulso al crecimiento de las exportaciones de Capsicum y no dejar las 

oportunidades de ampliar y diversificar la oferta exportable nacional; en el año 2019, 

se presentó un plan que busca contrarrestar estos problemas y diversificar las 

variedades de Capsicum, también promocionar el mismo, a través de la gastronomía, 

apertura en nuevos mercados, fortalecer la oferta nacional ya que también busca 

convertir el ají peruano en una marca dentro de la marca Perú, diferenciándolo de 

otros Capsicum del mundo e incrementar las exportaciones de la mano de Renzo 

Gómez del comité de Capsicum de ADEX, es por ello que la empresa Quality Fields 

S.A.C. debe tomar en cuenta el “Plan para el fortalecimiento de cadena productiva 

de paprika y Capsicum secos” y ser parte de ello, mitigando riegos en la producción 

de ají paprika molida, así la empresa podrá ser más competitiva y utilizar sus insumos 

de manera eficiente. 
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3. Sobre las principales barreras arancelarias y fitosanitarias para la exportación 

de Capsicum de la empresa Quality Fields S.A.C. a Estados Unidos. 

Al no existir barreras arancelarias, gracias al TLC firmado entre Perú y Estados 

Unidos, el ingreso de capsicum se encuentra exonerado de este pago. En cuanto a las 

barreras no arancelarias, primeramente en el Perú debe estar regulado por DIGESA, 

para que el producto pueda ingresar a ese país sin ningún problema, debe contar con 

los documentos exigidos como el Certificado Libre Venta o Libre Comercialización, 

Certificado Sanitario Oficial de Exportación de Alimentos para el Consumo Humano 

emitido por La Dirección General de Salud Ambiental (DIGESA), se adjuntará el 

informe de análisis físico, químico y microbiológico del producto a exportar, emitido 

por un laboratorio debidamente acreditado ante el Instituto Nacional de la Calidad -  

INACAL, así como el packing list, informe de inspección del lote y copia de 

Resolución por Habilitación Sanitaria Vigente. 
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4. Sobre la capacidad de oferta exportable de la empresa Quality Fields S.A.C. a 

Estados Unidos.  

Existe una capacidad exportable para atender la demanda del mercado 

estadounidense, ya que la Empresa Quality Fields S.A.C. cuenta con un territorio de 

25 hectáreas, lo que le permite cultivar el producto a un nivel  de 225 000 kg de 

paprika triturada o pulverizada, así como el Know How, la experiencia en el cultivo 

de paprika, personal capacitado en la siembra y cosecha de este. La empresa tiene la 

posibilidad de venderle a las siguientes empresas importadoras estadounidenses al 

precio de 1.47 dólares, ya que el año 2019 registraron al precio de compra mayor que 

a precio de venta sugerido por la empresa Quality Fields S.A.C.; las empresas son JJ 

FOODS IMPORTING LLC la cual importó a un valor FOB de 1.66 dólares por kilo 

siendo este precio superior por 0.08 dólares al precio ofertado por la empresa Quality 

Fields S.A.C. y un volumen de compra de aproximadamente 78 250 kilos, SAI 

TRADING COMPANY, también otro posible cliente donde el precio del producto 

se le puede ofrecer a 1.48 dólares el kilo ganando un 0.01 más y su demanda 

aproximada 91 853 kilos por año, la empresa GLENDALE WAREHOUSE CORP 

tuvo la última compra de paprika molida de 1.67 dólares el kilo con un volumen de 

25 000 kg, pero sin duda el posible cliente más atractivo para la empresa Quality 

Fields S.A.C es la empresa QUANTUM SPICE & GRAIN ya que esta empresa ha 

tenido importaciones continuas durante los tres últimos años y su volumen requerido 

promedio por año es 26 500 kilos, el precio negociado en el último año fue de 1.94 

dólares el kilo con el puerto de destino en Los Angeles donde la ganancia llegaría 

hasta 0.47 más del precio del producto ofertado.  

 



              IDENTIFICACIÓN DE OPORTUNIDAD COMERCIAL 

PARA LA EXPORTACIÓN DE CAPSICUM DE LA 

EMPRESA QUALITY FIELDS S.A.C. A ESTADOS 

UNIDOS, 2020 

 

Cruz L., M.; Portilla B., I.  Pág. 68 

 

La empresa Quality Fields S.A.C sobrepasa la demanda estadounidense ya que puede 

exportar cerca de 225 000 kilos de páprika triturada o pulverizada, es por ello que 

debe también estudiar otros mercados, y presentar su producto, uno de los mercados 

con buen pronóstico de crecimiento fue Rusia ya que su crecimiento en el último año 

fue del 9%. 

También en la organización de la empresa existen debilidades en las áreas de gestión 

comercial y financiera, por esta razón debe de invertir en un buen asesoramiento de 

finanzas, personal y profesionales capacitados, para que la empresa tome buenas 

decisiones en sus proyectos y tenga un organización asertiva y eficaz. 
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ANEXOS 

ANEXO Nº 1: INSTRUMENTO VALIDADO DE RECOLECCIÓN Y ANÁLISIS DE DATOS. 
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ANEXO Nº 2: INSTRUMENTO VALIDADO DE RECOLECCIÓN Y ANÁLISIS DE DATOS. 
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ANEXO Nº 3: OPERACIONALIZACIÒN DE LA VARIABLE. 
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 ANEXO Nº 4 
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        ANEXO Nº 5 
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        ANEXO Nº 6 
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        ANEXO Nº 7 
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        ANEXO Nº 8 
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        ANEXO Nº 9 
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       ANEXO Nº 10 
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       ANEXO Nº 11 
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      ANEXO Nº 12 
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        ANEXO Nº 13 
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      ANEXO Nº 14 
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    ANEXO Nº 15 
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   ANEXO Nº 16 
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   ANEXO Nº 17 

 

 

      


