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RESUMEN 

El presente proyecto de tesis tiene como objetivo general  la implementación  de una 

solución  de software web-móvil para la gestión de pedidos y cotizaciones  de Eurotubo 

S.A.C. Empresa dedicada a la fabricación y comercialización de tuberías. 

Este sistema se implementará con la finalidad de mejorar la gestión de pedidos y 

cotizaciones, optimizando sus procesos. Disminuyendo el tiempo promedio de registro 

de pedidos y cotizaciones, incrementando el número de visitas realizadas por vendedor, 

incrementando la satisfacción de los vendedores y aumentando el nivel de disponibilidad 

de la información. Para implementar el sistema se analizó la problemática de los 

procesos, se tomó en cuenta las reglas del negocio, con el fin de determinar los 

requerimientos. Así mismo se analizó las tecnologías necesarias para hacer eficiente el 

sistema. 

Para el desarrollo se tomó como guía la metodológica  RUP, haciendo uso de la 

arquitectura en capas, utilizando como motor de base de datos a MySQL, plataforma 

J2me y  lenguaje de programación Java y PHP. 

Considerando el análisis de costo e indicadores. Finalmente se logró demostrar que la 

aplicación del sistema web-móvil permite mejorar la gestión de pedidos y cotizaciones 

de la empresa Eurotubo S.A.C. Los resultados obtenidos permiten concluir que la 

solución es  viable y especialmente atractiva. 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

NOTA DE ACCESO 

 

 No se puede acceder al texto completo pues contiene datos confidenciales 
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