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RESUMEN 

 

El presente trabajo de investigación, tiene como principal objetivo determinar la mejor alternativa 

entre el préstamo comercial y el arrendamiento financiero para la adquisición de unidades de 

transporte en la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos SAC- Trujillo 2018, para ello se realizó 

un análisis de dos entidades bancarias que brindan ambas opciones de financiamiento y así poder 

elegir la mejor alternativa.  

La empresa presenta una problemática respecto a sus actuales unidades de transporte, debido a 

que, sufren fallas constantes generando gastos adicionales y haciendo que el trabajo sea terciarizado, 

para ello la empresa desea adquirir nuevas unidades de transporte. En la investigación se evalúan dos 

alternativas de financiamiento para su adquisición de dichas unidades, siendo así, que los resultados 

son mostrados según el requerimiento de activo que solicitaba la empresa y así identificar a las 

entidades bancarias que pueden financiar dicho activo, informándose de los requisitos que se debe 

cumplir para acceder a un crédito. Es así, que se analizó las tasas de interés, los plazos, la cuota a 

pagar según cada alternativa de financiamiento, y saber qué ventajas y desventajas ofrece cada una.  

Después de la evaluación de todo ello, se concluye que la mejor alternativa de financiamiento para 

la adquisición de unidades de transporte es el arrendamiento financiero, ya que, permite a la empresa 

crecer sin apalancarse, proporciona mejor liquidez y rentabilidad, además brinda la ventaja del escudo 

tributario, el cual genera un importe de dinero a favor de la empresa.  

Palabras claves: préstamo comercial, arrendamiento financiero, unidades de transporte, crédito.   
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ABSTRACT 
 

The main objective of this research work is to determine the best alternative between the 

commercial loan and the financial lease for the acquisition of transport units in the Corporación Marcos 

Cueva e Hijos SAC- Trujillo 2018, for this purpose, an analysis was made of two banking entities that 

provide both financing options and thus be able to choose the best alternative. 

The company has a problem with its current transport units, because, they suffer constant failures 

generating additional expenses and making the work tertiarized, for this the company wishes to acquire 

new transport units. In the investigation, two financing alternatives for the acquisition of said units are 

evaluated, being so, that the results are shown according to the asset requirement requested by the 

company and thus identify the banking entities that can finance said asset, being informed of the 

requirements that must be met to access a credit. It is so, that the interest rates were analyzed, the 

terms, the fee to pay according to each financing alternative, and know what advantages and 

disadvantages each one offers 

After the evaluation of all this, it is concluded that the best financing alternative for the acquisition of 

transport units is financial leasing, since, it allows the company to grow without leveraging, provides 

better liquidity and profitability, it also provides the advantage of the tax shield, which generates an 

amount of money in favor of the company. 

Keywords: commercial loan, financial leasing, transport units, credit.  
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1. CAPÍTULO I: INTRODUCCIÓN  

1.1. Realidad Problemática 

Actualmente a nivel mundial, el sector transporte es un rubro que genera grandes ingresos y 

altas utilidades, mucho más si se realizan bajo lineamientos de inversión y financiamiento 

adecuados, no obstante muchas empresas no disponen de recursos financieros suficientes para 

atender sus propias necesidades, y en más de una oportunidad afecta la viabilidad de dichos 

proyectos en la adquisición del activo fijo deseado. 

Según el Ministerio de Producción (2019) señala que, “Uno de los desafíos más grandes no 

sólo a nivel internacional, sino también en Perú, es encontrar mecanismos para que las 

empresas financien su crecimiento y mejoren su competitividad”. Además, se sabe que una 

gran cantidad de empresas, viven de su capital, y acuden al sistema financiero tradicional, o 

incluso buscan alternativas de financiamiento para dicho fin, por la falta de asesoramiento y por 

desconocer sobre algunas ventajas y beneficios que se les ofrece; estos factores han hecho 

que se tomen decisiones poco acertadas, lo que conlleva a que no se logre cumplir con el 

objetivo propuesto. 

Por su parte el Instituto Nacional de Estadistica e Informatica, INEI (2018) indica que el Perú, 

en el tercer trimestre de 2018, el valor agregado bruto de la actividad transporte, 

almacenamiento, correo y mensajería a precios constantes de 2007, obtuvo un incremento de 

4,5% en relación al mismo mes del año 2017,  esto fue resultado del crecimiento de los 

subsectores transporte (4,6%) y almacenamiento, correo y mensajería (4,3%), lo que ocasionó 

que sólo en el mes de diciembre del 2018 el índice de producción de transporte, 

almacenamiento y mensajería obtenga un incremento del 3,90%.  

Por ello, el sector transporte terrestre de carga ha tomado gran importancia en el Perú, por 

las características de su infraestructura y servicios, el cual lo convierte en factor relevante para 

el impulso del crecimiento económico sostenido de nuestro país.  Por otro lado, la competencia 

es un factor muy importante para este sector, puesto que, cada vez salen nuevas empresas de 

transporte con mejoras e innovaciones constantes en su servicio para lograr fidelizar al usuario 

a través de unidades de transporte modernas, mejores precios y nuevas rutas, ya que la 

mayoría de empresas tiene problemas en esto en particular, pues las unidades de transportes 

sufren daños y por tal, un detenimiento en el servicio. 

La empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C., cuyo rubro es el servicio de 

transporte de carga (existencias, cianuro de sodio, explosivos, peróxido, insumos químicos 

fiscalizados) en el sector minero, está inmersa en esta problemática. Actualmente cuenta con 

una flota de transporte que es insuficiente e inadecuada para las actividades comerciales que 

realiza, estando obligada a contratar el servicio de transporte de terceros para poder cumplir 
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con el calendario establecido y evitar la insatisfacción de sus clientes al no atender 

oportunamente sus servicios contratados, generando así mayores costos y que muchas veces 

el servicio no se concrete a tiempo y se incumplan con los contratos pactados con los clientes, 

reduciendo las ganancias obtenidas. 

Es por esta razón, que se considera de vital importancia, tomar la decisión de elegir una 

alternativa de financiamiento para la adquisición de unidades de transporte como son el 

préstamo comercial o el arrendamiento financiero para la empresa Corporación Marcos Cueva e 

Hijos S.A.C., con el fin de renovar sus unidades de transporte, pues se determinó que cuenta en 

su mayoría con unidades usadas, lo que viene ocasionado gastos de reparación y 

mantenimiento de dichas unidades, lo cual ha repercutido en la liquidez de la empresa. 

Por lo expuesto anteriormente, para escoger una adecuada alternativa de financiamiento 

para la inversión en activo fijo en la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C., surge 

la necesidad de realizar una búsqueda y evaluación de las entidades financieras aptas para 

poder trabajar, las cuales se identificaron las siguientes: INTERBANK y BCP, donde se 

analizaron los requisitos, las tasas de interés, plazo y cronograma para poder elegir a la mejor 

entidad bancaria, para así poder determinar la más ideal para el financiamiento. De la cual, es 

más factible la opción del BCP debido a que presenta mejores beneficios que las del banco 

Interbank.  

 

1.2. Formulación del Problema 

¿Cuál es la mejor alternativa, entre el Préstamo Comercial y el Arrendamiento Financiero 

para la adquisición de unidades de transporte en la Empresa Corporación Marcos Cueva e 

Hijos SAC- Trujillo 2018? 

 

1.3. Justificación  

La problemática en la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C, la cual se dedica  

al servicio de transporte de carga de materiales y residuos peligrosos (cianuro de sodio, 

explosivos, peróxido e insumos químicos fiscalizados), viene presentando continuas 

paralizaciones en el proceso operativo debido a fallas mecánicas en sus unidades de 

transporte, lo que viene ocasionado gastos de reparación y mantenimiento de dichas unidades 

.El mencionado contexto fue el detonante para proponerle la realización de un proyecto acorde 

a su necesidades empresariales que permita evaluar las ventajas económicas que obtendrá al 

utilizar el préstamo comercial o el arrendamiento financiero, para  la adquisición de sus nuevas 

unidades de transporte; todo lo dicho hasta ahora explica la razón del porqué la elección del 

tema, la cual servirá de apoyo a la gestión del capital de la empresa, brindándoles a los 

gerentes dos opciones de elección que los conduzcan a una decisión acertada de inversión, 
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dado que este tipo de decisiones afecta el capital de trabajo necesario para la continuidad del 

negocio. 

 

1.4. Limitaciones  

No se encontraron limitaciones para la elaboración del proyecto, debido a que, se está 

contando con la disponibilidad y flexibilidad del Gerente General de la empresa, además con la 

información financiera requerida para la sustentación y desarrollo de la misma. 

 

1.5. Objetivos  

1.5.1. Objetivo General  

Determinar la mejor alternativa entre el Préstamo Comercial y el Arrendamiento Financiero 

para la adquisición de unidades de transporte en la Empresa Corporación Marcos Cueva e 

Hijos SAC- Trujillo 2018. 

 

1.5.2. Objetivos Específicos  

- Describir los requisitos para obtener el préstamo comercial y el arrendamiento financiero. 

- Determinar las condiciones del préstamo comercial y el arrendamiento financiero.  

- Identificar la tasa de interés que ofrece el préstamo comercial y el arrendamiento 

financiero.  

- Analizar el plazo permitido por el préstamo comercial y el arrendamiento financiero. 

- Establecer la cuota a pagar por el préstamo comercial y el arrendamiento financiero.  

- Analizar el importe referente al escudo tributario del préstamo comercial y el arrendamiento 

financiero. 

- Evaluar la mejor alternativa de financiamiento para la adquisición de nuevas unidades de 

transporte para la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos SAC. 
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2. CAPÍTULO II: MARCO TEÓRICO 

2.1. Antecedentes  

 

La investigación de Carrillo (2015) “Análisis de las fuentes de financiamiento y el crecimiento 

financiero de la empresa LOMBARDIA S.A Ambato, Ecuador”, cuyo objetivo fue determinar la 

relación del análisis de las fuentes de financiamiento en el crecimiento financiero de la empresa 

“LOMBARDIA” de la ciudad de Ambato, tuvo como conclusión, que existe relación directa entre 

las fuentes de financiamiento montos, entidades, y el crecimiento financiero porque la idea del 

financista era endeudarse para generar rentabilidad, pero se evidenció que la empresa 

sustentaba el pago del financiamiento con la cartera vencida de clientes, que era su ingreso, 

pero sin embargo no se dio como tal, lo que generaba desequilibrios en su liquidez, teniendo 

como salida la renegociación. Según lo sustentado, esta investigación aporta al proyecto, ya 

que, muestra como esta empresa carece de crecimiento financiero en el tiempo, debido a que, 

no cubre el financiamiento solicitado de la manera correcta, por no contar con la suficiente 

liquidez y por ende no poder realizar un prepago al financiamiento sino al contrario realizar una 

renegociación, que conlleva a la empresa a endeudarse por mayor tiempo, convirtiéndose así 

en una situación vulnerable y riesgosa.  

 

Por otro lado Velorio (2016) “El crédito financiero y su incidencia en el desarrollo de la 

gestión financieras de las MYPES del distrito de Los Olivos- Lima 2014”, cuyo objetivo fue 

determinar de qué manera el crédito financiero incide en el desarrollo de la gestión financiera 

de las mypes. Así concluyó, que el crédito financiero es de gran importancia en el cumplimiento 

de obligaciones, ya que incide de manera directa en el desarrollo de la gestión financiera de las 

MYPES, teniendo en cuenta que la falta de antecedentes crediticios incide negativamente en la 

capacidad de obtener financiamiento externo. De acuerdo a ello, la mencionada tesis aporta al 

proyecto indicando que el crédito financiero es vital para generar antecedentes crediticios, y así 

disminuir la evaluación de riesgos de las instituciones financieras.  

 

Cobián (2016) “Efecto de los créditos financieros en la rentabilidad de la Mype industria S&B 

SRL, distrito El Porvenir año 2015”, la cual tiene como objetivo determinar el efecto de los 

créditos financieros en la rentabilidad. Se concluyó que primero se debe buscar información 

sobre los diferentes créditos que brindan las entidades financieras, principalmente los bancos, 

antes de apresurarse a acceder a un crédito, evaluando y comparando capacidad de 

endeudamiento y tasas de interés además de los plazos y tiempo en el cual se va a 

desembolsar. Esta tesis contribuye al presente trabajo, ya que analiza la forma para la 
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obtención de un crédito desde la información de cada entidad para saber cual será la mas 

conveniente, teniendo claro el efecto positivo que este crédito va tener en la empresa.  

 

En su informe Cabanillas (2016) “El arrendamiento financiero y su incidencia en la situación 

financiera de la empresa Inversiones y Servicios C & C S.R.L., año 2015”, su objetivo fue 

determinar la incidencia del Arrendamiento Financiero en la situación financiera de la empresa 

Inversiones y Servicios C & C S.R.L. Se obtuvo como conclusión que el arrendamiento 

financiero, incide positivamente en la situación financiera de la empresa, ya que al finalizar el 

año 2015 está mostro una mayor liquidez, teniendo que por cada 1 sol de obligación corriente, 

esta contaba con 3.10 veces para cubrirla, así también, menor apalancamiento financiero ya 

que por cada 1 sol de inversión en activos esta solo requería el financiamiento de 0.75 

céntimos de sol. Con lo expuesto, esta tesis aporta al proyecto indicando que el arrendamiento 

financiero, es la mejor opción de financiamiento de un bien del activo fijo.   

 

En la investigación de Díaz y Mendoza (2016) “El leasing financiero y su incidencia en la 

situación económica y financiera de la empresa transportes Pedrito S.A.C, distrito de Trujillo, 

año 2016”, cuyo objetivo fue determinar en qué medida la aplicación del leasing financiero 

mejora la situación económica y financiera de la empresa. Concluyendo, que leasing financiero 

es la principal elección de financiamiento para la adquisición de unidades de transporte, ya 

que, va generar que la situación económica y financiera entre el año 2015 al 2019 se 

incremente de 0.63 a 5.55 de liquidez. Es así, que el referente trabajo aporta al proyecto 

demostrando como para el leasing financiero, no es necesario utilizar los recursos propios de la 

empresa, situación que conlleva una mejor inversión de los activos. 

 

2.2. Bases Teóricas  

2.2.1. Préstamo Comercial 

Según Priede, López-Cózar y Benito (2010) “El crédito es la operación financiera a través 

del cual se le otorga al cliente cierta suma de dinero hasta un límite determinado, durante un 

periodo de tiempo establecido” (p.278) 

Según Velorio (2016) son “aquellos créditos directos o indirectos otorgados a personas 

naturales o jurídicas destinados al financiamiento de la producción y comercialización de 

bienes y servicios en sus diferentes fases”.  

También se consideran dentro de esta definición los créditos otorgados a las personas 

jurídicas a través de tarjetas de crédito u otras formas de financiamiento que tuvieran fines 

similares a los señalados en el párrafo anterior. 
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2.2.1.1. Definición  

Para definir préstamo comercial, Ramírez (2001) sostuvo que: 

La forma principal en que los bancos pueden generar utilidades es concediendo u 

otorgando préstamos comerciales, que es una obligación para el individuo o la empresa 

que lo recibe, pero es un activo para el banco que lo otorga ya que le produce un ingreso. 

(p.105). 

Entonces, se puede decir que, es una opción de financiamiento utilizada por las empresas 

para obtener recursos a través de las entidades financieras, accediendo a las diferentes 

modalidades y productos que ofrece el sistema financiero. 

Las empresas, logran acceder a préstamos comerciales a través de líneas de crédito que 

los bancos les asignan, luego de evaluar su situación financiera y crediticia que tengan. Las 

líneas de crédito aprobadas se establecerán de acuerdo a la capacidad de endeudamiento 

que puedan tener las empresas y en las condiciones de pago adecuadas para dicha 

capacidad. 

El sistema financiero ofrece una gama de modalidades y productos crediticios, adecuados 

a los diferentes tipos de requerimiento y bajo condiciones particulares. 

 

2.2.1.2. Ventajas y Desventajas del préstamo comercial  

Ventajas 

Torres, Guerrero, y Paradas (2017), señalan en su trabajo algunas ventajas del préstamo 

comercial como: 

- Primero, permiten financiar de una sola vez la compra de bienes o el desarrollo de 

proyectos, para los que no se cuenta con suficiente liquidez en un determinado momento. 

Por ello, es que hay negocios y emprendimientos que pueden iniciarse. 

- Tienen en cuenta la situación financiera actual, esto es relevante al momento de planificar 

los pagos para devolver el dinero que se ha obtenido. Una buena institución bancaria 

siempre analizará los ingresos y antecedentes financieros, para asegurarse de que puedan 

cumplir con los plazos y evitar el sobreendeudamiento. 

- Son de forma inmediata y sencilla, ya que, generalmente no se obstaculiza mucho para 

adquirirlos. De esta manera, la institución bancaria te va a asesorar pero se le deberá 

brindar cierta información necesaria. Por otro lado, no se tiene que justificar a fondo la 

finalidad con la que estás solicitando dicho financiamiento. 

- Son de intereses normalmente bajos, y en la actualidad, las entidades bancarias ofrecen 
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intereses que son muy razonables con tal de asegurar más clientes. Esta es una ventaja de 

la que se puede aprovechar para adquirir el financiamiento por determinado tiempo. 

- Se debe establecer el tiempo y las cuotas a cancelar, el cual va regido en un contrato que 

les favorece a ambos y la entidad bancaria se encargará en lo posible de que no tengas 

muchos inconvenientes para amortizar el préstamo. Aunque es tu responsabilidad 

organizarte con los pagos también. 

- Se puede usar de diferentes maneras y hasta para asuntos más sencillos. Con un 

préstamo es posible adquirir cualquier tipo de bien, el cual abarca desde la adquisición de 

un vehículo, hasta artículos grandes y costosos que te hagan falta; sobre todo si eres 

independiente.  

- Es ideal para microempresas. Los pequeños y medianos emprendedores encontrarán en 

estos créditos un gran impulso, si están tratando de darse a conocer con sus negocios. No 

siempre es fácil empezar cuando se empieza a trabajar por su cuenta y si sabes 

administrar bien tu dinero, en poco tiempo podrías estar pagando tu préstamo y al mismo 

tiempo, convertirte en un empresario que no depende de nadie. 

- Están al alcance de muchas personas. No solo trabajadores, sino amas de casa, gente de 

la tercera edad y jóvenes profesionistas. (p.114) 

 

Otras ventajas que menciona Tuesta (2014), del préstamo comercial son:  

- El proceso de obtención es expedito en comparación con otras alternativas. 

- Gastos financieros reducen la base imponible. 

- No existe un mínimo para la obtención de este tipo de financiamiento. 

- Permite financiar la ampliación y modernización de las empresas (activos fijos). 

- La adquisición de un crédito comercial es sencillo, siempre y cuando tenga todos los 

requisitos que solicita la entidad. 

 

Desventajas 

Según lo indica Tuesta (2014), las desventajas del préstamo comercial pueden ser:  

- Por lo general, se requieren garantías para requerimientos de largo plazo. 

- El sobreendeudamiento bancario limita el uso de otras alternativas de financiamiento. 

- Tomar prestado dinero en exceso puede conducir a la disminución del flujo de efectivo y 

los pagos pueden incluso superar a los ingresos, en algunos casos.  
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2.2.1.3. Préstamo comercial para adquirir activo fijo  

El préstamo es un tipo de financiamiento por el cual la entidad financiera se compromete a 

entregar al préstamo una cantidad de dinero con la facultad de usarlo y el compromiso de 

devolverlo mediante pagos periódicos durante el plazo convenido, con la obligación de 

presentar garantías suficientes para cubrir los montos entregados.  

 

Entidades Financieras privadas:  

- Banco BBVA Continental  

- Banco de Crédito del Perú BCP  

- Banco Pichincha del Perú  

- Banco Interbank  

- Scotiabank  

 

2.2.1.4. Requisitos generales  

Las entidades financieras antes de otorgar un crédito evalúan la capacidad del retorno de 

sus colocaciones, exigiendo al solicitante determinadas garantías y otros requisitos que 

permiten tener la seguridad de que el dinero prestado no será incobrable. Entre los 

principales requisitos tenemos: 

- Buena experiencia crediticia en el sistema financiero. 

- Fotocopia de DNI de los socios. 

- Recibo de luz, agua o teléfono. 

- Documentos del negocio. 

- Documentos de residencia del representante legal apoderado y avales. 

- Acta de constitución de la empresa. 

- Vigencia de poderes actualizada con antigüedad no mayor a 8 días. 

- Declaración de renta anual y 3 últimos PDT. 

- Tres últimos pagos de IGV / Renta a Sunat. 

- Documentos de propiedad del inmueble que será otorgado en garantía. 

- Recibos de agua, luz o teléfono del local donde funciona el negocio. 

- Principales partidas de los EEFF de CIERRE y SITUACIÓN. 

- Flujo de caja Histórico-Proyectado 

- Tener ventas mínimas mensuales de S/. 20,000. 

- Edad entre 21 y 70 años. La edad al finalizar el crédito deberá ser menor a 75 años. 

- Antigüedad laboral mínima de 1 año para vehículos de uso comercial y 2 años para 

vehículos de uso particular. 

-  
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2.2.2. Arrendamiento Financiero  

Cruzado y Gonzales (2015) citan la afirmación de Farina (2005) quien indica que, 

utilizamos la palabra Leasing teniendo en cuenta que así es como lo conocen en los negocios 

a nivel mundial, como ya lo mencionamos este contrato nació en los Estados Unidos de 

América, y adoptó su denominación del verbo inglés to lease, que significa “arrendar” o “dar 

en arriendo”, y del sustantivo lease, que se traduce por “arriendo”, “escritura de arriendo”, 

“locación”. 

 

Velasquez (2016) menciona que: 

El contrato de arrendamiento financiero o leasing se estima que una determinada entidad 

financiera (llamada sociedad de Arrendamiento financiero)  adquiere una cosa para ceder 

su uso a una persona durante un cierto tiempo la cual habrá de pagar a esa entidad una 

cantidad periódica (constante o variable). Transcurrida la duración del contrato, el 

concesionario tiene la facultad de adquirir la cosa a un precio determinado, que se 

denomina residual, en cuanto su cálculo viene dado por la diferencia entre el precio 

originario pagado por la sociedad de arrrendamiento financiero (más los intereses y 

gastos) y las cantidades abonadas con el cesionario a esa sociedad. (p.12) 

Ortega y Pacherres (2013) definen que: 

El leasing financiero o arrendamiento financiero como: un contrato mercantil que tiene por 

objeto la locación de bienes muebles o inmuebles por una empresa locadora para su uso 

por un tiempo determinado a favor de una empresa arrendataria a cambio de una 

retribución consistente en cuotas periódicas y con una opción de compra a favor de la 

arrendataria por un valor pactado. (p.565) 

. 

2.2.2.1. Arrendamiento financiero en el Perú  

La primera mención oficial del leasing, en nuestro país se realizó a través del decreto de 

ley 22738 del 23 de octubre de 1979, bajo la denominación de arrendamiento financiero, esta 

ley faculta a las instituciones para adquirir inmuebles, maquinarias, equipos y vehículos 

destinados a este tipo de operaciones.  

Las operaciones de leasing en el Perú iniciaron su despegue en los primero años de la 

década del 80, como lo muestra el hecho de Sogewiese Leasing que logró utilidades por el 
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doble de su capital social y alcanzó su más alto índice de crecimiento entre los años 1984 al 

1986, siendo así, el mayor beneficiado el sector industrial con un 34% del total de sus 

transacciones efectuadas, siguiéndole el sector comercio con un 28%, sin embargo, el 

crecimiento se vio paralizado en los siguientes años.  

 

2.2.2.2. Elementos del Arrendamiento Financiero 

En un contrato de leasing se deben consignar los siguientes elementos: 

- Arrendatario o usuario: persona o empresa que hará uso del bien a cambio del pago de 

cuotas periódicas al arrendador durante el tiempo que dure el contrato y que, una vez 

culminado dicho periodo, tendrá la opción de comprarle el bien. 

- Arrendador: banco, institución financiera o sociedad de leasing que a solicitud del 

arrendatario adquiere la propiedad de un determinado bien a un determinado proveedor, 

para luego arrendárselo.  

- Proveedor: empresa a la cual el arrendador le va a comprar el bien. 

- Bien: objeto de arrendamiento, activo fijo generalmente constituido por maquinaria o 

equipo. 

- Canon: monto de la renta que deberá pagar el arrendatario. Para fijar este monto se toman 

en cuenta el costo de adquisición del bien, los intereses de la inversión y la comisión que 

pueda cobrar la sociedad de leasing. Habitualmente, este monto es mayor al que se pagaría 

si se tratase del pago de cuotas necesarias para cancelar un préstamo del mismo valor que 

el precio del bien, pero inferior a lo que se pagaría si se tratase del pago de cuotas por la 

compra a plazos de éste. 

- Duración del contrato: periodo de tiempo que durará el contrato de leasing, es decir, el 

plazo que tendrá la cesión del bien y el pago de las rentas de arrendamiento. Generalmente 

este plazo suele durar lo que se calcula de vida útil del bien. 

- Opción de compra: es la opción que tiene el arrendatario o usuario del bien una vez 

terminado el contrato. Se recalca, que esta opción debe estar obligatoriamente en todo 

contrato de leasing. 

- Precio de venta del bien: una vez culminado el plazo previsto en el contrato, el usuario 

puede optar entre adquirir el bien o devolver el bien a la sociedad de leasing. Si opta por 

adquirirlo, deberá pagar el precio que se estipule en el contrato. Este precio suele ser el 

valor residual del bien, es decir, la diferencia entre el precio original del bien más gastos e 

intereses, y las cuotas pagadas por el usuario. 
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2.2.2.3. Beneficios del Arrendamiento Financiero  

Ricra (2013) señala que los beneficios del arrendamiento financiero son los siguientes: 

- Flexibilidad en estructurar las cuotas en función al flujo de caja de tu empresa. 

- Podrás hacer uso de la depreciación lineal acelerada de los bienes en el plazo del contrato, 

obteniendo así un mayor escudo tributario y un mayor flujo de caja. El beneficio se podrá 

obtener para contratos de duración mínima de 24 meses para bienes muebles y de 60 

meses para bienes inmuebles. 

- El monto del financiamiento será solo por el valor venta del bien (precio de venta sin IGV). 

- Podrás utilizar el Impuesto General a las Ventas de la cuota como crédito fiscal. 

- Inexistencia de inversión inicial, puesto que no es necesario hacer un gran desembolso, 

probablemente sólo se de una cuota inicial según políticas de cada entidad, de manera tal 

que la empresa no sufre disminución de su activo circulante.  

- Libre elección del bien por el arrendatario, ya que tiene la facultad de elección del bien que 

desea hacer uso.  

- Los intereses de las cuotas del arrendamiento financiero son deducibles, lo cual permite al 

arrendatario acelerar la amortización fiscal de los bienes bajo leasing.  

- Al final del contrato, mediante el pago de un valor residual preestablecido en el contrato, se 

puede adquirir la propiedad definitiva del bien.  

 

2.2.2.4. Ventajas y Desventajas  

Decidir sobre el financiamiento requiere de un proceso minucioso de evaluación para 

determinar las fuentes de financiamiento apropiadas, dependiendo de las ventajas y 

desventajas de cada una de las propuestas, del arrendamiento financiero podemos ver las 

siguientes:  

 

Ventajas 

Para Apaza (2003), cualquiera de las cualidades o aspectos favorables del leasing no 

deberían ser contemplados desde una perspectiva generalizadora en algunos casos o 

excesivamente rígida en otros. Entre las ventajas que podemos destacar para el arrendatario 

tenemos: 

 

- Amortización acelerada y ahorro de impuestos 

La depreciación acelerada sobre el valor razonable o el valor presente de las cuotas del 

leasing y los intereses son considerados como conceptos deducibles en la cuenta de 

resultados de la contabilidad del arrendatario. Por un lado, esta circunstancia facilita un 
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proceso de amortización acelerada, y de otro, una disminución de las obligaciones 

impositivas al afectar a la base imponible del impuesto a la renta. 

 

- Reequipamiento sin inmovilización de fondos 

La ventaja que ofrece el leasing en tanto que libera recursos al no inmovilizar fondos en 

activos fijos como ocurre con una inversión tradicional en bienes de equipo debe ser 

evaluada desde el punto de vista estrictamente relativo. 

 

- Tesorería sin fluctuaciones severas 

La operación de leasing no afecta en gran medida los movimientos de tesorería de la 

empresa arrendataria. 

 

- Financiación integra (100%) del material 

El leasing exige desembolsos iniciales poco significativos y sin grandes formalidades tales 

como anticipos de una o más cuotas, gastos de documentación, de letras, etc. 

 

- Buen control presupuestario 

El leasing permite a la empresa arrendataria un control del presupuesto muy preciso dado 

que las cuotas de alquiler están preestablecidas conjuntamente con la posibilidad de tener 

de la misma forma a los gastos de reparación y entretenimiento si se los incorpora en el 

contrato. 

 

Desventajas 

Según Apaza (2003), siempre se ha considerado el costo financiero como el inconveniente 

más destacado del leasing en comparación con otras fórmulas de financiamiento. El leasing, 

desde el punto de vista de su costo explícito, es algo más caro que la financiación bancaria. 

 

Las sociedades de leasing obtienen sus recursos de fuentes bancarias con lo que el 

servicio financiero incluye una carga financiera dual: El costo del dinero para la sociedad de 

leasing y el costo financiero por aplazamiento aplicados por la misma. En este sentido la tasa 

de financiación para la entidad del leasing juega un papel relevante en la determinación de 

los intereses de estas operaciones y por lo tanto es un costo. 
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2.2.2.5. Escudo Fiscal  

El termino escudo fiscal se puede definir desde varias percepciones, pero se llega a decir 

que, consiste en cuantificar el ahorro para cuestiones tributarias, obtenido mediante un 

instrumento u operación financiera. Este término no figura en nuestra legislación, pero hace 

énfasis a un término de carácter financiero, el cual se emplea para determinar el ahorro 

efectivo en pago de impuestos, que el contribuyente obtiene al utilizar un determinado uso 

financiero, contrato u operación en general. (ESAN, 2017) 

El escudo fiscal según Beltrán y Cueva (2007) es: 

El escudo tributario o escudo fiscal obtenido por el arrendamiento financiero, no solo es 

aplicable al efecto de los intereses sobre el impuesto a la renta, sino a cualquier gasto 

que contribuya a reducir la carga imponible, según esto se puede hablar de un escudo 

fiscal por depreciación, por alquiler, etc. Además el escudo tributario puede ser incluido 

en el flujo de caja económico, puesto que al realizar el estado de ganancias y pérdidas 

se toma en cuenta el pago de los intereses sobre los préstamos que se utilizaron para 

financiar un proyecto, los que son registrados como un costo y contribuyen a disminuir la 

utilidad de la empresa y con ello a reducir el impuesto a la renta por pagar. Esta 

disminución de impuesto se le conoce como escudo fiscal por intereses, es así que, al 

sumar al impuesto de ganancias y pérdidas el escudo fiscal por intereses se obtiene el 

impuesto que corresponde al flujo de caja económico. Esta acción se hace con el fin de 

filtrar los efectos de la carga financiera sobre la rentabilidad del proyecto. (p.327 - 329). 

2.2.3. Activo Fijo  

Guzmán, Romero, & Guzmán (2005) señalan que, “los activos fijos tienen en esencia dos 

características básicas. Son bienes y derechos de la empresa con carácter de permanencia y 

están relacionados con el objeto social del negocio, es decir, con la razón de ser del ente 

económico estudiado” (p.68) 

Según Ochoa (2002) nos dice que, “Los activos fijos están representados por la propiedad 

de la empresa físicamente tangible que son usados durante un año en la producción o 

distribución de bienes y servicios que representa al giro normal de las operaciones de la 

empresa” (p.249)  
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2.2.3.1. Tipos de Activo Fijo  

Visiers (2017), señala que una empresa se puede diferenciar dos tipos de activos fijos: 

tangible e intangible. 

Activo fijo tangible, son todos los bienes y materiales que se pueden tocar. Estos podrían 

variar según el giro de negocio y las características de la empresa. Según el Plan General 

Contable, los bienes tangibles que puede tener una empresa son: terrenos y bienes 

naturales, construcciones, maquinaria, mobiliario, equipos para procesos informáticos y 

unidades de transporte. 

Las unidades de transporte, en esta categoría se encuentra todos los medios de 

transporte que formen parte de los bienes de la compañía, como coches, camiones, motos, 

barcos, etc., utilizados para el transporte de personas, mercancías, materiales o animales.  

Según Prado (2010) en la revista CEVISMAP señala que en función al uso que se le dé a 

los vehículos, existen diferentes tipos:  

- De ámbito urbano (autobuses, recogida de residuos, etc). Suelen corresponder a servicios 

públicos, con características especificadas en el pliego de condiciones firmado con la 

administración. Los recorridos realizados y sus frecuencias de paso o las características 

técnicas de los vehículos de la flota asignada determinarán su uso.  

- De distribución. En la distribución de productos y mercancías en ámbito local y regional se 

utilizan, según la carga, vehículos tipo furgón e industriales ligeros de hasta 3,5 T. Los 

recorridos suelen ser urbanos e interurbanos con distancias no muy grandes. 

- De largas distancias. La principal característica del transporte de pasajeros o de 

mercancías a larga distancia es que los vehículos – autocares y camiones–, además de 

realizar un recorrido casi exclusivamente de ruta, están en marcha el máximo de tiempo 

posible, para reducir los tiempos de los servicios contratados. 

El costo de un activo fijo incluye todas las erogaciones que son razonables y necesarias 

para utilizar el activo en un lugar deseado y dejarlo listo para el uso. Por lo que el costo 

computable está dado por: el costo de adquisición, producción o construcción. (NIC.16 p.170) 

 

2.2.3.2. Depreciación  

Se puede decir de la depreciación que:  

Con excepción de los terrenos, la mayoría de los activos fijos tiene una vida limitada, es 

decir, los años que serán de utilidad para la empresa, lo cual significa que el costo de un 

activo fijo deberá ser distribuido adecuadamente en los periodos contables en los que el 
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activo será utilizado por la empresa, este proceso contable para su conversión gradual de 

activo fijo en gasto es llamado depreciación. (Coss, 2005, p.91) 

Tenemos también la depreciación acelerada, definiéndola como:  

La depreciación acelerada, es aquella que cancela una mayor proporción del costo de un 

activo cerca del inicio de su vida útil, en comparación con el método de línea recta, que es 

el método de depreciación que se aplica de acuerdo a la cantidad de años según su vida 

útil del activo. (Horngren, Harrison, y Smith, 2003, p.395)  

Se puede decir de lo antes expuesto que las empresas en la gran mayoría de casos 

prefieren la depreciación acelerada, que posteriormente será utilizada para el pago de los 

impuestos sobre la renta, ya que, al producir mayores gastos, será menor el ingreso gravable, 

y por lo tanto menor pago de impuestos en los primeros años de la vida útil del activo. 

 

2.3. Base Legal  

2.3.1. Arrendamiento Financiero  

El artículo 18° del Decreto Legislativo N° 299, Ley de Arrendamiento Financiero (LAF), 

modificado por la Ley N° 27394 (30.12.2000) prescribe a la letra como sigue:  

 

Artículo 18°.- Para efectos tributarios, los bienes de arrendamiento financiero se considera 

activo fijo del arrendatario y se registrarán contablemente de acuerdo a las Normas 

Internacionales de contabilidad. La depreciación se efectuará conforme a lo establecido en la 

ley del impuesto a la renta.  

Excepcionalmente se podrá aplicar como tasa de depreciación máxima anual aquella que de 

determine de manera lineal en función a la cantidad de años que comprende. 

La opción de compra sólo podrá ser ejercitada al término del contrato. Si en el transcurso del 

contrato este se incumple de alguna manera, el arrendatario deberá rectificar sus declaraciones 

juradas anuales del Impuesto a la Renta y reintegrar el impuesto correspondiente más el 

interés moratorio, sin sanciones. La resolución del contrato por falta de pago no originará la 

obligación de reintegrar el impuesto ni rectificar las declaraciones juradas antes mencionada. 
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3. CAPÍTULO III: METODOLOGÍA  

3.1. Hipótesis  

Hipótesis0 

El préstamo comercial es la mejor alternativa de financiamiento, debido a su tasa de interés, 

para la adquisición de unidades de transporte para la Corporación Marcos Cueva e Hijos 

S.A.C.- Trujillo 2018 

 

Hipótesis1 

El arrendamiento financiero es la mejor alternativa de financiamiento, debido a su crédito fiscal 

para la adquisición de unidades de transporte para la Corporación Marcos Cueva e Hijos 

S.A.C.- Trujillo 2018 

 

3.2. Operacionalización de Variables 

Tabla n.° 1. Operacionalización de las variables 

VARIABLE 
DEFINICION 

 CONCEPTUAL 
DIMENSIONES INDICADORES 

Préstamo 
Comercial  

y 

Arrendamiento 
Financiero 

 

 

Préstamo comercial: 

Alternativa de 

financiamiento utilizada 

por los dueños de 

empresas para crear 

fondos para el negocio, 

para poder realizar sus 

propósitos comerciales 

según sus necesidades. 

 Arrendamiento 
Financiero: opción de 
financiamiento, mediante 
un contrato, en el cual el 
arrendador concede el uso 
y goce de determinados 
bienes, muebles e 
inmuebles, por un plazo 
de cumplimiento forzoso al 
arrendatario, obligándose 
éste último a pagar un 
arrendamiento y otros 
costos establecidos por el 
arrendador.  

Requisitos  

 Porcentaje de 
requisitos cumplidos 

 Número de requisitos 
cumplidos 

Condiciones  

 Cuota inicial  

 Prepagos  

 Renegociación  

 Opción de compra  

Tasa de interés 
 % TEA  

 % TCEA 

Plazo permitido  N° de Años  

Cuota a pagar 
 Cronograma   

 Importe de Cuota 

Escudo tributario 
 Crédito fiscal 

 Depreciación del 
activo 
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3.3. Diseño de Investigación   

El presente trabajo de investigación es de tipo no experimental y descriptiva. No 

experimental, ya que está aplicado a una empresa de transportes vigente dentro del mercado, 

de la cual se ha levantado información para elaborar la cotización de la inversión para la 

adquisición de unidades de transporte situada en la ciudad de Trujillo y descriptiva porque se 

desarrollaron las diferentes alternativas de entidades bancarias que existen en el mercado 

financiero, escogiéndose  para la corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C. la mejor 

alternativa para el préstamo comercial y arrendamiento financiero, optando así por la mejor. 

 

 

 

X0: Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C  

                   X1: Préstamo comercial y Arrendamiento Financiero 

 

3.4. Unidad de Estudio  

La corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C. de la ciudad de Trujillo. 

 

3.5. Población  

Información bancaria (historial crediticio), documentos financieros y tributarios de la 

corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C. de la ciudad de Trujillo.  

 

3.6. Muestra  

Información bancaria (historial crediticio), documentos financieros y tributarios de la 

corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C. de la ciudad de Trujillo en el año 2018.  

 

3.7. Técnicas, instrumentos y procedimientos de recolección de datos 

 

 Análisis documental: Decimos de ésta técnica, según la Universidad Privada del Norte 

(2016) que: 

Es el análisis de los contenidos de las fuentes documentales mediante una operación 

intelectual que consiste en extraer de un documento los elementos de información más 

significativos desde la perspectiva del investigador. El análisis documental se puede 

X0 X1 
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circunscribir a dos aspectos: (1) análisis exterior, descripción física bibliográfica, y (2) análisis 

interno, descripción sustancial o de contenido. (p.4) 

El instrumento que se utilizó fue el análisis documental, para poder constatar si la empresa 

cumplía con los requisitos que las entidades bancarias solicitaban. Así, se usó las técnicas de 

fichaje como la bibliográfica, de resumen, comentario. Las fuentes de tipo bibliográfica, como 

libros, revistas, artículos, documentos digitales. 

 

 Observación: Al hablar de observación, se puede definir según la Universidad Privada del 

Norte (2016) como: 

Proceso de la investigación por el que se aprende una determinada realidad para conocer 

sus características, definir un problema o evaluar situaciones. Como procedimiento, puede 

utilizarse en distintos momentos de una investigación más compleja. En su etapa inicial se 

usa en el diagnóstico del problema a investigar y es de gran utilidad en el diseño de la 

investigación. En el transcurso de la investigación puede convertirse en procedimientos 

propio del método utilizado en la comprobación de la hipótesis. Al finalizar la investigación la 

observación puede llegar a predecir las tendencias y desarrollo de los fenómenos, de un 

orden mayor de generalización. (p.5). 

Esta técnica tuvo como instrumento la guía de observación, la cual fue necesaria para 

poder verificar la situación actual de la empresa y su necesidad 

 

 Entrevista:  

“Es una técnica de recolección de datos que involucra el cuestionamiento oral de los 

entrevistados ya sea individualmente o en grupo. Las respuestas a las preguntas durante la 

entrevista pueden ser registradas por escrito o grabadas en una cinta”. (Rubio, 2014, p.16)  

Esta técnica presentó como instrumentos la guía de entrevista y entrevista, que fue 

aplicada al gerente general de la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C, para 

poder recabar mayor información de los requerimientos, y obtener mayores detalles sobre la 

financiación. 
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3.8. Métodos, instrumentos y procedimientos de análisis de datos  

Para analizar la información del presente trabajo de investigación y saber si la empresa se 

encontraba apta para poder solicitar un financiamiento, tuvo el siguiente proceso: 

 

 

 Procedimiento de análisis de datos 

Para procesar los datos obtenidos en la investigación de acuerdo a los instrumentos 

aplicados, se utilizó el programa Microsoft Office Excel 2013, donde se ingresó todo lo 

recolectado, obteniendo con ello las tablas y figuras que posteriormente fueron interpretadas.  

Entre las tablas encontramos, las tasas, plazos y cuotas de las entidades bancarias en 

estudio para el financiamiento. Un cuadro resumen de la entidad bancaria para cada alternativa 

de financiamiento y un cuadro comparativo entre las alternativas de financiamiento para optar 

por una de ellas para la adquisición de las unidades de transporte. 

Se realizó un análisis de las entidades bancarias que si calificaban a la empresa para poder 

solicitar un financiamiento. 

Para analizar las entidades bancarias y elegir la mejor opción de financiamiento, se utilizaron 

simuladores de financiamiento, las cuales facilitaron la filtración de datos específicos para la 

toma de decisión.  
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4. CAPÍTULO IV: RESULTADOS 

4.1. Datos Generales de la empresa  

Razón Social: Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C.  

RUC: 20482439757  

Actividad Económica: Empresa de Transporte de Carga por Carretera  

Tipo de Sociedad: Sociedad Anónima Cerrada  

Representante Legal: Cueva Varas Fidel  

Domicilio Fiscal: Cal. Bacilio Pacheco Nº 716.Urb. El Bosque Trujillo 

 

4.1.1. Reseña histórica de la empresa 

Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C, cuenta con diez años de experiencia en el 

mercado local, iniciándose como un negocio familiar un 15 de diciembre del 2009 en la 

provincia de Trujillo, departamento de La Libertad, constituyéndose como sociedad anónima 

cerrada, dedicándose íntegramente en el rubro de transporte de carga pesada de materiales y 

residuos peligrosos. Los socios fundadores, el Sr. Loyer Alberto Cueva Hernández y el Sr. Fidel 

Cueva Varas (actual Gerente General), iniciaron este gran proyecto con un capital total de 

S/.515,040.00 mediante el aporte de unidades de transporte para poner en marcha la actividad 

económica de la empresa, la cual hasta la fecha se vienen caracterizando por la seguridad, 

puntualidad, honestidad y rapidez con la que están acostumbrados a trabajar; cualidades que 

son la principal carta de presentación. 

Actualmente la Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C, es una de las empresas más 

sólidas y confiables de la región, ya que cuenta con un equipo de profesionales conocedores 

del transporte a todo nivel, el cual está conformado por equipos que satisfacen las demandas 

de los diferentes sectores económicos, uno de ellos el sector minero, siendo sus principales 

clientes empresas privadas de este sector, y debido a su demanda, es que la empresa cuenta 

con seis unidades de transporte para atender los servicios que requieren sus clientes. 

 

4.1.2. Misión  

Brindar un buen servicio de transporte de carga pesada y logística a nivel nacional 

satisfaciendo plenamente en tiempo y forma los requerimientos de nuestros clientes, 

garantizando seguridad, puntualidad y calidad, con respaldo de tecnología adecuada, personal 

calificado y competitivo, quienes cuentan con nuestro apoyo para su formación ética y 

profesional; respetando el medio ambiente de las comunidades por donde operamos. 
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4.1.3. Visión  

Ser la empresa líder en el transporte de carga pesada, y consolidarnos a nivel nacional y 

expandirnos a nivel internacional como una empresa de calidad que brinda sus servicios con 

excelencia, eficiencia, seguridad, acorde con el cambio de la tecnología y comprometiéndonos 

con el medio ambiente, servicio al cliente y la formación integral de sus colaboradores. 

 

4.1.4. Valores corporativas  

Justicia  

Responsabilidad  

Orden y limpieza  

Puntualidad  

Deseo de superación  

Identificación y pertenencia  

Innovación  

Trabajo en equipo  

Excelencia 

 

4.1.5. Matriz FODA  

 

 

FUENTE: Empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C  

 

FORTALEZAS DEBILIDADES 

Servicios ofertados bien desarrollados.  

Conocimiento del mercado. 

Ubicación geográfica ideal. 

Precios competitivos.  

Contar con un buen recurso humano.  

Buena atención al cliente.  

No existe alineamiento organizacional.  

No hay un adecuado control interno.  

Falta de capacitación.  

Las unidades de transporte no son 

suficientes.  

No tener local propio.  

 

OPORTUNIDADES 

 

AMENAZAS 

Posibilidad de convenios con empresas 

constructoras. 

Crecimiento del rubro.  

Clientes fidelizados.  

 

Incertidumbre en la economía regional.  

Mayor competencia en el sector de 

transporte de carga pesada. 

Ubicación de local en una zona urbana.  
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4.1.6. Principales clientes  

Minera Aurifera Retamas S.A.  

Quimtia S.A.  

Transportes Rio Tingo S.A.C.  

Citssa Logistics S.A.C.  

Servicios De Transportes Mina Sac 

 
4.1.7. Principales proveedores y acreedores  

Servicentro Ramírez S.A.C.  

Tradicorp E.I.R.L.  

Repuestos Y Servicios Choli E.I.R.L.  

Scotiabank 

 

4.1.8. Organigrama de la empresa  

Figura n.° 1. Organigrama de la empresa 

 
FUENTE: Empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C  

 

4.2. Activo fijo: unidades de transporte de la empresa  

Según la entrevista aplicada al gerente general de la empresa “Corporación Marcos Cueva 

e Hijos” S.A.C, el Sr. Cueva Varas Fidel (anexo n°1), se obtuvo la siguiente información 

El gerente general indica que la empresa hasta la fecha ha logrado alcanzar el crecimiento 

ansiado, sin embargo reveló que se requiere adquirir nuevas unidades de transporte con el fin 

de conseguir mayores ingresos, puesto que, es necesario para cumplir con la entrega de la 

carga a los clientes que solicitan que sus pedidos sean entregados a tiempo. 
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Según la relación de activo fijo de la empresa, en la actualidad cuenta con 6 unidades de 

transporte, los cuales han ido adquiriéndose según el paso de los años y las necesidades de la 

empresa. Así mismo, estos se encuentran registrados en el Ministerio de Transportes y 

Comunicaciones – MTC, y son las que se detallan a continuación: 

 

Figura n.° 2. Servicio de Transporte de Mercancías en general 

 

FUENTE: Ministerio de Transporte y Comunicaciones - MTC 

 

Figura n.° 3. Servicio de Transporte de Materiales y/o Residuos Peligrosos 
Público 

 

  FUENTE: Ministerio de Transporte y Comunicaciones - MTC 

 

No obstante, las unidades con la que cuenta la empresa actualmente son insuficientes, 

debido a que, genera paralizaciones en las entregas, y sufren daños ocasionando gastos 

adicionales en mantenimiento, por ende, la empresa tiene planeado adquirir una nueva unidad 

de transporte para poder compensar esta situación. El gerente general, el Sr. Cueva Varas 

Fidel ha realizado la cotización de esta unidad a implementar, según marca, modelo, capacidad 

y el más ideal para el transporte de distribución de mercancía. A continuación se presentan las 

características específicas: 
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Tabla n.° 2. Características del tracto camión 

Marca  Freightliner  

Modelo CL 112 

Versión 6X4 60N MBE435 

Tipo Tracto camión uso carretero 

Motor 12800 

Año de Fabricación 2018 

                                    FUENTE: cotización realizada por la empresa a DIVEMOTOR 

        ELABORACIÓN: propia 

 

    Figura n.° 4. Modelo del tracto camión 

 

                 FUENTE: foto de la empresa DIVEMOTOR 

 

 

Tabla n.° 3. Características del semirremolque 

Marca  Saf Holland  

Modelo Fameca 

Tipo Semi Remolque Plataforma 

Capacidad 35 TM 

Cantidad 3 ejes  

                                    FUENTE: cotización realizada por la empresa a FAMECA  

        ELABORACIÓN: propia 
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Figura n.° 5. Modelo del semirremolque 

 

                  FUENTE: foto de la empresa FAMECA  

 

 

 Tabla n.° 4. Cotización de las unidades a adquirir 

UNIDAD A 

ADQUIRIR 
CANTIDAD PRECIO (DÓLARES) TOTAL 

Tracto camión 1 US$ 130,000.00 US$ 130,000.00 

Semirremolque 1 US$   35,000.00 US$   35,000.00 

Total Inversión US$ 165,000.00 

 
FUENTE: cotización realizada por la empresa a DIVEMOTOR y FAMECA 
ELABORACIÓN: propia 

 

El gerente general, también manifestó que en la actualidad la empresa “Corporación Marcos 

Cueva e Hijos” S.A.C tiene una situación económica estable, lo cual le permite tener la 

capacidad para hacer frente a obligaciones con entidades financieras, y de esta manera elegir 

la opción más conveniente para el financiamiento del vehículo, logrando con esto incrementar 

la rentabilidad de la empresa.  

Todo lo anteriormente dicho, es la información recaudada en la entrevista al gerente 

general, el cual nos muestra claramente el panorama por la que está atravesando la empresa, 

punto que al inicio de la investigación se señaló, y a la vez permitió conocer al detalle la 

necesidad de la empresa en cuanto a la adquisición de las unidades de transporte. 
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Por ello, para poder saber con qué entidades se podrían trabajar según las alternativas de 

financiamiento préstamo comercial y arrendamiento financiero, es que se realizó una 

evaluación previa de las entidades bancarias, teniendo en cuenta algunos criterios como son la 

tasa de interés y el tiempo a más de 360 días, por lo cual, recurrimos a la superintendencia de 

banca y seguros (SBS), donde se seleccionó según su información a la entidad bancaria 

Interbank para el préstamo comercial, debido a que, es la que oferta préstamos a más de 360 

días a pequeñas empresas con la tasa más baja de 8.51%. Por otro lado para la alternativa de 

arrendamiento financiero se indagó según las entidades bancarias que ofertan sus préstamos a 

más de 360 días, cuota inicial y su tasa de interés según su página web, de la cual elegimos a 

la entidad bancaria Crédito, que solicita solo el 20% como cuota inicial y ofrece una tasa de 

interés de 17%, imponiéndose así antes todas las entidades bancarias. 

 

4.3. Descripción de los requisitos para obtener el préstamo comercial y 

arrendamiento financiero  

Los requisitos requeridos por las entidades bancarias son importantes, puesto que son 

documentos que se deben de presentar al momento de solicitar un financiamiento de cualquier 

tipo, para poder verificar la situación de la empresa jurídica y financieramente, ya que 

dependiendo de esto, puede que el financiamiento se apruebe o no. 

Según lo expuesto anteriormente, es que se procede a solicitar a cada entidad elegida, 

como lo son Crédito e Interbank, que fueron seleccionadas debido a su tasa baja en el 

mercado, tanto para préstamo comercial como para arrendamiento financiero, de las cuales se 

detallan a continuación sus requisitos que son necesarios para poder calificar a un crédito. 

 

4.3.1. Requisitos del Préstamo Comercial según Interbank 

- Negocio con 6 meses de funcionamiento como mínimo. 

- Fotocopia de DNI titular y/o cónyuge/conviviente. 

- Recibo de servicios (luz o agua). 

- No tener deudas morosas en el sistema financiero. 

- Fotocopia de DNI de los socios. 

- Documentos del negocio. 

- Documentos de residencia del representante legal apoderado y avales. 

- Acta de constitución de la empresa. 

- Vigencia de poderes actualizada con antigüedad no mayor a 8 días. 

- Principales partidas de los estados financieros de cierre y situación. Flujo de Caja 

Histórico-Proyectado 
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- Declaración de renta anual y 3 últimos PDT. 

- Documentos de propiedad del inmueble que será otorgado en garantía. 

- Recibos de agua, luz o teléfono del local donde funciona el negocio. 

 

4.3.2. Requisitos del Arrendamiento Financiero según Crédito 

 - Carta solicitud (según formato de cada entidad bancaria). En ella deberá indicar la 

descripción del bien a financiar, el nombre del proveedor del bien, el importe de la 

operación incluyendo IGV y el plazo solicitado. 

- Formato de información básica de clientes completamente llenado. 

- Estados financieros de los dos últimos ejercicios con notas y anexos, así como del último 

trimestre con el detalle de las principales cuentas.  

- Proforma del bien a financiar y/o factura original de compra. 

- Estados financieros auditados de los tres últimos años. En caso de no auditar, estados 

financieros SUNAT.  

- Presupuesto de caja y proyecciones para el período del arrendamiento.  

- Últimos seis comprobantes de pago del IGV.  

- Últimas dos declaraciones juradas del impuesto a la renta.  

- Testimonio de constitución de la empresa.  

- Testimonio del último aumento de capital.  

- Poderes de los representantes legales de la empresa en los que faculten a realizar 

operaciones de arrendamiento financiero o acta correspondiente.  

- Copia de los documentos de identidad de las personas que suscriban los contratos y de 

los fiadores solidarios y sus cónyuges.  

- Fotocopia del RUC.  

- Consignar la información que se indica en el formato de información básica y el informe 

sectorial que corresponda.  

- Consignar la información que se solicita a los fiadores solidarios. 

 

4.3.3. Requisitos cumplidos para el préstamo comercial y arrendamiento 

financiero  

De acuerdo, a las entidades bancarias para obtener un financiamiento se debe cumplir con 

los requisitos que solicitan, para ello se aplicó la guía de observación (ver anexo n°2) para 

determinar los requisitos con los que cumple la empresa y se muestran en las siguientes tablas: 
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Tabla n.° 5. Requisitos cumplidos para el préstamo comercial 

PRÉSTAMO COMERCIAL 

REQUISITOS CUMPLE 

Negocio con 6 meses de funcionamiento como mínimo. SI 

Fotocopia de DNI titular y/o cónyuge/conviviente. SI 

Recibo de servicios (luz o agua). SI 

No tener deudas morosas en el sistema financiero. SI 

Fotocopia de DNI de los socios. SI 

Documentos del negocio. SI 

Documentos de residencia del representante legal apoderado y 
avales. 

SI 

Acta de constitución de la empresa. SI 

Vigencia de poderes actualizada con antigüedad no mayor a 8 
días. 

SI 

 Principales partidas de los estados financieros de cierre y 
situación. Flujo de Caja Histórico-Proyectado 

SI 

Declaración de renta anual y 3 últimos PDT. SI 

Documentos de propiedad del inmueble que será otorgado en 
garantía. 

NO 

Recibos de agua, luz o teléfono del local donde funciona el 
negocio. 

NO 

 ELABORACIÓN: Propia  

Según la tabla n°5, resultados de la guía se observación, se indica que para calificar a un 

préstamo comercial con la entidad bancaria Interbank, tenemos que cumplir con los 13 

requisitos que nos indica la entidad, de las cuales la empresa Corporación Marcos Cueva e 

Hijos SAC, solo cumple con 11, dejando así incumplido dos requisitos, los cuales son los 

documentos de propiedad del inmueble que será otorgado como garantía, además de los 

recibos de servicios como son luz y agua de dicho inmueble para que pueda ser verificada la 

dirección y el propietario. Pues, el inmueble no pertenece a la empresa sino es alquilado, 

lamentablemente no cumple con el 100% de los requisitos establecidos por el banco. Por otro 
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lado los bienes con los que cuenta la empresa no pueden ser considerados como garantía, ya 

que la empresa tiene vigente otro préstamo, el cual está garantizado por los mismos, y no 

pueden ser utilizados como tal, hasta el término del plazo de este. 

 

     Tabla n.° 6. Requisitos cumplidos para el arrendamiento financiero 

ARRENDAMIENTO FINANCIERO 

REQUISITOS CUMPLE 

Carta solicitud (según formato de cada entidad bancaria) dirigida a la 
división de arrendamiento financiero del banco solicitando 
financiamiento. 

SI 

Formato de Información básica de clientes completamente llenado. SI 

Estados financieros de los dos últimos ejercicios con notas y anexos, 
así como del último trimestre con el detalle de las principales cuentas. 

SI 

Proforma del bien a financiar y/o factura original de compra. SI 

Estados Financieros Auditados de los tres últimos años. En caso de 
no auditar, estados financieros SUNAT. 

SI 

Presupuesto de caja y proyecciones para el período del 
arrendamiento. 

SI 

Últimos seis comprobantes de pago del IGV. SI 

Últimas dos declaraciones juradas del impuesto a la renta. SI 

Testimonio de constitución de la empresa. SI 

Testimonio del último aumento de capital. SI 

Poderes de los representantes legales de la empresa en los que 
faculten a realizar operaciones de arrendamiento financiero o acta 
correspondiente. 

 
SI 

Copia de los documentos de identidad de las personas que suscriban 
los contratos y de los fiadores solidarios y sus cónyuges. 

SI 

Fotocopia del RUC. SI 
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Consignar la información que se indica en el formato de información 
básica y el informe sectorial que corresponda. 

SI 

 Consignar la información que se solicita a los fiadores solidarios. SI 

ELABORACIÓN: Propia  

De acuerdo a la tabla n°6, podemos decir que, de los 15 requisitos que exige la entidad 

bancaria de Crédito para la alternativa de financiamiento de arrendamiento financiero, la 

empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos SAC cumple con la totalidad, teniendo así la 

posibilidad de acceder a esta opción de financiamiento sin ningún problema. 

 

Tabla n.° 7. Resultado de requisitos cumplidos según opción de financiamiento 

  
PRÉSTAMO 

COMERCIAL 

ARRENDAMIENTO 

FINANCIERO 

REQUISITOS 

CUMPLIDOS 
11 15 

ELABORACIÓN: Propia  

Figura n.° 6. Comparación de los resultados del préstamo comercial y 
arrendamiento financiero según requisitos cumplidos 

 

ELABORACIÓN: Propia  
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Según la tabla n°7 y la figura n°6, se comparan los resultados de los requisitos cumplidos 

por opción de financiamiento como son préstamo comercial y arrendamiento financiero, donde 

se observa que el préstamo comercial solo cumplió 11 requisitos de su total de 13 y el 

arrendamiento cumplió el total de sus 15 requisitos. Esta diferencia se debe a que la alternativa 

de arrendamiento financiero no necesita garantía, ya que, el mismo bien a adquirir es tomado 

para ello. 

 

 

Tabla n.° 8. Porcentaje de requisitos cumplidos según opción de financiamiento 

 

  PRÉSTAMO 

COMERCIAL 

ARRENDAMIENTO 

FINANCIERO 

REQUISITOS 

CUMPLIDOS 

84.62% 100% 

ELABORACIÓN: Propia  

 

Figura n.° 7. Comparación de los resultados del préstamo comercial y 
arrendamiento financiero según requisitos cumplidos 

 

ELABORACIÓN: Propia  
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De acuerdo a la tabla n°8 y la figura n°7, podemos determinar, que la empresa 

“Corporación Marcos Cueva e Hijos” S.A.C, cumple con los requisitos de arrendamiento 

financiero en un 100% en comparación a los requisitos del préstamo comercial que los 

cumple en un 84.62%. Esto nos da a entender que es más factible que la empresa se decline 

por la opción de arrendamiento financiero, pero aun así es necesario analizar las opciones 

para tomar una decisión acertada. 

 

 

 

4.4. Determinar las condiciones del préstamo comercial y arrendamiento 

financiero  

Según Lacarte (2012), indica que a la adquisición de un préstamo, se firma un contrato, el 

cual establece sus términos y condiciones, donde lo firman tanto el banco como el cliente, 

quedando así establecidos dichos puntos. 

Dentro de estos puntos, están ciertas cláusulas, como lo son, impagos, incumplimientos, 

cancelación anticipada o prepagos, opción de compra y para el caso del arrendamiento 

financiero la cuota inicial. 

 

Tabla n.° 9. Condiciones del préstamo comercial y arrendamiento financiero 

 

CONDICIONES 
TIPO DE FINANCIAMIENTO 

 

FACILITA 

 

 

CUOTA INICIAL 

PRÉSTAMO COMERCIAL NO 

ARRENDAMIENTO FINANCIERO SI 

 

PREPAGOS 

PRÉSTAMO COMERCIAL SI 

ARRENDAMIENTO FINANCIERO SI 

 

RENEGOCIACIÓN 

PRÉSTAMO COMERCIAL SI 

ARRENDAMIENTO FINANCIERO SI 

 

OPCIÓN DE COMPRA 

PRÉSTAMO COMERCIAL NO 

ARRENDAMIENTO FINANCIERO SI 

ELABORACIÓN: Propia  
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Según la taba n° 9, se observan las diferencias de las condiciones que nos ofrece cada tipo 

de financiamiento, por ello es indispensable tenerlo en cuenta para poder tomar una decisión 

acertada, entre los puntos tenemos la cuota inicial, que para el préstamo comercial no es 

necesaria, ya que, el activo se financia en su totalidad y para el arrendamiento financiero si, 

cuya cuota inicial según la entidad bancaria elegida de Crédito es del 20%. Otro punto a tomar 

en cuenta es la cancelación anticipada o prepago, ya que este puede ser un punto a favor o en 

contra si se decide cancelar antes de tiempo el financiamiento, para este caso para ambas 

opciones es del 1% del saldo restante si se decide cancelar el crédito antes del tiempo previsto, 

pero si la empresa desea adelantar cuotas como son en julio y diciembre, lo puede hacer sin 

ningún inconveniente para ambas alternativas, ya que no existe impedimento y así de esta 

manera se le reduzca el interés y las cuotas, por otro lado la renegociación es otro punto que 

no se debe dejar de lado, ya que si hay impagos y se desea refinanciar hay que tener bien 

claro cuánto es lo que costaría esa acción, en esta ocasión el interés de recargo es del 25% 

para el préstamo comercial y del 80% para el arrendamiento financiero del saldo restante. Por 

último no menos importante tenemos la opción de compra, válido solo para el arrendamiento 

financiero, puesto que al finalizar el contrato de arrendamiento tiene la opción de poder 

comprar el activo a un precio accesible al del mercado, en este caso con el BCP la opción de 

compra seria el valor de $1980.04. 

 

4.5. Identificación de la tasa de interés que ofrece el préstamo comercial y el 

arrendamiento financiero  

La tasa de interés hace referencia al monto de dinero que normalmente corresponde a un 

porcentaje de la operación de dinero que se esté realizando. En el caso de los préstamos, la tasa 

de interés es el monto que el deudor deberá pagar a quien le presta, por el uso de ese dinero. 

Por ello en las entidades bancarias se hace referencia a este tipo de tasas, como la TEA (Tasa 

Efectiva Anual) y la TCEA (Tasa Costo Efectiva Anual) 

- TEA: Es la tasa de interés cobrado por la deuda contraída y se expresa en forma efectiva 

anual. Así también, la TEA es el principal método de comparación para evaluar el costo de un 

préstamo o crédito, y cuánto más alta sea más costará su préstamo y tendrá que pagar más en 

sus cuotas mensuales.  

 

- TCEA: La tasa de interés cobrado por la deuda contraída e incluye gastos y comisiones fijas en 

que incurre el banco para realizar el negocio y es expresada en forma efectiva anual. 

 
 



 

“EL PRÉSTAMO COMERCIAL Y EL ARRENDAMIENTO FINANCIERO COMO 

ALTERNATIVAS PARA LA ADQUISICIÓN DE UNIDADES DE TRANSPORTE 

PARA LA CORPORACIÒN MARCOS CUEVA E HIJOS SAC TRUJILLO, 2018” 

 

Avila Quijano, R. 44 

 

4.5.1. Tasa de interés que ofrece el Préstamo Comercial  

           Tabla n.° 10. Tasa de interés según Interbank 

Tasa Anual (%) Interbank 

Pequeñas Empresas TEA TCEA 

Préstamos a más de 360 días 8.51% 19.01% 

 

FUENTE: Superintendencia de banca y seguros (SBS) 
ELABORACIÓN: Propia 

 

De acuerdo a la tabla n° 10, se muestran las distintas tasas, TEA y TCEA que otorga la 

entidad bancaria Interbank en función al tamaño de la empresa y al tiempo de retorno del 

capital solicitado. 

La empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C. es una pequeña empresa, y el 

tiempo que solicitaría el préstamo es mayor a los 360 días, por lo tanto las tasas son las 

siguientes: 

- TEA: 8.51% 

- TCEA: 19.01% 

 

Por otro lado la tasa de interés TCEA no es fija, y esta puede variar de acuerdo a los 

gastos operativos adicionales, donde influyen distintos factores como el seguro de 

desgravamen, cargo mensual, cargo único y seguro de auto si lo requiriese y cualquier tipo de 

gasto que la entidad crea conveniente para acceder al financiamiento. 

 

4.5.2. Tasa de interés que ofrece el Arrendamiento financiero  

 

Tabla n.° 11. Tasa de interés según Crédito 

Tasa Anual (%) Crédito 

Crédito Negocios y Pequeña Empresa TEA TCEA 

De US$ 116,667 hasta menos de US$ 166,667 17% 18.43% 

 
FUENTE: Banco de Crédito del Perú  
ELABORACIÓN: Propia 
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Como se muestra en la tabla n°11, para el banco de Crédito las tasa de interés para el 

arrendamiento financiero es de 17% según TEA, debido a que el importe a financiar es de 

$165.000 y se encuentra en la denominación de US$116,667 hasta menos de US$166,667 

para moneda extranjera y de 18.43% según TCEA, tasa que se refleja posteriormente en el 

cronograma de pagos, donde se puede observar que dicha tasa es debido al seguro del bien 

más los seguros adicionales que toda entidad antepone al momento de obtener un crédito. 

 

4.5.3. Resumen de las tasas de interés de las entidades bancarias 

Tabla n.° 12. Comparación de las tasas de interés de las entidades bancarias 

ENTIDAD 

FINANCIERA 
TIPO DE FINANCIAMIENTO 

 

IMPORTE 

 

TEA 

 

TCEA 

CRÉDITO 

 

INTERBANK 

ARRENDAMIENTO FINANCIERO $165000 17% 18.43% 

PRÉSTAMO COMERCIAL $165000 8.51% 19.01% 

 
FUENTE: Superintendencia de banca y seguros (SBS) 
ELABORACIÓN: Propia 

 

De acuerdo a la tabla n° 12, se observa que las entidades bancarias: Crédito e Interbank, 

la que sobresale con mejor TEA es la alternativa de financiamiento de préstamo comercial 

con la entidad bancaria Interbank con una TEA de 8.51%, pero con una TCEA mayor de 

19.01%, a diferencia de la TCEA de 18.43% del arrendamiento financiero, tasa que se tomará 

en cuenta, ya que es el costo real del financiamiento, punto decisivo para la elección de la 

entidad y la alternativa idónea para la adquisición de las unidades de transporte. 

 

4.6. Análisis del plazo permitido para préstamo comercial y arrendamiento 

financiero  

Al adquirir un préstamo, se asume la obligación de devolver ese dinero en un plazo de tiempo 

establecido y de pagar unas comisiones e intereses acordados. Se puede devolver el dinero en 

uno o varios pagos, aunque, habitualmente, la cantidad se devuelve en cuotas mensuales que 

incluyen las comisiones y los intereses. El periodo de tiempo para pagar el préstamo se conoce 

como plazo y en las entidades bancarias abarca desde 1 año hasta 8 años, según se muestra la 

tabla posterior, por opción de financiamiento. 
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Tabla n.° 13. Plazos según préstamo comercial y arrendamiento financiero  

ENTIDAD 

FINANCIERA 
TIPO DE FINANCIAMIENTO 

PLAZO 

MÍNIMO 

PLAZO 

MÁXIMO 

CRÉDITO 

 

INTERBANK 

ARRENDAMIENTO FINANCIERO 2 años 8 años 

PRÉSTAMO COMERCIAL 1 año  7 años  

FUENTE: Información vía web de las Entidades Bancarias 

ELABORACIÓN: Propia 

De la tabla n°13, se verifica a las entidades bancarias: crédito e Interbank, para el préstamo 

comercial, el plazo máximo es de 7 años y para el arrendamiento financiero el plazo máximo es 

de 8 años, pero según la información extraída en la entrevista (anexo n°1) el Sr. Cueva Varas 

Fidel, manifestó que para cualquier opción de financiamiento, lo trabajarían en 5 años. Así que 

en este indicador no existe diferencia, puesto que se trabajará en el mismo plazo ambas 

alternativas. 

 

4.7. Establecer la cuota a pagar por el préstamo comercial y arrendamiento 

financiero  

La evaluación del préstamo comercial y arrendamiento financiero, se realizó a un periodo de 5 

años, y para ello, se realizó los cronogramas con simulador de las entidades bancarias. 

Para calcular el valor de la cuota se requiere la TEA, costo seguro de desgravamen, costo de 

portes y mantenimiento en conjunto con la información proporcionada por el usuario (monto del 

préstamo y plazo). 

 

4.7.1. Cronograma mediante préstamo comercial  

   Tabla n.° 14. Cronograma de pago según préstamo comercial del Interbank  

 

CRONOGRAMA REFERENCIAL 

 

  
 

          

                
 

CLIENTE :  
CORPORACION MARCOS 
CUEVA E HIJOS S.A.C 

Fecha: 
01-abril-
19 

      

Fecha de 
Desembolso 

  
: 

  
01-abr-19 

1       

Moneda 
 

:   Dólares         

Importe   : US$ 
   
165,000.00          
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Comisión de estructuración : US$ 
                    
-      

0.00%   

 

  

Plazo (N° de pagos) :   60         

Periodicidad   :   Mensual         

Periodo de Gracia     0         

Tasa Efectiva Anual :   8.51%         

Tasa Costo Efectiva Anual :   19.01%         

Seguro Desgrav (% mensual)  :   0.0914%         

Seguro del bien (% mensual) :   0.3851%         

Cuota Balloon 
 

:   
                      
-    

0.00% 
    

  

                  

Cuota Fecha 
Saldo 

Capital Amort. Interés 
Valor 

Cuota 
Seg. 

Desgrav. 
Seg. 
Auto 

Total 
Cuota 

0 01/04/2019 165,000.00 - - - - - -165000 

1 02/05/2019 165,000.00 2144.31 1164.52 3308.83 150.81        635.42  4,095.06 

2 03/06/2019 162,855.69 2124.20 1186.59 3310.79 148.85        635.42  4,095.06 

3 02/07/2019 160,731.49 2251.77 1060.96 3312.73 146.91        635.42  4,095.06 

4 02/08/2019 158,479.72 2196.29 1118.50 3314.79 144.85        635.42  4,095.06 

5 02/09/2019 156,283.43 2213.80 1103.00 3316.80 142.84        635.42  4,095.06 

6 02/10/2019 154,069.63 2266.64 1052.18 3318.82 140.82        635.42  4,095.06 

7 02/11/2019 151,802.99 2249.51 1071.38 3320.89 138.75        635.42  4,095.06 

8 02/12/2019 149,553.48 2301.62 1021.33 3322.95 136.69        635.42  4,095.06 

9 02/01/2020 147,251.86 2285.80 1039.25 3325.05 134.59        635.42  4,095.06 

10 03/02/2020 144,966.06 2270.89 1056.25 3327.14 132.50        635.42  4,095.06 

11 02/03/2020 142,695.17 2419.90 909.32 3329.22 130.42        635.42  4,095.06 

12 02/04/2020 140,275.27 2341.41 990.02 3331.43 128.21        635.42  4,095.06 

13 02/05/2020 137,933.86 2391.59 941.98 3333.57 126.07        635.42  4,095.06 

14 02/06/2020 135,542.27 2379.14 956.61 3335.75 123.89        635.42  4,095.06 

15 02/07/2020 133,163.13 2428.53 909.40 3337.93 121.71        635.42  4,095.06 

16 03/08/2020 130,734.60 2387.60 952.55 3340.15 119.49        635.42  4,095.06 

17 02/09/2020 128,347.00 2465.82 876.51 3342.33 117.31        635.42  4,095.06 

18 02/10/2020 125,881.18 2484.91 859.67 3344.58 115.06        635.42  4,095.06 

19 02/11/2020 123,396.27 2475.97 870.89 3346.86 112.78        635.42  4,095.06 

20 02/12/2020 120,920.30 2523.33 825.79 3349.12 110.52        635.42  4,095.06 

21 02/01/2021 118,396.97 2515.82 835.61 3351.43 108.21        635.42  4,095.06 

22 02/02/2021 115,881.15 2535.87 817.85 3353.72 105.92        635.42  4,095.06 

23 02/03/2021 113,345.28 2633.75 722.29 3356.04 103.60        635.42  4,095.06 

24 03/04/2021 110,711.53 2551.79 806.66 3358.45 101.19        635.42  4,095.06 

25 03/05/2021 108,159.74 2622.13 738.65 3360.78 98.86        635.42  4,095.06 

26 02/06/2021 105,537.61 2642.44 720.74 3363.18 96.46        635.42  4,095.06 

27 02/07/2021 102,895.17 2662.90 702.69 3365.59 94.05        635.42  4,095.06 

28 02/08/2021 100,232.27 2660.62 707.41 3368.03 91.61        635.42  4,095.06 
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29 02/09/2021 97,571.65 2681.83 688.63 3370.46 89.18        635.42  4,095.06 

30 02/10/2021 94,889.82 2724.89 648.02 3372.91 86.73        635.42  4,095.06 

31 02/11/2021 92,164.93 2724.93 650.47 3375.40 84.24        635.42  4,095.06 

32 02/12/2021 89,440.00 2767.08 610.81 3377.89 81.75        635.42  4,095.06 

33 03/01/2022 86,672.92 2748.91 631.51 3380.42 79.22        635.42  4,095.06 

34 02/02/2022 83,924.01 2809.79 573.14 3382.93 76.71        635.42  4,095.06 

35 02/03/2022 81,114.22 2868.60 516.90 3385.50 74.14        635.42  4,095.06 

36 02/04/2022 78,245.62 2835.89 552.23 3388.12 71.52        635.42  4,095.06 

37 02/05/2022 75,409.73 2875.73 514.99 3390.72 68.92        635.42  4,095.06 

38 02/06/2022 72,534.00 2881.42 511.92 3393.34 66.30        635.42  4,095.06 

39 02/07/2022 69,652.58 2920.31 475.67 3395.98 63.66        635.42  4,095.06 

40 02/08/2022 66,732.27 2927.68 470.97 3398.65 60.99        635.42  4,095.06 

41 02/09/2022 63,804.59 2951.01 450.31 3401.32 58.32        635.42  4,095.06 

42 03/10/2022 60,853.58 2974.54 429.48 3404.02 55.62        635.42  4,095.06 

43 02/11/2022 57,879.04 3011.47 395.27 3406.74 52.90        635.42  4,095.06 

44 02/12/2022 54,867.57 3034.79 374.70 3409.49 50.15        635.42  4,095.06 

45 02/01/2023 51,832.78 3046.44 365.82 3412.26 47.38        635.42  4,095.06 

46 02/02/2023 48,786.34 3070.73 344.32 3415.05 44.59        635.42  4,095.06 

47 02/03/2023 45,715.61 3126.54 291.32 3417.86 41.78        635.42  4,095.06 

48 03/04/2023 42,589.07 3110.40 310.31 3420.71 38.93        635.42  4,095.06 

49 02/05/2023 39,478.67 3162.97 260.59 3423.56 36.08        635.42  4,095.06 

50 02/06/2023 36,315.70 3170.15 256.30 3426.45 33.19        635.42  4,095.06 

51 03/07/2023 33,145.55 3195.41 233.93 3429.34 30.30        635.42  4,095.06 

52 02/08/2023 29,950.14 3227.73 204.54 3432.27 27.37        635.42  4,095.06 

53 02/09/2023 26,722.41 3246.62 188.60 3435.22 24.42        635.42  4,095.06 

54 02/10/2023 23,475.79 3277.86 160.32 3438.18 21.46        635.42  4,095.06 

55 02/11/2023 20,197.93 3298.63 142.55 3441.18 18.46        635.42  4,095.06 

56 02/12/2023 16,899.30 3328.78 115.41 3444.19 15.45        635.42  4,095.06 

57 02/01/2024 13,570.52 3351.46 95.78 3447.24 12.40        635.42  4,095.06 

58 02/02/2024 10,219.06 3378.18 72.12 3450.3 9.34        635.42  4,095.06 

59 02/03/2024 6,840.88 3408.23 45.16 3453.39 6.25        635.42  4,095.06 

60 02/04/2024 3,432.65 3432.65 24.23 3456.88 3.14        635.42  4,095.44 

   165000 37624.92 202624.92 4953.86  38,125.20    245,703.98  

 

FUENTE: Banco Interbank   

 

Según el cronograma de pagos del préstamo comercial de la entidad bancaria Interbank, 

obtenemos la cuota a pagar por dicha alternativa de financiamiento, donde la cuota mensual es 

de $ 4,095.06, cuyo valor fue obtenido de la tasa de interés aplicada de 8.51% según TEA y 

más los gastos operacionales de la misma entidad, esta tasa aumenta a 19.01% según TCEA. 
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Además podemos observar que en el pago de la cuota, está incluido el pago de un seguro de 

auto para proteger el bien contra cualquier siniestro que pueda suceder. 

 

 

4.7.2. Cronograma mediante Arrendamiento financiero  

            Figura n.° 8. Cronograma de pago según arrendamiento financiero de Crédito 
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FUENTE: Banco de Crédito del Perú  

 

Según el cronograma de pagos del arrendamiento financiero de la entidad bancaria 

Crédito, obtenemos la cuota a pagar por dicha alternativa de financiamiento, cuyo valor 

mensual es de $3,268.32, cuya valor fue obtenido de la tasa de interés aplicada de 17% 

según TEA y una tasa de 18.43% según TCEA, calculada luego de los cargos que el banco 

antepone. Además podemos observar que el pago de interés según el cronograma es 

decreciente, y eso es bueno para la empresa, ya que en las últimas cuotas el pago es mayor 

al de capital que el de intereses. Por otro lado tiene la opción de compra del activo a un valor 

de $1,980.04 al término del contrato. 
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4.8. Análisis del importe referente al escudo tributario del préstamo comercial 

y el arrendamiento financiero 

 

Para el caso del arrendamiento financiero, la finalidad del arrendador no es vender bienes, 

sino prestar un servicio financiero, por ello es importante resaltar que el arrendatario no distrae 

recursos de la empresa para financiar bienes de capital. En este tipo de financiamiento, hay 

que tomar en cuenta dos conceptos que intervienen: el crédito fiscal y la depreciación 

acelerada. 

Según SUNAT (2019), el crédito fiscal está constituido por el IGV consignado 

separadamente en el comprobante de pago que respalda la adquisición de bienes, servicios y 

contratos de construcción o el pagado en la importación del bien, el cual deberá ser utilizado 

mes a mes, deduciéndose del impuesto bruto para determinar el impuesto a pagar. Para que 

estas adquisiciones otorguen el derecho a deducir como crédito fiscal el IGV pagado al 

efectuarlas, deben ser permitidas como gasto o costo de la empresa, de acuerdo a la 

legislación del Impuesto a la Renta y se deben destinar a operaciones gravadas con el IGV. 

Por ello se entiende que, el Impuesto General a las Ventas (IGV) es un impuesto que grava 

todas las fases del ciclo de producción y distribución y está orientado a ser asumido por el 

consumidor final, ya que está incluido en el precio de compra de los productos que adquiere. 

La tasa del IGV está representada por el 18% y no es acumulativa, dado que el valor que grava 

es agregado de cada etapa en el ciclo económico, deduciéndose del impuesto que gravo las 

fases anteriores. (SUNAT, 2019) 

Dicho lo anterior, podemos decir que el IGV solo puede ser aprovechado por medio del 

crédito fiscal para la opción de arrendamiento financiero a través del pago en las cuotas 

mensuales, el cual ocasiona un crédito fiscal mayor, a comparación del préstamo comercial 

que es generado por única vez. 

Por otro lado, el concepto que se aplica en el arrendamiento financiero es el de la 

depreciación acelerada; es decir, la pérdida de valor, que dependiendo del tipo de bien se 

depreciará en un número determinado de años. Este método de depreciación genera una 

mayor proporción del costo de un activo cerca del inicio de su vida útil en comparación con el 

método de línea recta, que también es aplicable a esta opción. 

 

De la Cruz (2017), menciona la siguiente información de estas alternativas de 

financiamiento:  
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Tabla n.° 15. Comparativa de las alternativas de financiamiento 

Arrendamiento Financiero 

 

Préstamo Comercial 

Capacidad de recuperación del crédito 

fiscal por la empresa, en base a un análisis 

de las compras y ventas gravadas, 

generándose menor impuesto por pagar. 

Los préstamos comerciales no están 

gravados con IGV, por la cual las cuotas a 

pagar no generarían un derecho a uso de 

crédito fiscal. 

Permite acelerar la depreciación del activo 

objeto del contrato (unidad de carga), 

generando una menor base imponible para 

pago de impuesto a la renta anual, la que a 

su vez que genera menor salida de flujo de 

efectivo para su pago. 

El adquirir la unidad de carga, mediante un 

préstamo comercial, también generará que 

se deprecie el bien, pero bajo la modalidad 

de depreciación en línea recta por los años 

de vida útil y teniendo en cuenta los límites 

establecidos en la ley de impuesto a la 

renta. 

Financiamiento a corto plazo sujeto a pago 

de cuota inicial y por el valor de venta del 

camión. 

 

Financiamiento a largo plazo, sin utilizar 

capital de trabajo, y solo por el precio del 

camión. 

Tasas y plazos accesibles a la empresa, ya 

que la garantía está en el bien, que es 

propiedad de la entidad bancaria. 

Tasas menos elevadas y plazos accesibles 

a la empresa, pero solicitan garantía.  

Uso de esta herramienta, al ser los flujos de 

fondos (desembolsos) menor a lo largo del 

contrato. 

La empresa no opta por esta herramienta, 

al haber analizado que los flujos de efectivo 

es mayor a un arrendamiento financiero. 

    FUENTE: De la Cruz Briones Andony  

 

4.8.1. Determinación de la depreciación del activo a adquirir  

Tabla n.° 16. Detalles del activo fijo a adquirir 

Activo Tracto camión y semirremolque 

Costo  $165000.00 

Depreciación  20% 

Vida útil  5 años 

 

ELABORACIÓN: Propia  
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Según la tabla n°16, se observa que el valor del bien a adquirir tiene un costo total de 

$165.000, y que según ley, la depreciación para los activos que están dentro de la categoría 

transporte de carga pesada y minera es del 20%, teniendo una vida útil de 5 años.  

 

Tabla n.° 17. Depreciación de línea recta según préstamo comercial 

Años Cargos de 

depreciación 

Depreciación 

acumulada 

Valor en libros 

0 ---- ---- $ 165000.00 

1 $ 33000.00 $  33000.00 $ 132000.00 

2 $ 33000.00 $  66000.00 $ 99000.00 

3 $ 33000.00 $  99000.00 $ 66000.00 

4 $ 33000.00 $  132000.00 $ 33000.00 

5 $ 33000.00 $165000.00 $ 0.00 

 

ELABORACIÓN: Propia  

De acuerdo a la tabla n°17, se observa que la depreciación para la opción de préstamo 

comercial es de línea recta, ya que el préstamo será establecido en 5 años y la vida útil del 

bien es por el mismo periodo, teniendo así una depreciación por año de $ 33000.00, siendo 

esta asumida por la empresa como un gasto, y al tipo de cambio de moneda nacional de 

S./3.2971, obtenemos la suma de S./108804.3 por año. 

Tabla n.° 18. Depreciación de línea recta según arrendamiento financiero 

 BASE IGV TOTAL 

Precio del Vehículo $139830.51 $25169.49 $165000.00 
 

 

 

 

 

 

ELABORACIÓN: Propia  

Según la tabla n°18, se observa que la depreciación para el arrendamiento financiero en 

método de línea recta es de $27,966.10 anual, ya que se aplica la depreciación de 20% en la 

vida útil del activo que es 5 años.  

ACTIVO COSTO AÑO 1 AÑO 2 AÑO 3 AÑO 4 AÑO 5 

Vehículo $139830.51 $27966.10 $27966.10 $27966.10 $27966.10 $27966.10 
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Tabla n.° 19. Depreciación acelerada según arrendamiento financiero 

ACTIVO COSTO DEPRECIACIÓN AÑO 1 AÑO 2 AÑO 3 AÑO 4 

Vehículo $139830.51 25% $34957.63 $34957.63 $34957.63 $34957.63 

 

ELABORACIÓN: Propia  

Según la tabla n°19, se puede decir que, en la opción de arrendamiento financiero también 

se puede aplicar la depreciación acelerada pero a un plazo menor de la vida útil del bien, que 

en este caso es de 5 años, por lo tanto la depreciación se puede aplicar a un periodo de 4 

años, la cual sería con un 25% y una depreciación anual de $34,957.63.  

 

Pero según decreto legislativo Nº 299 Artículo 18° de nuestro estado peruano, indica que 

para efectos tributarios los bienes objeto de arrendamiento financiero se consideran activos 

fijos y se depreciarán durante el plazo de contrato, siendo el plazo mínimo de depreciación 2 

años; y se encontrarán sujetos a las normas pertinentes sobre revaluación periódica de activos 

fijos. Por ello, es que si se desea aplicar la depreciación acelerada, el periodo del 

arrendamiento tendría que un plazo de 4 años y no en 5 años como lo desea la empresa, 

entonces, se tiene que aplicar la depreciación de línea recta.  

 

4.8.2. Cálculo del importe del escudo tributario del arrendamiento financiero 

Tabla n.° 20. Importe del escudo tributario 

 DEPRECIACIÓN TASA DE IMPUESTO TOTAL 

D. Lineal $27966.10 29.5% $8250.00 

D. Acelerada $34957.63  29.5% $10312.50 

ELABORACIÓN: Propia  

Según la tabla n°20, se observa que, el escudo tributario del arrendamiento financiero, con 

depreciación lineal es de $8,250.00 y para la depreciación acelerada es de $10,312.50. Este 

importe va depender mucho en relación al tiempo del contrato y la vida útil del activo, pues el 

periodo del contrato de arrendamiento es de 5 años como lo solicita la empresa y la vida útil 

del activo es por el mismo plazo, esto indica que para uso de la depreciación acelerada el 

contrato tendría que ser por el periodo de 4 años, ya que, se deprecia antes del término de la 

vida útil del bien; por ello para este caso se toma la depreciación lineal y por ende el escudo 

del mismo método. 
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4.9. Evaluación de la mejor alternativa de financiamiento para la adquisición 

de nuevas unidades de transporte para la empresa Corporación Marcos 

Cueva e Hijos SAC.   

Tabla n.° 21. Evaluación de las alternativas según objetivos de la investigación  

 

ELABORACIÓN: Propia  

Conforme observamos la tabla n°21, deducimos que la mejor alternativa de 

financiamiento para la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos SAC es el arrendamiento 

financiero con la entidad Crédito, mostrando que cumple con la totalidad de los requisitos, a 

diferencia del préstamo que no cumple el requisito de garantía, pues el local no es propio y las 

unidades con las que cuentan no cubrirían el monto como garantía ya que están respaldando 

otro préstamo, pero en el arrendamiento se tiene que el mismo bien es la garantía. De igual 

manera con las condiciones que se mostraron en la tabla n° 9, donde los únicos puntos que no 

coindicen entre ambas alternativas son la opción de compra y la inicial, teniendo que el 

arrendamiento financiero al termino del contrato te ofrece la opción de comprar el bien o de caso 

contrario de devolverlo, pues puede ser el caso que ya no rinda al 100% o no cubra las 

expectativas, pero para adquirir dicho bien a través de esa alternativa es necesario dar una 

inicial de $ 33,560.00 incluido IGV a diferencia del préstamo que no solicita inicial. Cabe resaltar 

que ambas alternativas son financiadas al 100%, con la única diferencia que en el arrendamiento 

solicitan el 20% en la cuota cero como una inicial y a un plazo de 5 años. Por otro lado para 

tomar la decisión, se analizó bien la TEA Y TCEA de cada entidad, donde el Interbank ofrece una 

TEA de 8.51% y TCEA de 19.01%, lo que origina una cuota a pagar de $ 4,095.06 y el Crédito 

brinda una TEA de 17% y TCEA de 18.43%, obteniendo una cuota a pagar de $ 3,268.32. Si 

TIPO DE 
FINANCIAMIENTO 

PRÉSTAMO COMERCIAL 
INTERBANK 

ARRENDAMIENTO 
FINANCIERO 

CRÉDITO 

MONTO A FINANCIAR 165,000.00 165,000.00 
REQUISITOS NO CUMPLE SI CUMPLE 
OPCION DE COMPRA 0 1,980.04 
INICIAL 0 33,560.00 
PLAZO 5 AÑOS 5 AÑOS 
TEA 8.51% 17% 
TCEA 19.01% 18.43% 
TOTAL CUOTA 4,095.06 3,268.32 
CRÉDITO FISCAL 25,169.49 35,636.80 
DEPRECIACIÓN 33,000.00 27,966.10 
ESCUDO TRIBUTARIO 0 8,250.00 
TOTAL A PAGAR 245,703.98 233,619.02 
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bien es cierto la tasa del arrendamiento financiero es más alta pero la cuota es menor, esto se 

debe a que el arrendamiento solicita inicial y la del préstamo no. Por otro lado los gastos 

operacionales de la entidad interbank son muchos más caros a comparación del crédito, pues su 

TCEA es mayor. 

Otro punto a tomar en cuenta es el crédito fiscal generado por el IGV de la adquisición 

de la unidad, donde se observa que la del arrendamiento financiero es mayor a la del préstamo 

comercial, con montos de  $ 35,636.80  y $ 25,169.49 respectivamente, obteniendo una 

diferencia de $ 10,467.31, siendo ésta a favor del arrendamiento financiero. De acuerdo a ello se 

aplica el escudo tributario, basado en la depreciación del bien, cuyo valor sería de $ 8,250.00 de 

una depreciación de $ 27,966.10 según arrendamiento financiero; no se toma en cuenta el valor 

del préstamo comercial, puesto que no aplica. Para tomar la elección final, se tuvo en cuenta el 

total a pagar por cada alternativa, donde el total para el préstamo es de $ 245,703.98 y para el 

arrendamiento financiero es de $ 233,619.02; teniendo una diferencia de $ 12,084.96; donde 

todo parece indicar que el arrendamiento financiero es la mejor alternativa, pues el dinero que se 

devuelve es menor al del préstamo comercial. Esta diferencia notable se debe al importe del 

seguro de auto para proteger el bien, ya que al ser el bien parte de la empresa, al banco no le 

interesa si este sufre algún daño o imperfecto, para ello, la empresa va tener que contratar un 

seguro, el cual le genera un gasto total adicional de $ 38,125.20 sumados a los $ 207,578.78, 

importe total a pagar por el préstamo, obteniendo un resultado final de $245,703.98. A diferencia 

del arrendamiento que el importe final sigue siendo $ 233,619.02, puesto que esta opción ya 

incluye el seguro, pues el bien no es de la empresa sino de la entidad bancaria hasta el término 

del contrato.  

Al final entre ambas alternativas, se elige al arrendamiento financiero como la mejor 

opción de financiamiento, debido a la diferencia del total a pagar de $12,084.96. Otro punto a 

favor es que con esta opción se genera un mayor importe de crédito fiscal de $ 10,467.31 y que 

al término de contrato, nos ofrece la opción de compra del bien por un valor de $ 1,980.04, el 

cual puede ser tomada o de caso contrario devolverse el bien, si la empresa considera 

pertinente, ya que puede pensar que el bien ya no rinde al 100% y a futuro puede generar gastos 

como sus otras unidades. Y por último el aspecto más importante, la TCEA es menor a la del 

préstamo comercial, lo cual origina que la cuota a pagar sea menor 
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CAPÍTULO V: DISCUSIÓN  

De acuerdo a los resultados obtenidos en el presente trabajo se valida la hipótesis 1, el 

arrendamiento financiero es la mejor alternativa de financiamiento, debido a su crédito fiscal para la 

adquisición de unidades de transporte para la Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C y se rechaza 

la hipótesis 0 el préstamo comercial es la mejor alternativa de financiamiento, debido a su tasa de 

interés, para la adquisición de unidades de transporte para la Corporación Marcos Cueva e Hijos 

S.A.C, se dice entonces, que el arrendamiento cumple con la totalidad de los requisitos, las 

condiciones son más favorables, la TCEA ofrecida por la entidad Crédito es accesible, el plazo está 

dentro de la necesidad de la empresa, la cuota a pagar es de $ 3,268.32 menor a la del préstamo 

comercial y por último el escudo tributario, es aplicable solo para esta opción, ya que se puede 

aprovechar lo del crédito fiscal del pago del IGV y de la depreciación. Esto contrasta el trabajo de Díaz 

y Mendoza (2016) “El leasing financiero y su incidencia en la situación económica y financiera de la 

empresa transportes Pedrito S.A.C, distrito de Trujillo, año 2016”, el cual indica que leasing financiero 

es la principal elección de financiamiento para la adquisición de unidades de transporte, ya que, 

generó que la situación económica y financiera de dicha empresa entre el año 2015 al 2019 

incremente de 0.63 a 5.55 su liquidez. Además para el leasing financiero, no es necesario utilizar los 

recursos propios de la empresa, situación que conlleva una mejor inversión de los activos. 

El presente trabajo de investigación, analizó las alternativas de financiamiento, como los son, el 

préstamo comercial y el arrendamiento financiero, con el único fin de brindar la mejor opción de 

financiamiento para la adquisición de las unidades de transporte que está requiriendo la empresa 

Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C.  

Para poder tomar la decisión de la mejor opción de financiamiento para la empresa se tuvo en 

cuenta los requisitos que las entidades bancarias solicitan tanto para el préstamo comercial  y el 

arrendamiento financiero, donde obtuvimos que para el préstamo comercial son 13 requisitos de los 

cuales solo cumplía con 11 la empresa, y  para el  arrendamiento son 15, y se cumplían todos; así 

este primer resultado, conllevó a una inclinación por el arrendamiento como opción de financiamiento, 

puesto que, para acceder al préstamo se solicita una garantía como por ejemplo el local de la 

empresa, pero como este es alquilado no califica, y los bienes con los que cuenta la empresa no 

pueden ser considerados como tales, ya que están respaldando otro préstamo y tendrían que esperar 

al término de éste para poder usarlos como garantía, lo cual es todo lo contrario para el arrendamiento 

, ya que el mismo bien a adquirir es la garantía del financiamiento. Sin embargo, también encontramos 

que los requisitos para acceder al arrendamiento financiero son más que los solicitados para el 

préstamo comercial, debido a que requieren tener una total seguridad con el cliente y que a la vez 

asegure un historial crediticio con buena calificación. Según Velorio (2016) afirma que, es vital tener 

historial crediticio, un principal requisito para calificar a un crédito de cualquier tipo, ya que este 
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disminuye el riesgo financiero, por ello es importante obtener créditos, pues inciden en la gestión 

financiera. De acuerdo a lo antes mencionado, y los resultados obtenidos se puede decir que, uno de 

los requisitos principales para acceder a un crédito es contar con un historial crediticio bueno, lo cual 

generará ser bien calificados en el sistema financiero. 

Las condiciones es otro punto a considerar, donde se analizó la cuota inicial, válida solo para el 

arrendamiento financiero, ya que para esta alternativa la entidad bancaria Crédito requiere del 20% 

del total del bien a adquirir para poder acceder a dicho financiamiento, la cual es cancelada en la 

cuota cero, a diferencia del préstamo comercial, que el bien es financiado al 100% con la entidad 

bancaria Interbank. Otra condición es el prepago, que para ambas alternativas es permitida, puesto 

que, si la empresa desea adelantar cuotas en los meses de julio y diciembre lo puede hacer sin ningún 

impedimento, caso contrario si la empresa no tiene la liquidez para cancelar las cuotas y desea 

renegociar el financiamiento que es otra de las condiciones, para ambas opciones, si lo puede hacer 

con la única diferencia, que para el préstamo comercial tendrá un recargo del 30% del saldo pendiente 

y para el arrendamiento financiero un recargo del 80%. Según lo mencionado por Carrillo (2015) en su 

investigación, al obtener un financiamiento no se deberá afectar la liquidez de la empresa, pues sino 

solo tendrá como salida la renegociación con la entidad bancaria, que conllevaría a que la empresa se 

endeude aún por mayor tiempo, y se convierta en una situación vulnerable y riesgosa. Sin embargo, si 

la empresa cancela y no necesita hacer uso de lo mencionado anteriormente, al término del contrato 

de arrendamiento financiero la empresa tiene la opción de compra del activo, en este caso sería el 

valor de $1980.04 con la entidad Crédito.  

Otros aspectos tomados en cuenta son, las tasas de interés, el plazo y la cuota a cancelar, los 

cuales fueron analizados en las entidades bancarias de estudio, que son Interbank y Crédito; de la 

cual se obtuvo como resultado que el Interbank ofrece una TEA de 8.51% y una TCEA de 19.01% 

para el préstamo comercial y el Crédito una TEA de 17% y una TCEA de 18.43% para el 

arrendamiento financiero, según esto, se procedió a calcular la cuota en el simulador de cronograma 

de acuerdo al plazo de 5 años establecido por la empresa, periodo que se trabajó la financiación, y 

arrojó para el préstamo comercial una cuota de $ 4,095.06 y para el arrendamiento de $ 3,268.32 

incluyendo el IGV, teniendo así una diferencia entre ellas de $ 826.74. Esta diferencia se debe porque 

en el arrendamiento financiero se hace un abono de una inicial del 20% en la cuota cero, debido a ello 

es que la cuota a pagar es menor a la del préstamo, otro punto a tomarse en cuenta es el seguro del 

auto, pues en el arrendamiento sólo se paga una vez a comparación del préstamo que se cancela 

todos los meses según las cuotas. Todo esto concuerda con lo expuesto por Cobián (2016), quien 

indica que, antes de adquirir un crédito, se debe de analizar la información de los diferentes créditos 

que las entidades bancarias ofrecen y comparar las tasas de interés, el plazo y la cuota máxima a 

cancelar, ya que esto ayuda a elegir una mejor opción para el propósito que se pretende lograr. 
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Tomando en cuenta dicho análisis, se visualiza que el préstamo comercial por medio del banco 

Interbank tiene una TEA más baja, pero una TCEA mayor, lo que nos origina una cuota a pagar más 

alta, y por otro lado, el arrendamiento financiero por medio del banco Crédito tiene una TEA más alta 

pero una TCEA baja, por ende una cuota a cancelar más baja, la cual incluye el IGV que será a favor 

de la empresa.  

Se analizó también, el escudo tributario de ambas alternativas de financiamiento, llegando a 

determinar que la única opción que se acoge a ello es el arrendamiento financiero, primero a través 

del crédito fiscal que se genera del IGV, en el caso del préstamo comercial, obtenemos un importe de 

$ 25,169.49 por la compra del bien a través de la factura, para el caso del arrendamiento financiero, 

este es cancelado en cada cuota, lo que nos da como resultado el importe de crédito fiscal de $ 

35,636.80 y que es favorable para la empresa; adicional a ello, se tiene el escudo tributario de la 

depreciación del activo que puede ser por medio de la depreciación acelerada, donde dicho bien se 

depreciará antes del término de su vida útil pero acorde al plazo del arrendamiento, y que según 

decreto legislativo Nº 299 artículo 18° de nuestro estado peruano, se realizaría mediante escritura 

pública y tiene un plazo mínimo de 2 años, sin embargo, se debe tener en cuenta que para el caso de 

camiones que se está analizando, la vida útil es de 5 años, y si se desea aplicar la depreciación 

acelerada se tendría que realizar el arrendamiento en un periodo de 4 años antes del término de su 

vida útil, pero se tiene en claro lo expuesto por el gerente general quien indicó que en cualquier opción 

deseaba el financiamiento en 5 años. Teniendo en cuenta ello, para este arrendamiento no aplicaba la 

depreciación acelerada y se tuvo que tomar la depreciación lineal, donde se llega al término de la vida 

útil del bien, siendo su escudo tributario de $8,250.00. Esto afirma la investigación de Díaz y Mendoza 

(2016), donde indica que la mejor opción de financiamiento para adquirir un activo en la empresa de 

transporte Pedrito SAC, es el arrendamiento financiero, ya que no necesita utilizar los recursos 

propios de la empresa y además se genera un crédito fiscal, lo cual ayuda para el pago del impuesto a 

la renta. 

 Por ultimo en la evaluación para la elección de la mejor alternativa, se analizaron los puntos; 

monto a financiar, requisitos, opción de compra, inicial, plazo, TEA, TCEA, total cuota, crédito fiscal, 

depreciación, escudo tributario y total a pagar en un cuadro comparativo entre ambas alternativas, 

donde obtuvimos que el arrendamiento financiero, es la mejor alternativa de financiamiento, pues la 

TCEA es menor a la del préstamo comercial. Esta decisión fue tomada, ya que se obtiene que el total 

de financiamiento del préstamo comercial es mayor a $12,084.96 a comparación del arrendamiento 

financiero. Otro punto que ayudó a tomar esta decisión fue el importe de crédito fiscal, que fue mayor 

en $ 10,467.31, además de ofrecernos al término de contrato, la opción de compra del bien por un 

valor de $ 1,980.04, el cual puede ser tomada o de caso contrario devolverse el bien, si la empresa 

considera pertinente. En su informe Cabanillas (2016) “El arrendamiento financiero y su incidencia en 
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la situación financiera de la empresa Inversiones y Servicios C & C S.R.L., año 2015”, concluye que el 

arrendamiento financiero, incide positivamente en la situación financiera de la empresa, ya que al 

finalizar el año 2015 está mostro una mayor liquidez teniendo que por cada 1 sol de obligación 

corriente, esta contaba con 3.10 veces para cubrirla. Por ello indica que esta, es la mejor opción de 

financiamiento de un bien del activo fijo.  
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CONCLUSIONES  

Se concluye que la mejor alternativa de financiamiento para la empresa para la adquisición del 

activo fijo es el arrendamiento financiero, puesto que, cumple con los requisitos al 100%, las 

condiciones son más favorables, la cuota a pagar es menor a la del préstamo comercial y se gana un 

escudo tributario y crédito fiscal, lo cual es favorable para la empresa. 

Se llega a concluir que la empresa si cumple con los requisitos principales para acceder al 

arrendamiento financiero, como un buen historial crediticio, los estados financieros, flujos de caja y 

otros, a diferencia del préstamo comercial que no se contaba con algunos, como el local donde 

funciona la empresa que es alquilado y no propio, quedando así sin garantía para el financiamiento 

por ese medio y los bienes que posee la empresa no pueden ser utilizados para tal, puesto que están 

respaldando otro préstamo vigente. 

Se concluye que de las condiciones para acceder a un crédito, las analizadas fueron la cuota 

inicial, opción de compra, prepago y renegociación, de las cuales las dos primeras aplican sólo al 

arrendamiento, donde hacen que el financiamiento sea más flexible en las cuotas y que al término del 

contrato, si la empresa ya no requiere el activo, esta lo puede devolver o de caso contrario comprarlo. 

En la identificación de la tasa de interés se tomó en cuenta la TEA, y la TCEA, el plazo permitido 

fue determinado por la empresa y la cuota a pagar se estableció según los simuladores de 

cronogramas, todo ello con la información de las entidades bancarias para las dos opciones de 

financiamiento, llegando a concluir que la cuota a pagar más favorable es del arrendamiento a pesar 

que su TEA sea más alta, pero la TCEA es menor a la del préstamo, puesto que los gastos 

operacionales son menores y el importe del seguro del bien solo es cancelado una vez, pues el activo 

fijo es propiedad del banco. 

Se concluyó que el importe referente al escudo tributario es mejor para la alternativa de 

arrendamiento financiero, debido a que, aprovecha el IGV en el crédito fiscal, siendo este mayor a la 

del préstamo y el escudo tributario de la depreciación, en esta oportunidad tiene la opción de poder 

elegir entre línea recta y acelerada, según el plazo que se adquiera el bien, en este caso por método 

de línea recta, pero si la empresa planeara obtener un mayor beneficio se puede acceder a la 

depreciación acelerada reduciendo el plazo del arrendamiento respecto al tiempo de vida útil del bien.  

Se concluye, que en la evaluación de la mejor alternativa de financiamiento para la adquisición de 

nuevas unidades de transporte para la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos SAC, la mejor 

opción es el arrendamiento financiero con la entidad bancaria Crédito, pues cumple con los requisitos 

en su totalidad, ya que no necesita tener garantía, por el hecho que el mismo activo servirá para tal. 

Además tiene condiciones más favorables, pues al término del crédito, la empresa puede elegir en 

comprar el bien o no y a través de la inicial del 20% del total de la inversión, ayuda a reducir el costo 
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financiero de la empresa, obteniéndose así, una cuota a pagar de $3,268.32, que es menor a la del 

préstamo comercial, además de aprovechar el escudo tributario que ofrece esta alternativa y el crédito 

fiscal generado por el IGV que es mayor en $ 10,467.31.  
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RECOMENDACIONES  

 

Según este estudio realizado, se recomienda a la empresa que la adquisición del activo fijo se 

realice a través de la alternativa de arrendamiento financiero, por los beneficios financieros y 

tributarios que brinda; pues le permitirá crecer sin apalancarse y a la vez se generarán mayores 

gastos deducibles y por ende el impuesto a pagar es menor. 

Para adquisiciones futuras, se le recomienda a la empresa hacer una planificación de sus activos 

según a sus necesidades, teniendo en cuenta la vida útil y desgaste de los mismos, para no caer en la 

misma problemática. 

Realizar mantenimientos periódicos programados a todas las unidades de transporte, en especial a 

las unidades adquiridas por arrendamiento financiero, para así detectar las fallas y tener un mejor 

cuidado de ellas. 

Hacer uso de marketing con el activo adquirido, a través de su logo colocado en la unidad para así 

generar una cartera nueva de clientes, y de esta manera vender un servicio que siempre está a la 

vanguardia de cambios en el mercado. 

Es recomendable que las empresas se informen sobre los productos financieros de las entidades 

bancarias, teniendo en cuenta que estas entidades ofrecen una gran diversidad de líneas de crédito a 

largo y a corto plazo según la necesidad que tenga el cliente, evaluando y comparando tasas de 

interés, plazos y tiempo en el cual se va a desembolsar, analizando también las ventajas que ofrecen 

las opciones de esta investigación, y así sean de ayuda en su elección y no tomar una decisión 

apresurada. 

Es recomendable que la empresa teniendo la capacidad para invertir en varios proyectos, decida 

adquirir un local propio en un punto estratégico que le permita captar más clientes y adicionar 

actividades complementarias al servicio de transporte, ya que solo se ve abocado a trabajar con 

clientes del sector minero, pudiendo introducirse dentro de otros sectores, y así poder generar más 

rentabilidad.   
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ANEXOS  
Anexo n. °1. Entrevista al Gerente General de la empresa Corporación Marcos 

Cueva e Hijos S.A.C  

 
ENTREVISTA 

 

Objetivo:  

 

Compilar información de la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C en base a la 

adquisición de las unidades de transporte. 

 

Instrucciones  

 

Estimado gerente general de la empresa, por favor, dedique unos minutos a contestar las siguientes 

preguntas.  

 

Ítems:  

 

1. ¿Considera que las unidades de transporte de la empresa actualmente está en buen estado?  

 

2. A su opinión: ¿Las unidades de transporte de la empresa demanda gastos mayores a los 

necesarios?  

 

3. ¿Las unidades de transporte de la empresa puede cargar todo el producto necesario por cada 

flujo de transporte?  

 

4. ¿Las unidades de transporte de la empresa soporta la demanda de flujos de transporte?  

 

5. ¿Las unidades de transporte de la empresa ha presentado paradas en algún momento durante 

la movilización de carga?  

 

6. ¿Qué tipo de vehículo cree que necesita la empresa?  

 

7. ¿Conoce las alternativas de financiamiento para adquirir las unidades de transporte que la 

empresa necesita?  

 

8. ¿El préstamo comercial sería una buena opción para financiar la adquisición de las unidades de 

transporte?  

 

9. ¿Con qué entidades bancarias trabaja actualmente la empresa?  

 

10. ¿Conoce sobre el arrendamiento financiero y sus beneficios?  
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Anexo n. °2. Guía de Observación al área de Contabilidad de la empresa 

Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C  

 

GUÍA DE OBSERVACIÓN 

Fecha de observación: __/__/____   Área observada:  

 

INSTRUCCIONES: 

Coloque en cada casilla un aspa correspondiente al aspecto que le parece que cumple cada ítem y 
alternativa de respuesta, según los criterios que a continuación se detallan. 

OBJETIVO:  

Describir los requisitos para obtener el préstamo comercial y el arrendamiento financiero de una 
unidad de transporte para la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos SAC. 

 

1 DEFICIENTE : No evidencia, no presenta, no tiene o no realiza 

2 ACEPTABLE: Tiene pero no logra su propósito 

3 BUENO: Cumple en su totalidad con el propósito 

 

 

REQUISITOS VALIDACIÓN OBSERVACIONES 

PRÉSTAMO COMERCIAL  1 2 3   

La empresa cuenta con 6 meses de funcionamiento 
como mínimo. 

        

Presentan fotocopia de DNI titular y/o 
cónyuge/conviviente. 

        

Cuenta el titular y/o cónyuge/conviviente recibo de 
servicios (luz o agua). 

        

No presentan deudas morosas en el sistema financiero.         

Presentan fotocopia de DNI de los socios. 
    

Cuentan con documentos del negocio. 
    

Se cuenta con documentos de residencia del 
representante legal apoderado y avales.     

Cuentan con el acta de constitución de la empresa.     

Tienen la vigencia de poderes actualizada con 
antigüedad no mayor a 8 días.     

Presentan las principales partidas de los estados 
financieros de cierre y situación. Flujo de Caja Histórico-
Proyectado     

Cuentan con la declaración de renta anual y 3 últimos 
PDT.     

Tienen los documentos de propiedad del inmueble que 
será otorgado en garantía.     

Cuentan con los recibos de agua, luz o teléfono del local 
donde funciona el negocio.     
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Nombre y Apellido: ______________________________________________ 

Grado Académico: ___________________ Firma: _____________________ 

 

  

ARRENDAMIENTO FINANCIERO     

Presentarían la carta solicitud (según formato de cada 
entidad bancaria) dirigida a la división de arrendamiento 
financiero del banco solicitando financiamiento.     

Presentarían el formato de información básica de clientes 
completamente llenado.     

Cuentan con los estados financieros de los dos últimos 
ejercicios con notas y anexos, así como del último 
trimestre con el detalle de las principales cuentas.     

Tiene la proforma del bien a financiar y/o factura original 
de compra.     

Cuentan con los estados financieros auditados de los 
tres últimos años. En caso de no auditar, estados 
financieros SUNAT.     

Cuentan con el presupuesto de caja y proyecciones para 
el período del arrendamiento.     

Presentan los últimos seis comprobantes de pago del 
IGV.     

Presentan las últimas dos declaraciones juradas del 
impuesto a la renta.     

Tienen el testimonio de constitución de la empresa.     

Tienen el testimonio del último aumento de capital.     

Presentan los poderes de los representantes legales de 
la empresa en los que faculten a realizar operaciones de 
arrendamiento financiero o acta correspondiente.     

Presentan copia de los documentos de identidad de las 
personas que suscriban los contratos y de los fiadores 
solidarios y sus cónyuges.     

Presentan fotocopia del RUC.     

Consignan la información que se indica en el formato de 
información básica y el informe sectorial que 
corresponda.     

Presentan la información que se solicita a los fiadores 
solidarios.     
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Anexo n. °3. Ficha RUC  
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Anexo n. °4. Reporte de Equifax de la empresa  
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Anexo n. °5. Unidades de transporte de la empresa  

 

                     

Camión Modelo F10          N3 Camión modelo G420 B6X4 

 

 

                

N3 Camión modelo FM6X4R             Camión modelo Atego 1315 

 

 

N3 Camión modelo G420 B6X4  
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Anexo n. °6. Tarjetas de propiedad  

 

 

Camión Modelo F10 

 

 

N3 Camión modelo G420 B6X4 
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N3 Camión modelo FM6X4R  

 

 

 

Camión modelo Atego 1315 
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Anexo n. °7. Registro de Mercancías  
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Anexo n. °8. Informe comercial solicitado por los bancos     
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Anexo n. °9. Cotización de las unidades de transporte  
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Anexo n. °10. Tasas de interés promedio del préstamo comercial 
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Anexo n. °11. Tasas de interés promedio del arrendamiento financiero 

 

ENTIDAD 
FINANCIERA 

IMPORTE INICIAL TEA 

CONTINENTAL $165000 20% 20% 

CRÉDITO $165000 20% 17% 

SCOTIABANK $165000 20% 20% 

INTERBANK $165000 25% 18% 
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Anexo n. °12. Carta de Permiso a la empresa Corporación Marcos Cueva e Hijos 

S.A.C 
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Anexo n. °13. Nombramiento de mandatarios de la empresa Corporación 

Marcos Cueva e Hijos S.A.C 
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Anexo n. °14. Documento de Aumento de capital de la empresa Corporación 

Marcos Cueva e Hijos S.A.C 
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Anexo n. °15. Documento de constitución de la empresa Corporación Marcos 

Cueva e Hijos S.A.C 
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Anexo n. 16°. Facturas emitidas de la empresa Corporación Marcos Cueva e 

Hijos S.A.C 
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Anexo n. 17°. Reporte de declaraciones y pagos anual 2018 de la empresa 

Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C 
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Anexo n. 18°.Constancia de presentación balance anual 2018 de la empresa 

Corporación Marcos Cueva e Hijos S.A.C 
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Anexo n. 19°. Renta 2018 PDT Anual de la empresa Corporación Marcos Cueva 

e Hijos S.A.C 
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