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RESUMEN

La presente investigacion planteé como objetivo general determinar de qué manera
la aplicacion mévil mejora la gestion de ventas de la empresa Liga Sport E.1.R.L, Lima 2023.
Para dicha investigacion se fundamenta en un enfoque cuantitativo, ya que es necesario
utilizar el analisis y recoleccion de datos para responder preguntas de investigacion, de tipo
aplicada, ya que es necesaria para poder solucionar problemas practicos y optimizas las
tecnologias existentes, con un nivel explicativo, disefio preexperimental, ya que se
implementara por primera vez lo que es una herramienta tecnoldgica y ver su efecto en un
determinado grupo. La muestra del estudio se considerd una muestra censal, ya que requirio
un analisis de todos los elementos, como todas las opiniones de los clientes a quienes se les
aplicé una ficha de registro; los resultados productos del anélisis realizado indican que p =
0.001 < 0.05 por lo tanto rechazamos la Ho y aceptamos la Ha donde el valor de prueba T =
5.058, es decir las medias entre Pre-Test y Post-Test son significativamente diferentes, por
lo tanto, se concluye que el uso de un aplicativo mévil optimiza de manera significativa la

gestion de ventas de la empresa Liga Sport E.I.R.L.

PALABRAS CLAVES: Aplicacion, gestion, tecnologia, mévil

. Pag.
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ABSTRACT

The general objective of this research was to determine how the mobile application
improves the sales management of the company Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023. For this
research it is based on a quantitative approach, since it is necessary to use the analysis and
collection of data to answer research questions, of an applied type, since it is necessary to be
able to solve practical problems and optimize existing technologies, with an explanatory
level, pre-experimental design, since what is a technological tool will be implemented for
the first time and see its effect. in a certain group. The study sample proved to be a census
sample, since it required an analysis of all the elements, such as all the opinions of the clients
to whom a registration form was applied; The results of the analysis carried out indicate that
p = 0.001 < 0.05, therefore we reject the Ho and accept the Ha where the test value T =
5.058, that is, the means between Pre-Test and Post-Test are significantly different, therefore
Therefore, it is concluded that the use of a mobile application significantly optimizes the

sales management of the company Liga Sport E.I.R.L.

PALABRAS CLAVES: Application, Management, technology, mobile
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CAPITULO I: INTRODUCCION
1.1. Realidad problematica

A nivel internacional, la realizacion de aplicaciones web para la gestion de ventas se
ha incrementado en los Ultimos afios en todas las empresas con los objetivos de incrementas
sus ventas, gestionar de manera ordenada toda su informacidn y registros ventas, pero sobre
todo para superar en la competitividad del mercado, que ha ocasionado la migracién
consecutiva de los sistemas informaticos tradicionales, como los programas o aplicaciones
de escritorio, a sistemas mas avanzados basados en la web (Rios, 2019). Por otra parte, a
nivel global desde principios de la pandemia por Covid-19 se dio una amplificacién en el
uso de las plataformas virtuales para poder seguir manteniendo a las diversas empresas que
no estaban preparadas para dichos acontecimientos. Por tal motivo, los usuarios se vieron en
la necesidad a adaptarse a un nuevo estilo de vida digital: comercio electrénico, aplicaciones
de entrega de alimentos de necesidad diaria, pagos electronicos, reuniones de trabajo o
estudio en linea, escuelas en casa y entretenimiento, que a pesar de que uno de los grandes
desastres humanitarios haya cesado en su mayoria, gran parte del mundo aun sigue
manteniendo estas costumbres permanentemente (Kotler, 2021). Adicionalmente, la
revolucion digital esta siendo principalmente ocupado por los consumidores a nivel mundial,
ya que con nuevas tecnoldgicas que salen a diario hacen entender a las empresas,
organizacion e incluso gobierno, dando a entender que para trabajar con los clientes es
necesario adaptarse a su entorno. En paises como Espafia dia a dia se dan nuevas
herramientas informaticas, SEO, SEM, Branded content, apps, etc, que ayudan a impulsar a

diarios los negocios, ya que el 75% de la poblacidn necesita de estas para poder trabajar, de

Pag.
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ademas que dependen de un plan de marketing que resulta mas importante para llegar a los

objetivos establecidos (Ancin, 2021).

A nivel nacional, Peru cuenta con estrategias para la proteccion al consumidor de
forma digital, sin embargo, es uno de los paises que no cuenta con una estrategia para
impulsar el uso de herramientas electronicas como aplicaciones o sistemas web para
incrementar las ventas de las diversas empresas, segun un analisis desde el afio 2016 solo el
15.8% de las PYMEs utilizan herramientas para ventas online, el 5% de las empresas
comercializan de forma electrénica y el 40% tienen un sitio web. Por tal motivo, desde el
afio 2017 se implemento la Secretaria de Gobierno Digital, ademas de dos subsecretarias y
un comité de Alto Nivel para hacer una modernizacién. Ademas, que se estan llevando

seguimientos macroeconomicos para la evaluacion anual de productividad (OECD, 2019).

A nivel local, la empresa de calzados seleccionada para la siguiente investigacion
con sede en el distrito de la Victoria estd dedicada a la comprar y venta de calzados
deportivos, contando con una gran cantidad de afios en el mercado. Actualmente la empresa
no cuenta con una aplicacion web o una correcta gestion de venta que pueda impulsar sus
ventas de manera mas eficaz, ya que esta limitada al uso de herramientas como ofimatica
para encargarse de sus procesos. La falta de herramientas tecnoldgicas hace que los
vendedores no puedan ofrecer una atencion mas eficaz, al no poder agilizar la visualizacion
de toda la informacion del producto, como disponibilidad de stock, precios actualizados o
promociones en fechas especiales, lo que se traduce en el poco interés del cliente en el deseo
de comprar. Por otro lado, la Unica forma que tiene la empresa de concretar una venta es

mediante una visita personal, es decir no ofrece los nuevos métodos de pago como pasarelas

Pag.
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lo que también afecta la decision de compra, generando estancamiento en las ventas. Por lo
tanto, el funcionamiento de herramientas de tecnologia movil es fundamental para el
crecimiento de la gestion empresarial, permitiendo una mejor gestion de las ventas desde la
atencion, el interés, las decisiones y las acciones de la empresa. Para la presente
investigacion se tuvo como principal objetivo concluir de qué manera una aplicacion web

influye de forma positiva en la gestion de ventas en la empresa Liga Sport E.Il.R.L, Lima

2023
Figura 1
Diagrama de Ishikawa
Métodos Maquinaria
Procesos de trabajo > Laptops muy antiguas
incompletos
Desorden enlagestion — Falta de —»
de ventas Procesos software para el orden
de la informacién Falta de
optimizacion
de la gestion
Infraestructura_____ 3, Atencién lenta al de ventas
con baja latencia de internet cliente
Mal manejo de
Alta disputaenel ——p informacion
mercado Falta de capacitacion
Medio Ambiente Mano de Obra
Fuente: Elaboracion propia
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Figura 2 Diagrama organizacional

1.2. Antecedentes

1.2.1 Antecedentes Nacionales

Cordova (2022), la investigacion titulada Ejecucion de una herramienta web gradual
apoyado en inteligencia empresarial para la gestion del comercio minorista en una tienda, en
el distrito de Mi Peru, 2022 tuvo como objetivo de implementar una herramienta tecnolégica
movil utilizando los conocimientos empresariales para optimizar la gestion de ventas. La
metodologia utilizada para esta investigacién tecnoldgica al igual que aplicada, ademas un
método de disefio preexperimental, asimismo se utilizé un enfoque cuantitativo. Para dicha
investigacion se utiliz6 una muestra de 20 dias con un instrumento de observacion. Los
resultados estadisticos demostraron una mejora notable en planificacion de las ventas, en las
adquisiciones y logistica de los productos, ademas de optimizar en el proceso de ventas a los
clientes. En deduccion, la implementacion de instrumentos informéaticos como una
herramienta tecnologica movil mejora la administracion del comercio y los procesos de

negocios en las bodegas minoristas en el Perd.

Pag.
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Cruzado (2022), la investigacion titulada Aplicacion web apoyada en la Metodologia
Iconix para optimizar los procesos comerciales tuvo como objetivo la optimizacion en el
ambito de la gestion comercial utilizando una herramienta tecnologica movil apoyada en
procedimientos Iconix. Por otra parte, para dicha investigacion se utiliz6 un tipo de practica
aplicada. Para esta investigacion se utiliz6 una comunidad de 20 trabajadores aplicando un
instrumento de observacion directa para la recoleccion de datos. El resultado determino que
se pudo reducir efectivamente el tiempo de registro de los pedidos en un 79.81%, ademas de
que las 6rdenes de compra incrementaron en un 62.56%, asimismo se pudo reducir el tiempo
de registro de ventas en un 76.54%, adicionalmente optimizando los procesos de logistica
en un 76.83%. En conclusion, se demostré que el uso de una aplicacion web mejora en
muchos de los ambitos de la empresa tanto logistica, gestion de ventas, optimizacién de

tiempos de la empresa laboratorio TREPAA.

Abanto y Vasquez (2021),la investigacion titulada Aplicacion web aplicando la
metodologia Iconix para optimizar la gestion de comercio en la empresa Engloba Courier
tuvo como objetivo perfeccionar los métodos internos de venta de la empresa Engloba
Courier implementando una herramienta tecnolégica movil aplicando el procedimiento
Iconix para su realizacién. Ademas de utilizar un tipo de practica aplicada y un disefio de
investigacion pre-experimental mas un enfoque cuantitativo. Para dicha investigacion se
utiliz6 una poblacién de casi 100 documentos de despacho por semana, aplicando como
recoleccion de informacion la observacion. El resultado determino que se disminuyo la
duracién de registro de los documentos de envio en un 52%, ademas de reducir el tiempo de
registro de comprobantes de pago en un 88.18%, asimismo mejorando en un 88.41% la
consulta de la informacién de documentos de despacho incluyendo en la disminucion en la
elaboracion de reportes en un 82.83%. En conclusion, la Aplicacion web optimiza los

procesos internos de ventas de la empresa Engloba Courier.

Espinoza y Fernandez (2018), La investigacion titulada Aplicacion web para el
protocolo de comercio tuvo como finalidad establecer la forma de como una aplicacion web

influye en las ventas de dicha empresa, ademas de dar un

Pag.

Cortijo Castro S.A.
15



APLICACION MOVIL PARA LA MEJORA DE LA GESTION DE VENTAS EN LA EMPRESA LIGA SPORT E.L.R.L, LIMA 2023

UNIVERSIDAD
PRIVADA

DEL NORTE

resultado de los efectos producidos en un margen de distribucion de mercaderia y
facilidad de emision de comprobantes de pago. La metodologia utilizada para realizar dicho
trabajo fue SCRUM, ademas de utilizar un tipo practica aplicada y disefio de investigacion
experimental mas un enfoque cuantitativo. Para dicho proyecto se utilizé una poblacion de
una cantidad registros de distribucion de mercaderia y 18 emisiones de comprobantes de
venta en un lapso de menos de 1 mes, asimismo la muestra similar a la poblacién por su
pequefio tamafio. El resultado determino que el indice de distribucion de mercaderia fue
optimizado en un casi 40% y para el indicador de facilidad en la emision de los recibos de
ventas fue de casi 16 %. En conclusion, la Aplicacion web incrementa el comercio en la
ferreteria Chucho del distrito de Ate.

Navarro (2018), La investigacion titulada Aplicacion movil para la venta a
distribuidores en Yamboly S.A.C. tuvo como principal enfoque poner en marcha una
herramienta tecnoldgica mavil de ventas para todos sus distribuidores con la finalidad de
ahorrar tiempo en la atencion de todos sus clientes, ademas de disminuir sus costos
atendiendo a sus clientes de forma virtual. El tipo de investigacion aplicada para dicho
trabajo es de tipo experimental. Asi mismo se utiliz6 como poblacién al total de procesos de
ventas de la empresa y como muestra su utilizé un lapso de 30 dias para un pre y post test
utilizando como validez un juicio de expertos. Por otra parte, para el registro de informacion
se aplicé la ficha de observacion. El resultado demostré que la aplicacion movil redujo
efectivamente tanto el tiempo de atencién a los clientes, ademéas de una reduccion en la

perdida de las ventas.
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1.2.2 Antecedentes Internacional

Navarro (2022), la investigacion titulada Modificacion del procedimiento de
estimacion de demanda de mercancia tuvo como objetivo principal la de redisefiar los
diferentes procesos que contiene la empresa Moulie, como el procedimiento de gestion y
reposicion de los productos a los clientes y tienda, ademas de la ejecucion de un prototipo
de herramienta tecnoldgica movil que facilita el analisis de los prondsticos sobre el
requerimiento y avance de la organizacion de toda la distribucion de suministros. Para dicha
investigacion se aplicaron los procedimientos de la ingenieria de negocios junto con CRISP-
DM para facilitar la extraccion de informacion y el arquetipo de Kotter para la organizacion
de los cambios. El resultado determino que la implementacion de una aplicacién web
desarrollada con diferentes metodologias disminuyo de forma notable las tareas manuales,

ademas de ser una inversion econémica que es rentable para la empresa Moulie.

Espinoza (2022), la investigacion titulada Las aplicaciones moviles y su impresion
en la humanidad, tiene como finalidad concluir el impacto del uso de las aplicaciones
moviles en la sociedad de diferentes formas tanto en la comunicacion, diversion,
productividad, comercio e incluso en la salud de las personas. Para dicha investigacion se
esta utilizando una metodologia de desarrollo de software, ademas de una investigacion
descriptiva y Cuali — Cuantitativa. Para este proyecto se utilizé una poblacion de estudio
conformada por todos los usuarios de la Fundacion, utilizando como instrumento la encuesta.
El resultado determino que las aplicaciones facilitaron los procesos internos de la Fundacion
Santo Domingo Guzman. En conclusion, el uso de aplicaciones mdviles es una herramienta
que cada dia estd tomando mayor impacto en la actualidad facilitando el tratamiento de

pacientes agilizando la manipulacion de su informacién de la Fundacion Santo Domingo.

Ocana (2022), la investigacion titulada Aplicacion web para la gestion administrativa
tuvo como finalidad la de implementar una herramienta tecnologica movil asi pueda tener
facilidad de acceso a la informacion en tiempo real sore las coordinaciones diarias en el plan
de vacunacion. Para dicha investigacion se utilizd un tipo de investigacion mixta que son
cualitativa y cuantitativa. Para la recaudacion de informacion se aplico el instrumento de la
encuesta con una poblacién de 87 usuarios, 80 del personal de salud ,6 usuarios del personal
administrativo y 1 coordinador. El resultado determino una mejor eficacia al momento de

poder gestionar tiempos para la planificacion de vacunacion a las personas. En conclusion,
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la implementacion de la aplicacion solventa la mejora administrativa del plan de

vacunacion 9100 del ministerio de Salud.

Zuiiga (2019), la investigacion titulada Plan de negocios para el desarrollo de una
empresa de comercio de comestibles y productos salubres - "lup™ tuvo como objetivo
realizar una analisis y creacion de viabilidad econémica en un plan de negocios teniendo una
buena gestion de ventas sobre todo en el sector ventas minoristas de alimentos y productos
saludables denominados “1Up” teniendo como meta brindar alimentos no tdxicos que
impacten de manera perjudicial en la salubridad de la humanidad y medio ambiente. Para
dicha investigacion de implementacion de gestion de ventas se implement6 una metodologia
que se distribuia en 3 etapas principales: diagndéstico, estrategia y factibilidad. Asimismo, se
utilizaron como medidores las evaluaciones econdmicas en intervalos de tiempo en afios
haciendo inversiones de 51 millones de pesos dando a largo plazo un total de 253 millones
de pesos. En conclusion, la implementacion de una buena gestion de ventas hace que la
empresa “1Up” determina que es viable econdmicamente y genera riqueza para los

inversionistas.

Delgado (2018), la investigacion titulada Disefio y ejecucion de una aplicacidén web
para el control de garantias recalcando el seguimiento de la mercancia tuvo como objetivo
la de implementar una herramienta tecnol6gica para brindar una mejor atencién a los
usuarios. Para dicha investigacion se aplicaron dos tipos de investigaciones que fueron
cuantitativa y la bibliografica, ademas de utilizar un disefio de investigacion experimental.
El instrumento de recaudacién de informacidn para este proyecto fue en la encuesta con el
fin de medir el interés de los usuarios para resolver un problema con una herramienta
tecnoldgica. Como resultado se determind que se redujo notablemente el periodo de
recepcion al cliente, ademas hacer mas efectiva la administracién de su informacion. En
conclusion, la implementacién de herramientas tecnoldgicas como una aplicacién web
optimiza facilita la resolucion de problemas y brinda una mejor atencién a los clientes de la

empresa CompuStock.
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1.3. Marco Teorico
Variable independiente: Aplicacion Web

Las herramientas tecnoldgicas moviles son denominadas a aquellas que son creadas
a partir de lenguajes orientados para paginas web con la facilidad de brindarle al usuario el
poder interrelacionarse con tecnologias del servidor para intercambio de informacion o poder

hacer otras tareas (Luca, 2022).

El beneficio de realizar herramientas tecnoldgicas maéviles es que proporcionan un
modelo de escritura e implementacion Unica y que se puede ejecutar en cualquier lugar como
computadores, escritorios, tablets y dispositivos moviles sin la necesidad de ser descargadas
de una tienda de aplicaciones, ademas de que utilizan tecnologias menos expuestas a una

sola entidad corporativa (Varela, 2016).

En la actualidad es importante realizar herramientas tecnoldgicas moviles avanzadas
y que se adecuan a las exigencias del mercado global, ya que no solo permiten construir
aplicaciones robustas, escalables y de facil mantenimiento a nivel empresarial, sino también

para pequefios emprendimientos que generan grandes cambios (Castillo, 2021).
Dimension Informacion

La informacion en el campo de la informéatica como a la fuente tecnoldgica para
diferentes actividades que nos remite a una rutina mediatica diaria en la que miles de
personas en todo el mundo comparten experiencias e interactian con diferentes grupos
(Avila, 2022).

Hoy en dia la informacion es uno de los &mbitos mas importantes a nivel de seguridad
al punto de que muchos usan técnicas para cuidar de esta como lo que es el estegomedio o
informacién oculta que es un método para cubrir la informacién que guardamos con el

objetivo de evitar secuestros o ataques informaticos de algun tercero (Mufioz, 2016).
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Dimension Interoperabilidad

La interoperabilidad se puede definir a nivel de sistemas de informacion a los
procedimientos de compartir datos, ademas de intercambio de informacién de forma
optimizada y eficaz. (SGIDP, 2016)

La interoperabilidad hace referencia a la capacidad de los sistemas de informacion y
de los procedimientos a los que éstos dan soporte de compartir datos y posibilidad el
intercambio de informacion y conocimiento entre ellos. Las primeras medidas destinadas a
mejorar este método que dispone la UE datan de 2019 funcionando bajo reglamentos
establecidos en el &mbito de las fronteras y visados y en el &mbito de la cooperacion policial
y judicial, el asilo y la migracion (Otero, 2019).

Dimension Disefio
El disefio enfocado a las aplicaciones web estd basado en la planificacion y
estructuracion de las paginas web de las que dependen con interaccion de medios como

textos, imagenes, videos, sonidos y con otros enlaces web teniendo diversos conceptos en

cuenta como la navegabilidad, interactividad y arquitectura de la informacién (Quilly, 2016).

Es importante resaltar que para realizar un disefio web es necesario trabajar en 5 areas
importantes que son el contenido, aspecto visual, tecnologia, rendimiento y propdésito que
puedan responder a las necesidades de los clientes que solicitan este servicio, ademas de

también estar enfocado a los usuarios con los que va a interactuar (Velasco, 2016).

Dimension Colaboracion

Podemos definir a la colaboracién a la interaccibn y comunicacion entre
colaboradores para la creacién de contenido generados por una comunidad virtual (Cecilia,
2020).

Por otra parte, se utiliza la colaboracion online o digital que supone una experiencia

diferente, es mas enfocado a nivel de aprendizaje, ya que los usuarios pueden reflejar sus

Pag.

Cortijo Castro S.A.
20



1

APLICACION MOVIL PARA LA MEJORA DE LA GESTION DE VENTAS EN LA EMPRESA LIGA SPORT E.L.R.L, LIMA 2023

UPN voces al crear un espacio para pensar y responder en diferentes trabajos, ademas de

UNIVERSIDAD

miemfrontar diferentes desafios potenciales (Linder, 2020).

Variable dependiente: Gestion de Ventas

En el &mbito empresarial las primeras medidas que se deben tomar en cuenta antes
de lanzar a distribuir su mercaderia es definir la organizacion y el alcance de fuerza de ventas
que esta limitada por elementos como la magnitud de la empresa, la monto en ventas que se
espera obtener, el plan de crecimiento y metas resaltadas. Todo esto lo podemos definir como

gestion de ventas (Heredia, 2020).

Los conjuntos de empleados de ventas trabajan para lograr las metas de las ventas
estimadas por las empresas, para ello deben juntar unas cualidades como ser realista para
que se pueda lograr el desempefio de estos, puede parecer sencillo, pero aqui intervienen
maltiples variables que pudimos ver en el parrafo anterior que tienen una relacion directa

con el incremento porcentual de ventas (Laza, 2018).

Por otra parte, para también dar una correcta gestion de ventas debe de haber una
persona encargada de administrar correctamente a su equipo, este responsable de area debe
de realizar observaciones no solamente desde el punto de vista de una suma de ventas
solicitadas, sino que todo debe de estar condicionado a la organizacién para atender las

necesidades de los clientes (Kirberg, 2021).

Dimension Atencion

La preparacion o atencion de la venta consiste en conocer a una serie de puntos que
el vendedor debe tener en cuenta a la hora de realizar la prospeccion, planificar la entrevista
con el cliente y, sobre todo, realizar la presentacion de toda la mercancia o servicios objeto
de venta (Carvajal, 2019).
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cliente implementado diversos métodos de marketing (L6pez, 2020).
Dimension Intereés

Para lograr el interés del cliente es necesario que este desee lo que se le esta
proponiendo, para conseguirlo es necesario enfatizar en los beneficios que se le pueden
exponer al momento de presentar nuestro producto (Henao, 2022).

Por otra parte, no es solo el interés del vendedor por el cliente, sino también el interés
del cliente por el producto, ya que para darle una mayor seguridad de este se le pueden
brindar referencias reales de otros clientes que sepan las ventajas del producto (Fernandez,
2018).

Dimension Decision
Podemos definir a la decision como la forma en que escogemos un camino o una

opcién buscando que sea la mejor alternativa o la forma dptima que nos lleve a lograr

nuestras metas y objetivos (Galan, 2020).

Por otra parte, si nos enfocamos en el &ambito de las ventas es necesario influir en las
decisiones que toma el cliente teniendo en cuenta los diversos temas como la voz del cliente,
la competencia y las técnicas de ventas para que se pueda producir una venta exitosa
(Beauroyre, 2017).

Dimension de Accion

En el ambito de las ventas podemos definir a la accion a la contribuciéon dinamica
que transforma en realidad toda la investigacion y planificacion del apoyo estructural de

forma racional y econémica (Castells, 2017).

Algunos de los ambitos importantes de la accion en el sentido de las ventas pueden

ser la comunicacion con el cliente, una visita o envio constante de informacién, cada uno de
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Metodologia Scrum

Fue desarrollada para crear productos informaticos, tuvo sus inicios en los afios 90 y
hasta la actualidad es las mas utilizada a nivel mundial, tenemos como ejemplos a las
multinacionales como Google, Amazon, Facebook entre otros. Principalmente es una
metodologia que nos ayuda a crear equipos avanzados y una inteligencia grupal que cumplan

con cualquier tarea que se le proponga (Orozco, 2019).

Base de datos MySQL

MySql es el sistema de datos méas popular, es particularmente Gtil para websites
publicos, como Google, Amazon, Facebook Wikipedia entre otros muy populares, que
requieren una base de datos estable y rapida. Asi mismo se usa para muchas aplicaciones
que no estan basados en web, ya que se destaca por rapidez, estabilidad y pequefio a la hora
del uso (Solis, 2022).

Wordpress

Es una de las herramientas mayor usadas para disefias paginas web de manera facil
y optimas, ademas que es concebido como una solucién todo en uno para los negocios que
desean establecer presencial web en servicios profesionales. Asi mismo, brinda muchos
servicios basicos y gratuitos, espacio web ilimitado, integracion con redes sociales y
aplicaciones web (Ramos, 2018).

Pasarela de Pago

Es una herramienta alojada en una tienda virtual o Ecommerce que trabaja de la mano
con una entidad financiera que trasforma el pago fisico en uno electronico para facilitar las

compras de los clientes (Alonso, 2022).
PHP

Es un lenguaje interpretado libre que se usa principalmente para la realizacién de

herramientas tecnoldgicas avanzadas presentes y que acttan de la mano con el servidor para
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producir diverso material en la Internet, ademas que destaca entre los pioneros
lenguajes para sustituir un conjunto de scripts Perl para el desarrollo de paginas personales
(Arias, 2017).

Xampp

Es una extension de Apache que incluye varios tipos de programas informéticos
libres. Esta realizado por Apache Friends, dispone de uno de los sistemas vinculados a la
administracion de base de datos méas usados a nivel global donde se combinan con el servidor
web Apache y el lenguaje PHP teniendo como servidor de almacenamiento MySQL (Bou,
2019).

Android Studio

Es una de las herramientas que fue desarrollado por la misma compafia detras
Android, Google con el objetivo de agilizar y dar un apoyo bastante sélido para la creacion
de aplicaciones, ademas que cubre muchas de las carencias que se tenian en otras
herramientas de programacion (Castillo, Desarrollo de aplicaciones Android con Android
Studio, 2019).

Composer

Es una de las herramientas mas usadas para proyecto de dependencia PHP que nos

permite el uso de diversas bibliotecas (Fernando, 2018).

1.4. Formulacion del problema
Problema general

¢,De qué manera la aplicacion mavil influye en la mejora la gestion de ventas de la

empresa Liga Sport E.I.R.L., Lima 2023?
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Problemas especificos

¢De qué manera la aplicacion movil influye en la mejora de la atencion eficaz en la
empresa Liga Sport E.I.R.L., Lima 2023?

¢De qué manera la aplicacion movil influye en la mejora del interés del cliente en la
empresa Liga Sport E.I.R.L., Lima 2023?

¢De qué manera la aplicacion mavil influye en la mejora de la decision de compra

del producto en la empresa Liga Sport E.I.R.L., Lima 2023?

¢De gué manera la aplicacion movil influye en la mejora de la accién de pago en la

empresa Liga Sport E.I.R.L., Lima 2023?
1.5. Objetivos
Objetivo general

Determinar de qué manera la aplicacion movil influye en la mejora de la gestién de

ventas de la empresa Liga Sport E.I.LR.L., Lima 2023
Objetivos especificos

Determinar de qué manera la aplicacion movil influye en la mejora de la atencién

eficaz en la empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023

Determinar de qué manera la aplicacién mavil influye en la mejora del interés del

cliente en la empresa Liga Sport E.I.LR.L, Lima 2023
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1.6.

Determinar de qué manera la aplicacion movil influye en la mejora de la decision de

compra del producto en la empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023

Determinar de qué manera la aplicacion mavil influye en la mejora de la accion de

pago en la empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023
Hipotesis
Hipotesis general

La aplicacién movil influye significativamente en la mejora de la gestion de ventas

de la empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023

Hipotesis especificas

La aplicacion mdvil influye significativamente en la mejora de la atencion

eficaz en la empresa Liga Sport E.I.LR.L, Lima 2023

La aplicacion movil influye significativamente en la mejora del interés del

cliente en la empresa Liga Sport E.I.LR.L, Lima 2023

La aplicacion movil influye significativamente en la mejora de la decision de
compra del producto en la empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023

La aplicacion movil influye significativamente en la mejora de la accion de

pago en la empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023
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CAPITULO Il: METODOLOGIA

Este capitulo muestra el tipo de investigacion, ademas del método de investigacion

elegido la manera en que se obtienen, coteja y analizan los datos recolectados.
2.1 Tipo de investigacion

El trabajo de investigacion fue de tipo aplicada, ya que consiste en aplica
conocimientos ya existentes fundamentalmente hacia un objetivo practico especifico
(CONCYTEC, 2018).

El estudio tuvo un enfoque cuantitativo, debido que tiene como objetivo estudiar las
relaciones entre las propiedades y fendmenos cuantitativos, que permiten constituir,
manifestar, reforzar y estudiar especulaciones contemporaneas en base de arquetipos
numéricos (Padilla, 2022).

La investigacion corresponde al disefio preexperimental, ya que tiene la finalidad de
buscar explicaciones causales, ademas que gracias a ello se puede manipular la variable

independiente para producir algin efecto sobre otra variable (Neira, 2018).
2.2 Poblacion y muestra (Materiales, instrumentos y métodos)

Para el andlisis, se obtiene la informacién de indicadores:

Comunicacion con los clientes
Resolucién de problemas

Soporte continuo

Informacion sobre el producto
Captacion del cliente

Involucrar al cliente con el producto
Confianza en el servicio de la empresa
Venta realizada

Recomendacion a otros clientes
Seguimiento post venta

VVVVYVYYVYYYYY
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Materiales requeridos en la investigacion

Material Detalle

Computador o laptop - Procesador AMD Ryzen 5 46009
- 8GBde RAM
- 512SDD

Software - Xampp
- Cpanel
- Androd Studio
- Mysql
Materiales de oficina - Lapiceros
- Hoja de papel

- Cuaderno de registro

Servicios - Internet
- Luz
Dispositivos adicionales - Impresoras
Poblacion

Es la agrupacion ilimitadas o limitadas de objetivos, conceptos o eventos (Plata,
2019).Se utilizé como poblacion las ventas realizadas entre el mes de junio y julio del afio
2023. Se considero los 30 registros de ventas.

Muestra

En el presente estudio se considerd una muestra censal, ya que para la obtencién de
informacion se realiza un analisis con todos los elementos (Latorre, 2021). Se utilizé como
muestra a las ventas realizadas entre el mes de junio y julio del afio 2023. Se consideré los

30 registros de ventas.
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Muestreo

Pertenece al muestreo no probabilistico, ya que en este caso la unidad de muestra no
se selecciona bajo un esquema aleatorio, sino que son elegidas por las personas, ademas que
su informacion se basa en parte en la opinidn del responsable de la investigacion (Vittert,
2021).

2.3 Técnicas e instrumentos de recoleccion y analisis de datos

Técnica

Se utilizé el fichaje como técnica para la recoleccion de datos correspondiente a las
variables anteriormente mencionadas para que lo que es una aplicacioén web que optimiza la

gestion de ventas.

La recoleccion de datos es una actividad se pueden agrupar toda informacion
importante que se pueda recoger de cualquier tema determinado con la finalidad de
contribuir conocimientos necesarios para el progreso de un trabajo de investigacion

(Rebollo, 2022).

La encuesta en la investigacion cuantitativa es un método en que cosiste en la
obtencion de informacion en base a preguntas y respuestas anénimas con la finalidad de
llegar a una conclusién objetiva (Pastor, 2019). Esta técnica ayudo en la recopilacién de

informacidn para la variable independiente, la cual es: Aplicacion web.
Instrumentos

En el presente trabajo de investigacion el instrumento aplicado fue la ficha de

registro, ya que es un instrumento muy versatil, que nos permite realizar un monitoreo de las
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procesos para manejar los datos con criterio y andlisis (Betancourt, 2019).

2.4 Procedimiento

En el desarrollo del actual proyecto, el primer paso a realizar fue la recoleccién de la
informacion para el progreso del marco teérico con la finalidad de tener informacion méas
exacta y actualizados. Asi mismo, se tuvo que definir el tipo de investigacion, el enfoque y
disefio con la finalidad de conceptualizar los instrumentos y técnicas a utilizar durante la
recoleccion de datos. Por otra parte, se present6 al gerente de la empresa una solicitud para
la ejecucion de los instrumentos definidos. Al término de la aplicacion se llego a la
recoleccion de datos para ser procesados en una primera instancia en una base de datos en
Excel, posteriormente analizados en un software estadisticos SPSS para la obtencion de

resultados.
2.5 Analisis de datos

El anélisis de los fundamentos conseguidos se realiza en primera instancia en el
programa informatico Ms Excel, reflejando la informacion en diversos graficos y cuadros
para cada una de las variables usadas en el presente estudio. Posteriormente, para la
realizacion de un analisis completo, se hara uso del software SPSS V 27, para crear tablas y

graficos.
2.6 Operacionalizacion de variables
Variable independiente: Aplicacion Web
Definicién Conceptual de Aplicacién web
Se denomina aplicacién web a un programa informatico que ha sido desarrollado

utilizando lenguajes de programacion como JavaScript, CSS y HTML, con la finalidad de

que se pueda ser soportado por los navegadores web y que es acomodable con la gran
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mayoria de los exploradores web. Esta forma de trabajar tiene el principal beneficio
de agilizar la migracion de aplicaciones entre sitios web y las diferentes plataformas moviles
(Tomas, 2019).

Variable dependiente: Gestion de ventas
Definicion Conceptual de Gestion de ventas

Es el aumento existente de elaboracion de mercaderia o servicios en unidades y no
por incrementos de costos por indexacion. Eso significa una apropiada intervencion en el
mercado, el aumento en nueva mercancia, en nuevos compradores y el control del descarte

de antiguos compradores (Gaitan, 2020).

Definicion Operacional de Gestion de ventas

Es una variable de propiedad cuantitativa y se calibra directamente, considerando 4
dimensiones que son dimension 1 atencién, dimension 2 interés, dimension 3 decisién
dimensién 4 accion, 10 indicadores que son indicador 1 comunicacién con los clientes,
indicador 2 resolucién de problemas, indicador 3 soporte continuo, indicador 4 informacion
sobre el producto, indicador 5 captacion del cliente, indicador 6 involucrar al cliente con el
producto, indicador 7 confianza en el servicio de la empresa, indicador 8 venta realizada,
indicador 9 recomendacion a otros clientes, indicador 10 seguimiento post venta que fueron

tratados con ficha de registro.
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Para el estudio se utiliz6 fichas de registros para asegurar los resultados. Se utilizé
un instrumento ya validado y utilizado por el investigador (Gonzales, 2017). Por ello no fue

necesario recurrir al juicio de expertos para aplicarlos.
Aspecto ético

Se salvaguarda y respeta los datos del investigado, sin ningan tipo de perjuicio debido
a que se utilizé la informacion de ventas realizadas durante el mes de junio y julio para
completar la ficha de registro, brindando informacion que enriquece la investigacion. Lo
integro en la averiguacion cientifica parte de la honestidad y responsabilidad que debe tener
en si todo descubridor, lo cual aportar en la realizacion del bienestar social. Los aspectos
integros que debe tener en consideracion para realizar todo tipo de investigacion son: el
permiso informado, donde cada individuo a cargo tendrd conocimientos y podra participar
de forma libre. La privacidad de datos de todos los involucrados, ya que no esté tipo de
informacion no se revelara en ninguna situacién, Ademas que en el actual proyecto se
respetaran los derechos del autor, pues toda informacién y contribuciéon de los autores

estaran citados bajo el formato del manual APA en su séptima edicion.
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CAPITULO Ill: RESULTADOS

En primer lugar, se efectud el andlisis descriptivo correspondiente, seguidamente la

prueba de hipdtesis y para finalizar se realizo la discusion de resultados.
3.1 Andlisis descriptivo

Se evaluo la incidencia entre las variables de estudio y sus dimensiones. Para ello, se
empled un Pre-test que identifique la situacion actual de cada indicador, posteriormente se
registrd la nueva informacion aplicando un Post-test.

Tabla 1
Estadisticos segun frecuencia Pre y Post test

PRETEST POSTEST

N Valido 30 30
Perdidos 0 0
Media 4,9000 10,2670
Mediana 4,0000 10,0000
Moda 6,00 10,00
Desv. Desviacion 1,989 3,473
Varianza 3,955 12,064
Asimetria 937 1,357
Error estandar de asimetria 427 427
Curtosis ,686 1,545
Error estandar de curtosis ,833 ,833
Rango 8,00 13,00
Minimo 2,00 6,00
Méaximo 10,00 19,00
Percentiles 25 3,7500 8,0000
50 4,0000 10,0000
75 6,0000 11,0000

a. Existen diversos modos. Se muestra el valor mas bajo.
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Interpretacion

La media primero era de 4,90 y luego fue de 10.26.

La mediana primero era de 4,00 y luego fue de 10.00.

La moda primero era de 6 y luego fue de 10.

El promedio de distanciamiento en los valores, respecto al valor central primero era
de 1,989 y luego fue de 3,473.

La asimetria primero fue de, 937, indicando una inclinacién hacia la cola izquierda
y la asimetria luego fue de 1,357, indicando una inclinacion hacia a cola izquierda.
v El valor de la curtosis primero fue de ,686 indicando que hay valores con picos altos
y la curtosis luego fue de 1,545, indicando que hay valores con picos bajos.

Primero el 25% de valores fue <= que 3,75 y después fue <= que 8,00.

Primero el 50% de los valores fue <= que 4,00 y después fue <= que 10,00.

Primero el 75% de los valores fue <= que 6,00 y después fue <= que 11,00.

A NENENEN

ANRNEN

Figura 3

Histograma de frecuencia Postest

POSTEST

Media = 10,27
Desviacion estandar = 3 473

Frecuencia
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"Histograma de frecuencia Pretest

PRETEST
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Desviacion estandar = 1 989
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3.2 Andlisis inferencial

Prueba de normalidad:

HO: La muestra sigue una distribucion normal
Ha: La muestra no sigue una distribucion normal
Nivel se significancia:

Se laboré bajo una prueba de normalidad Shapiro-Wilk, con una confianza de 95%
y significancia de 5%, por tanto:

— P >0,05 = Paramétrica.
— P < 0,05 = No paramétrica.

Decisién:

Si p< 0.05, rechazamos la Hipotesis nula y aprobamos la alterna.

Si p>= 0.05, aprobamos la hipotesis nula y rechazamos la alterna.

Pag.
35

Cortijo Castro S.A.



APLICACION MOVIL PARA LA MEJORA DE LA GESTION DE VENTAS EN LA EMPRESA LIGA SPORT E.L.R.L, LIMA 2023

I UNIVERSIDAD

PRIVADA
DEL NORTE

Prueba estadistica:

Wilcoxon para muestras relacionadas

Tabla 2 Prueba de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
PRETEST ,208 30 ,002 ,903 30 ,010
POSTEST ,215 30 ,001 ,852 30 ,001

*, Esto es un limite inferior de la significacion verdadera.

Como Si p < 0.05, rechazamos la Hipdtesis nula y aprobamos la alterna., en otras
palabras, los datos no tienen una distribucion normal; por lo tanto, utilizaremos estadistica

no paramétrica.

Contrastacion de las hipdtesis

si p>=0.05, aprobamos la Ho y rechazamos la Ha

si p<0.05, rechazamos la Ho y aprobamos la Ha
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Hipotesis general

Ho: El uso del aplicativo movil no influye significativamente en la mejora de la

gestion de ventas de la empresa Liga Sport E.I.R.L.

Ha: El uso del aplicativo movil influye significativamente en la mejora de la gestion

de ventas de la empresa Liga Sport E.I.LR.L.

Tabla 3 Prueba t para muestras relacionadas del Pre y Post test

95% de intervalo de confianza de la Significacion
diferencia
Inferior Superior t Gl P deun factor P de dos factores
PRE - POS .59568 1.40432 5.058 29 <.001 <.001

Como p=0.001 <0.05 por lo tanto, rechazamos la Ho y aprobamos la Ha, en otras
palabras, las medias entre el PRE-TEST y POS-TEST son significativamente distintas, por
lo tanto, se concluye que el uso de un aplicativo movil influye de manera significativa en la
mejora la gestion de ventas de la empresa Liga Sport E.ILR.L. En donde el valor de la prueba

T=5.058.
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Hipotesis especificas

95% de intervalo de confianza de la Significacion
diferencia
P de un P de dos
Inferior Superior t Gl factor factores
PRE_DECISION - -1.67034 -1.12966 -10.592 29 <.001 <.001

POS_DECISION

Como p=0.001 <0.05 por lo tanto, rechazamos la Ho y aprobamos la Ha, en otras
palabras, las medias entre el PRE-TEST y POS-TEST son significativamente distinta, por lo
tanto, se concluye que el uso de un aplicativo movil influye de manera significativa en la
decision de compra del producto en la empresa Liga Sport E.ILR.L. En donde el valor de la

prueba T =-10.592.

95% de intervalo de confianza de la Significacion
diferencia
P de un P de dos
Inferior Superior t Gl factor factores
PRE_ACCION - -1.85460 -1.21207 -9.761 29 <.001 <.001

POS_ACCION

Como p=0.001 <0.05 por lo tanto, rechazamos la Ho y aprobamos la Ha, en otras
palabras, las medias entre el PRE-TEST y POS-TEST son significativamente distinta, por lo
tanto, se concluye que el uso de un aplicativo movil influye de manera significativa en la

accion de pago en la empresa Liga Sport E.ILR.L. En donde el valor de la prueba T =-9.761.
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UPN
95% de intervalo de confianza de la Significacion
diferencia
P de un P de dos
Inferior Superior T Gl factor factores
PRE_INTERES - -.54256 -.39611 -13.109 29 <.001 <.001
POS_INTERES

Como p=0.001 <0.05 por lo tanto, rechazamos la Ho y aprobamos la Ha, en otras
palabras, las medias entre el PRE-TEST y POS-TEST son significativamente distinta, por lo
tanto, se concluye que el uso de un aplicativo movil influye de manera significativa en el

interés del cliente en la empresa Liga Sport E.ILR.L. En donde el valor de la prueba T = -

13.09.
95% de intervalo de confianza de Significacion
la diferencia
P de un P de dos
Inferior Superior t Gl factor factores
PRE_ATENCION - -2.04507 -1.15493  -7.352 29 <.001 <.001

POS_ATENCION

Como p=0.001 <0.05 por lo tanto, rechazamos la Ho y aprobamos la Ha, en otras
palabras, las medias entre el PRE-TEST y POS-TEST son significativamente distinta, por lo
tanto, se concluye que el uso de un aplicativo movil influye de manera significativa en la

atencion eficaz en la empresa Liga Sport E.ILR.L. En donde el valor de la prueba T =-7.352.
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CAPITULO IV: DISCUSION Y CONCLUSIONES

2.1 Discusioén

Segun el objetivo general, determinar de qué manera la aplicacion movil influye en
la mejora de la gestion de ventas de la empresa Liga Sport E.1.R.L., Lima 2023, se determino
a los siguiente resultados p=0.001 <0.05, por lo tanto, se concluye que el uso de un aplicativo
movil influye de manera significativa. En donde el valor de la prueba T =5.058. Por lo tanto,
hay una coincidencia con la investigacion Abanto y Vasquez (2021),titulada Aplicacion web
aplicando la técnica Iconix para optimizar la direccion comercial en la empresa Engloba
Courier, concluyo una herramienta virtual reduce las 6rdenes de envio en un 52%, ademas
de la reduccion de tiempo de registro de comprobantes de pago en un 88.18%, asimismo se
optimizo en un 88.41% la busqueda de informacidn para los envios de ventas realizadas.
También se asemeja con la tesis Cruzado (2022), la investigacion titulada Aplicacion web
basada en la técnica Iconix para optimizar la direccion, como conclusién demostro que se
pudo reducir efectivamente el tiempo de inscripcion de pedidos realizados, ademas de
ampliar las 6rdenes de compra en més de un 62.56%, ademas de agilizar los procesos de
logistica en un 76.83%. Sin embargo, entre las limitantes de estos estudios presentados
encontramos que la muestra de estudio que utilizd6 Abanto y Vasquez (2021), fueron 100
documentos y la muestra que utilizé Cruzado (2022), fue de 20 trabajadores: muestras que
en el estudio actual se considerd 30 registros de ventas. Cabe sefialar que cada estudio se
realiz6 en diferentes negocios como empresas de laboratorio, empresa Courier. Por ello,
resulta necesario indicar que en cuanto a la direccion comercial es un conjunto de factores
que se deben tomar en primer lugar antes de realizar alguna estrategia de ventas para poder
determinar la dimensién de fuerzas en productividad y tener en claro los objetivos marcados
y crecimientos consecutivos Heredia (2020). Asimismo, se debe considerar que la gestion
de ventas esta relacionada con el incremento de pedidos de ventas, administradas por un
buen equipo organizado, ademas de encargarse de los requerimientos de los compradores
Laza (2018) .

En relacion con el objetivo especifico 1 se determiné a los siguientes resultados

p=0.001 <0.05, por lo tanto, se concluye que el uso de un aplicativo mévil influye de manera
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significativa la decision de compra en la empresa Liga Sport E.I.LR.L . En donde el
valor de la prueba T = -10. 592. Por lo tanto, hay una coincidencia con la investigacion
Cordova (2022), la investigacion titulada Aplicacion web progresiva para la gestion de
ventas minorista como conclusién demostré que los usos de herramientas tecnoldgicas
avanzadas pueden mejorar notablemente en la planificacion de las ventas influyendo de
manera eficaz en la decision de los clientes al seleccionar algin producto para realizar una
compra. Sin embargo, entre las limitantes de este estudio presentado se encontrd que el
instrumento de recoleccidn de datos que utilizo Cordova (2022) fue la observacion con una
muestra de 20 dias de trabajo que es diferente al instrumento de recoleccion que utilizamos
que es la ficha de registro con una muestra de 30 registros de ventas. Asimismo, se basé a la
teoria de Beauroyre (2017) definio a la decision, en el ambito de las ventas, a las acciones
que puede tomar el cliente siendo influenciado por las diversas tacticas usadas por el personal

de ventas para realizar una compra exitosa.

En relacion con el objetivo especifico 2 se determind a los siguientes resultados
p=0.001 <0.05, por lo tanto, se concluye que el uso de un aplicativo mévil influye de manera
significativa la accion de pago en la empresa Liga Sport E.I.R.L. En donde el valor de la
prueba T =-9. 761. Por lo tanto, hay una coincidencia con la investigacion Navarro (2022),
la investigacion titulada Estimacién de demanda para productos terminados en una empresa
Chocolatera, como conclusién demostré que la implementacion de una aplicacion web
reduce las tareas manuales, es decir en el ambito del personal de ventas facilita los procesos
internos de trabajo y por el lado del cliente en la accion de poder visualizar, comparar y
seleccionar los modelos que desea para su uso. Sin embargo, entre las limitantes de este
estudio presentado se encontro que la metodologia que utiliz6 Navarro (2022), fue la CRIPS-
DM que se centra méas en la base de dato, ademdas de procedimientos de ingenieria de
negocios que son diferentes a lo que son procedimientos de ingenieria de sistemas.
Asimismo, se basé a la teoria de Pardave (2022), definio a la accion, en el ambito de las
ventas, al envio de toda informacion del producto mediante la comunicacion entre vendedor

y cliente con el objetivo de generar un mayor promedio de ventas al dia.

En relacion con el objetivo especifico 3 se determind a los siguientes resultados

p=0.001 <0.05, por lo tanto, se concluye que el uso de un aplicativo movil influye de manera
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1 I,IPN significativa al interés del cliente en la empresa Liga Sport E.I.R.L. En donde el valor
=we |a prueba T = -13.09. Por lo tanto, hay una coincidencia con la investigacion Delgado
(2018), la investigacion titulada Aplicacion web para el control de garantias, como
conclusion demostro el interés de las personas por usar herramientas tecnologicas para
reducir el tiempo de atencion al usuario, realizar una compra y coordinar su propio envio
incremento de manera positiva no solo las ventas por parte de la empresa, sino también los
tiempos de respuesta de vendedor a cliente. Sin embargo, entre las limitantes de este estudio
presentado se encontrd que el instrumento de estudio que utilizo Delgado (2018) fue la
encuesta teniendo como poblacion el interés de los usuarios mientras que en el estudio actual

se utiliza la ficha de registro teniendo como muestra 30 registros de ventas. Asimismo, se
basé a la teoria de Ferndndez (2018) definié al interés, en el &mbito de las ventas, a los
factores que permiten realizar una comparativa entre productos para que el cliente pueda

tener una mayor seguridad al momento de realizar una compra.

En relacion con el objetivo especifico 4 se determind a los siguientes resultados
p=0.001 <0.05, por lo tanto, se concluye que el uso de un aplicativo mévil influye de manera
significativa la atencion eficaz en la empresa Liga Sport E.I.LR.L. En donde el valor de la
prueba T = -7.352. Por lo tanto, hay una coincidencia con la investigacién Navarro (2018),
La investigacion titulada Aplicacion mdvil para la venta a distribuidores en Yamboly S.A.C,
como conclusion demostrd el ahorro de tiempo en la atencidn de todos los clientes por parte
de la empresa, ya que al implementar una aplicacion web los clientes podrian realizar sus
pedidos de manera virtual agilizando el proceso de venta. Sin embargo, entre las limitantes
de este estudio presentado se encontré que el instrumento de recoleccion que utilizo Navarro
(2018), fue la observacion en un lapso de 30 dias mientras que para el actual estudio se
utilizo el instrumento de ficha de registro. Asimismo, se baso a la teoria de Carvajal (2019),
definio la atencion como a una serie de puntos que el personal de ventas debe tener en suma
importancia para facilitar los servicios de atencion al cliente. El presente estudio con disefio
preexperimental accedio a decidir de qué manera una herramienta tecnolégica mévil puede
mejorar los procesos internos comerciales de la empresa que dedica a las ventas, para lo cual
deben ser considerados para diversos estudios futuros con relacion a las variables

desarrolladas.
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4.2 Conclusiones

Después de culminada la investigacion y en base a la informacion recopilada se

concluye:
Primera:

Respecto al objetivo general los resultados permiten determinar que la variable
aplicacion movil influye significativamente en la mejora de la gestion de ventas de la
empresa Liga Sport E.1.R.L, Lima 2023, (T = 5.058)

Segunda:

Con referencia al objetivo especifico nimero uno los resultados permiten determinar
que la variable aplicacién movil influye significativamente en la decision de compra del
producto en la empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023, (T =-10.592)

Tercera:

Con referencia al objetivo especifico nimero uno los resultados permiten deducir que
la variable aplicacion mavil influye significativamente en la accidn de pago en la gestion de
ventas de la empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023, (T =-9.761)

Cuarta:

Con referencia al objetivo especifico nimero uno los resultados permiten deducir que
la variable aplicacion movil influye significativamente en el interés del cliente en la gestion
de ventas de la empresa Liga Sport E.I.LR.L, Lima 2023, (T =-13.09)

Quinta:

Con referencia al objetivo especifico nimero uno los resultados permiten deducir que
la variable aplicacion movil influye significativamente en la atencion eficaz en la gestion de
ventas de la empresa Liga Sport E.I.LR.L, Lima 2023, (T =-7.352)
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Anexo 1.

ANEXOS

Matriz de operacional
Variable Definiciéon Conceptual Definicion Operacional Dimensiones Indicadores Instrumento
Es el incremento real de realizacion de | Es una variable de -Atencion -Comunicacién con los clientes Ficha de
VD: productos o servicios en unidades y no | naturaleza cuantitativa y -Resolucién de problemas registro
Gestion de por aumentos de precios o por | se mide en 4 dimensiones | -Interés -Soporte continuo
ventas indexacion. Es significa una adecuada | Atencion, Interés, -Informacion sobre el producto
participacion en el mercado, el | Decision, Accion -Decision -Captacion del cliente
crecimiento en nuevos productos, en | mediante ficha de -Involucrar al cliente con el producto
nuevos clientes y el control de la | registro. -Accion -Confianza en el servicio de la
desercion de clientes antiguos (Gaitén, empresa
2020). -Venta realizada
-Recomendacion a otros clientes
-Seguimiento post venta
VI: Se denomina aplicacién web a aquella
Aplicacion que ha sido desarrollada utilizando
movil tecnologia web; es decir; HTML, CSS,

Y JavaScript En otras palabras, es una
aplicacion software que se codifica en
un lenguaje soportado por los
navegadores web y en la que se confia
la ejecucidn al navegador. Esta forma de
trabajar tiene la principal ventaja de
facilitar la migracién de aplicaciones
entre sitios web y las diferentes
plataformas moéviles

(Tomas, 2019)
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Anexo 2. Matriz de consistencia

¢De qué manera la aplicacion movil influye
en la mejora de la atencién eficaz en la
empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023?

¢De qué manera la aplicacién movil influye
en la mejora del interés del cliente en la
empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023?

¢De qué manera la aplicacién movil influye
en la mejora de la decision de compra del
producto en la empresa Liga Sport E.Il.R.L,
Lima 2023?

¢De qué manera la aplicacién movil influye
en la mejora de la accién de pago en la
empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023?

Determinar de qué manera la aplicacion movil
influye en la mejora de la atencion eficaz en la
empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023.

Determinar de qué manera la aplicacion movil
influye en la mejora del interés del cliente en la
empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023.

La aplicacion movil influye significativamente
en lamejora de la atencidn eficaz en laempresa
Liga Sport E.l.R.L, Lima 2023.

La aplicacion movil influye significativamente
en la mejora del interés del cliente en la

empresa Liga Sport E.I.LR.L, Lima 2023.

-Interoperabilidad
-Disefio
-Colaboracion
Variable
dependiente:
Gestion de ventas

PROBLEMA GENERAL OBJETIVO GENERAL HIPOTESIS GENERAL VARIABLES METODOLOGIA

¢De qué manera la aplicacién mévil influye | Determinar de qué manera la aplicacion movil | Laaplicacion movil influye significativamente | Variable Enfoque:

en la mejora de la gestién ventas en la | influye en la mejora de la gestion ventas en la | en la mejora de la gestion ventas en la empresa | independiente: Cuantitativo

empresa Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023 empresa Liga Sport E..R.L, Lima 2023. Liga Sport E.l.R.L, Lima 2023. Aplicacion movil Método: Hipotético
Dimensiones: deductivo

PROBLEMAS ESPECIFICOS OBJETIVOS ESPECIFICOS HIPOTESIS ESPECIFICAS - - o
-Informacién Tipo de disefio:

Preexperimental
Nivel: Explicativo

Formula para ficha
de registro:
Resultado =
(variable de la
dimensién *100)

Ivisitas por dia

Cortijo Castro S.A.

Dimensiones:

i ) o -Atencion
Determinar de qué manera la aplicacion movil | [a aplicacién mévil influye significativamente Interés
influye en la mejora de la decision de compradel | en la mejora de la decisién de compra del Decisic

. . -Decision
producto en laempresa Liga Sport E.I.R.L, Lima | producto en la empresa Liga Sport E.L.R.L, Accion
2023. Lima 2023.
Determinar de qué manera la aplicacion movil | | 3 aplicacion mévil influye significativamente
influye en la mejora de la accion de pago en la | gn|a mejora de la accion de pago en la empresa
empresa Liga Sport E.l.R.L, Lima 2023. Liga Sport E.I.R.L, Lima 2023.
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Anexo 3: Ficha de registro

Pre-Test Decisién

ltem Fecha Total de Ventas realizadas Visitas x Dia Producto
01 1/06/2023 50 2169 2
02 2/06/2023 20 1774 1
03 3/06/2023 41 1902 2
04 4/06/2023 14 1836 1
05 5/06/2023 33 1962 2
06 6/06/2023 25 1816 1
07 7/06/2023 21 1694 1
08 8/06/2023 24 1849 1
09 9/06/2023 12 1436 1
10 10/06/2023 9 642 1
11 11/06/2023 4 842 0
12 12/06/2023 25 1303 2
13 13/06/2023 16 1549 1
14 14/06/2023 19 1650 1
15 15/06/2023 16 1685 1
16 16/06/2023 15 1119 1
17 17/06/2023 22 1997 1
18 18/06/2023 6 1163 1
19 19/06/2023 27 1119 2
20 20/06/2023 30 3493 1
21 21/06/2023 29 2365 1
22 22/06/2023 41 3098 1
23 23/06/2023 10 1599 1
24 24/06/2023 19 1561 1
25 25/06/2023 14 1560 1
26 26/06/2023 54 1534 4
27 27/06/2023 50 1863 3
28 28/06/2023 29 1380 2
29 29/06/2023 9 1518 1
30 30/06/2023 6 1403 0
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1 UPN Post-test Decision
ltem Fecha Total de Ventas realizadas Visitas x Dia Producto
01 1/07/2023 47 1509 3
02 2/07/2023 52 1938 3
03 3/07/2023 49 1516 3
04 4/07/2023 44 1671 3
05 5/07/2023 52 1787 3
06 6/07/2023 40 1754 2
07 7/07/2023 63 2868 2
08 8/07/2023 35 1825 2
09 9/07/2023 30 1760 2
10 10/07/2023 54 2335 2
11 11/07/2023 32 1493 2
12 12/07/2023 45 1325 3
13 13/07/2023 34 1649 2
14 14/07/2023 50 2587 2
15 15/07/2023 31 1878 2
16 16/07/2023 35 2154 2
17 17/07/2023 32 2066 2
18 18/07/2023 34 2086 2
19 19/07/2023 43 1675 3
20 20/07/2023 33 1411 2
21 21/07/2023 22 1274 2
22 22/07/2023 21 984 2
23 23/07/2023 46 1304 4
24 24/07/2023 35 1604 2
25 25/07/2023 32 779 4
26 26/07/2023 40 853 5
27 27/07/2023 35 745 5
28 28/07/2023 48 886 5
29 29/07/2023 27 1540 2
30 30/07/2023 53 1823 3
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1 UPN Pre-Test Accién
Iltem Fecha Total de pedidos Visitas x Dia | Producto
01 1/06/2023 52 2169 2
02 2/06/2023 10 1774 1
03 3/06/2023 44 1902 2
04 4/06/2023 8 1836 0
05 5/06/2023 29 1962 1
06 6/06/2023 33 1816 2
07 7/06/2023 24 1694 1
08 8/06/2023 27 1849 1
09 9/06/2023 7 1436 0
10 10/06/2023 9 642 1
11 11/06/2023 1 842 0
12 12/06/2023 26 1303 2
13 13/06/2023 19 1549 1
14 14/06/2023 10 1650 1
15 15/06/2023 18 1685 1
16 16/06/2023 11 1119 1
17 17/06/2023 23 1997 1
18 18/06/2023 5 1163 0
19 19/06/2023 26 1119 2
20 20/06/2023 24 3493 1
21 21/06/2023 21 2365 1
22 22/06/2023 44 3098 1
23 23/06/2023 33 1599 2
24 24/06/2023 20 1561 1
25 25/06/2023 10 1560 1
26 26/06/2023 50 1534 3
27 27/06/2023 47 1863 3
28 28/06/2023 27 1380 2
29 29/06/2023 34 1518 2
30 30/06/2023 35 1403 2
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1 UPN Post-Test Accion
Iltem Fecha Total de pedidos Visitas x Dia | Producto
01 1/07/2023 38 1509 3
02 2/07/2023 52 1938 3
03 3/07/2023 54 1516 4
04 4/07/2023 49 1671 3
05 5/07/2023 43 1787 2
06 6/07/2023 45 1754 3
07 7/07/2023 57 2868 2
08 8/07/2023 45 1825 2
09 9/07/2023 21 1760 1
10 10/07/2023 48 2335 2
11 11/07/2023 41 1493 3
12 12/07/2023 39 1325 3
13 13/07/2023 37 1649 2
14 14/07/2023 46 2587 2
15 15/07/2023 33 1878 2
16 16/07/2023 39 2154 2
17 17/07/2023 42 2066 2
18 18/07/2023 37 2086 2
19 19/07/2023 45 1675 3
20 20/07/2023 32 1411 2
21 21/07/2023 41 1274 3
22 22/07/2023 27 984 3
23 23/07/2023 43 1304 3
24 24/07/2023 38 1604 2
25 25/07/2023 34 779 4
26 26/07/2023 35 853 4
27 27/07/2023 41 745 6
28 28/07/2023 56 886 6
29 29/07/2023 50 1540 3
30 30/07/2023 60 1823 3
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Pre-Test Interés

Iltem Fecha Producto mas vendido Visitas x Dia Producto
01 1/06/2023 6 2169 0.28
02 2/06/2023 8 1774 0.45
03 3/06/2023 3 1902 0.16
04 4/06/2023 2 1836 0.11
05 5/06/2023 4 1962 0.2
06 6/06/2023 4 1816 0.22
07 7/06/2023 4 1694 0.24
08 8/06/2023 5 1849 0.27
09 9/06/2023 4 1436 0.28
10 10/06/2023 2 642 0.31
11 11/06/2023 2 842 0.24
12 12/06/2023 3 1303 0.23
13 13/06/2023 2 1549 0.13
14 14/06/2023 3 1650 0.18
15 15/06/2023 2 1685 0.12
16 16/06/2023 3 1119 0.27
17 17/06/2023 3 1997 0.15
18 18/06/2023 1 1163 0.09
19 19/06/2023 2 1119 0.18
20 20/06/2023 8 3493 0.23
21 21/06/2023 3 2365 0.13
22 22/06/2023 7 3098 0.23
23 23/06/2023 3 1599 0.19
24 24/06/2023 2 1561 0.13
25 25/06/2023 4 1560 0.26
26 26/06/2023 3 1534 0.2
27 27/06/2023 6 1863 0.32
28 28/06/2023 5 1380 0.36
29 29/06/2023 2 1518 0.13
30 30/06/2023 4 1403 0.29
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Post-Test Interés

Iltem Fecha Producto mas vendido Visitas x Dia Producto
01 1/07/2023 12 1509 0.8
02 2/07/2023 16 1938 0.83
03 3/07/2023 14 1516 0.92
04 4/07/2023 10 1671 0.6
05 5/07/2023 12 1787 0.67
06 6/07/2023 10 1754 0.57
07 7/07/2023 12 2868 0.42
08 8/07/2023 10 1825 0.55
09 9/07/2023 12 1760 0.68
10 10/07/2023 10 2335 0.43
11 11/07/2023 8 1493 0.54
12 12/07/2023 10 1325 0.75
13 13/07/2023 14 1649 0.85
14 14/07/2023 10 2587 0.39
15 15/07/2023 8 1878 0.43
16 16/07/2023 16 2154 0.74
17 17/07/2023 12 2066 0.58
18 18/07/2023 8 2086 0.38
19 19/07/2023 12 1675 0.72
20 20/07/2023 10 1411 0.71
21 21/07/2023 12 1274 0.94
22 22/07/2023 8 984 0.81
23 23/07/2023 12 1304 0.92
24 24/07/2023 14 1604 0.87
25 25/07/2023 7 779 0.9
26 26/07/2023 5 853 0.59
27 27/07/2023 9 745 1.21
28 28/07/2023 7 886 0.79
29 29/07/2023 8 1540 0.52
30 30/07/2023 10 1823 0.55
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Pre-Test Atencion

Iltem Fecha Ventas x Dia Visitas x Dia | Producto
01 1/06/2023 41 2169 2.00
02 2/06/2023 40 1774 2.00
03 3/06/2023 43 1902 2.00
04 4/06/2023 40 1836 2.00
05 5/06/2023 59 1962 3.00
06 6/06/2023 57 1816 3.00
07 7/06/2023 40 1694 2.00
08 8/06/2023 54 1849 3.00
09 9/06/2023 20 1436 1.00
10 10/06/2023 13 642 2.00
11 11/06/2023 15 842 2.00
12 12/06/2023 43 1303 3.00
13 13/06/2023 35 1549 2.00
14 14/06/2023 23 1650 1.00
15 15/06/2023 35 1685 2.00
16 16/06/2023 17 1119 2.00
17 17/06/2023 49 1997 2.00
18 18/06/2023 20 1163 2.00
19 19/06/2023 21 1119 2.00
20 20/06/2023 36 3493 1.00
21 21/06/2023 57 2365 2.00
22 22/06/2023 48 3098 2.00
23 23/06/2023 43 1599 3.00
24 24/06/2023 42 1561 3.00
25 25/06/2023 20 1560 1.00
26 26/06/2023 40 1534 3.00
27 27/06/2023 54 1863 3.00
28 28/06/2023 69 1380 5.00
29 29/06/2023 43 1518 3.00
30 30/06/2023 42 1403 3.00
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Post-Test Atencion

Iltem Fecha Ventas x Dia Visitas x Dia | Producto
01 1/07/2023 55 1509 4.00
02 2/07/2023 55 1938 3.00
03 3/07/2023 90 1516 6.00
04 4/07/2023 66 1671 4.00
05 5/07/2023 75 1787 4.00
06 6/07/2023 65 1754 4.00
07 7/07/2023 73 2868 3.00
08 8/07/2023 68 1825 4.00
09 9/07/2023 33 1760 2.00
10 10/07/2023 73 2335 3.00
11 11/07/2023 46 1493 3.00
12 12/07/2023 59 1325 4.00
13 13/07/2023 52 1649 3.00
14 14/07/2023 51 2587 2.00
15 15/07/2023 50 1878 3.00
16 16/07/2023 55 2154 3.00
17 17/07/2023 58 2066 3.00
18 18/07/2023 56 2086 3.00
19 19/07/2023 53 1675 3.00
20 20/07/2023 41 1411 3.00
21 21/07/2023 33 1274 3.00
22 22/07/2023 40 984 4.00
23 23/07/2023 63 1304 5.00
24 24/07/2023 61 1604 4.00
25 25/07/2023 35 779 4.00
26 26/07/2023 75 853 9.00
27 27/07/2023 55 745 7.00
28 28/07/2023 50 886 6.00
29 29/07/2023 60 1540 4.00
30 30/07/2023 75 1823 4.00
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Anexo 4: Interfaz de ingreso de usuario a la aplicacion

19:43%720 © O & B Bl = @& 36+

f @ ©

LIGASPORT &

Busca por Producto

Mi cuenta

HOME / MICUENTA

ACCEDER,

Nombre de usuario o correo electrénico *

Password *

[ ] Recuerdame Perdiste tu contrasefia?

REGISTRAR,
= O P Q

Tienda Lista de Deseo Carrito Mi cuenta

. Pag.
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Anexo 5: Pantalla principal de inicio de aplicacion

19:44%2¢ © O & B BEal = D37«
f o o

LIGASPORT 12°

Busca por Producto

hs "

¥
LIGASPOFR

-APROVECHA
NJUESTROS
PRECIAZOS!

S/ 229.90
Tienda Lista de Deseo Carrito Mi cuenta

O
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Anexo 6: Interfaz de busqueda individual del producto

20:02%Z¢ ®© O & BB = )61«
f o o

LIGASPORT i)

Zapatilla nike B

Zapatillas Nike Revolution 6 Flyease NN (GS)

!

SKU: DD1113-006
S/169.90

Zapatillas Nike Mujeres Cw4554-107 Air Max
e-%—': Sc

SKU: CW4554-107
S/277.49

Zapatillas Nike Mujeres Cw4554-106 Air Max
e—ab= Sc

SKU: CW4554-106
S/277.49

&= O i o jo)

Tienda Lista de Deseo Carrito Mi cuenta
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Anexo 7: Interfaz de visualizacion de productos

f @ © d&

LIGASPORT

Busca por Producto

Tienda

GENERO v

Inicio / Tienda Mostrando 1-60 de 568 resultados

— Mostrar Filtros T4

OFERTA OFERTA

S—— A e

Zapatillas Air Jordan 2 Retro Zapatillas Nike Air Penny 2

SKU: SKU:
S/639.90 S/529.90

OFERTA OFERTA
_

<
[

Tienda Filters Lista de D... Carrito Mi cuenta
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Anexo 8: Interfaz de filtros de bdsqueda

19:4442 © O & BB = & 37«
> CLOSE
FILTRAR POR PRECIO
| |
Precio: S/O — S/640 FILTRAR
GENEROS
ACCESORIOS 10
CABALLEROS 319
DAMAS 169
NINOS 73
FILTRAR POR TALLAS
Any TALLAS
FILTRADO POR ESTADO
TEMPORADA 235
OUTLET 333
< O, m
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Anexo 9: Interfaz del producto

f @ © &

LIGASPORT

Busca por Producto

OFERTA

X3
Ao KX
dg ) >
e —— W e
Inicio / CABALLEROS < 88 >
JORDAN
Tienda Lis.. Ca... Mi cuenta
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Anexo 10: Interfaz seleccion de talla del producto

19:45% © O © B 8l = €37+
Busca por Producto B
JORDAN
Zapatillag Air Jordan 2 Retre
S/639.90

iCompralo hasta las 6:00 p.m. y recibelo hoy!

Lima Metropolitana VER DISTRITOS

COMPRA HOY, REHBELO

*Solo Lima Metropolitana"®

inancia tu compra al instante desde 0% interés
F t | tante desde 0% int

con

\/aCuotaz

COMPRA POR WHATSAPP (0 )
COMPRA * WHATSAPP
A
N CAamarmavas ) Acvvama o licta da dacan~
Tienda Lis... Ga.. Mi cuenta

. Pag.
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Anexo 11: Interfaz 1 de detalle de facturacién

Busca por Producto B

DETALLES DE FACTURACION

Nombre *

Andres
Apellidos *

Cortijo

DNI *

48429704

Teléfono *

+51925557006

Direccién de correo electrénico *

axelx_9@hotmail.com

Pais / Region *

Perua

Departamento *

LIMA
N\
[ o PRCRSEE, TGRS, PR
& v i ol
Tienda Lis... Ga.. Mi cuenta

Pag.
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Anexo 12: Interfaz 2 de detalle de facturacién

19:46 20 © O & B Bl = D37~

Busca por Producto

Direccién de correo electrénico *

axelx_9@hotmail.com
Pais / Region *
Pera

Departamento *

LIMA

Provincia *

LIMA

Distrito *

LOS OLIVOS

Direccién de la calle *

Av. Alfredo Mendiola 6062

(] ¢Enviar a una direccion diferente?

Notas del pedido (opcional)

Notas sobre tu pedido, por ejemplo, notas especiales

para la entrega.

= O i od Q

Tienda Lis... Ca.. Mi cuenta

Pag.
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Anexo 13: Interfaz de pedido seleccionado

Busca por Producto B

TU PEDIDO

PRODUCTO SUBTOTAL

Zapatillas Air Jordan 2

S/639.90
Retro - 41 x 1

Subtotal S/639.90

COMPRA HOY , (®
RECIBELO MANANA
(solo valido para lima

metropolitana ) L-S

10am - 6pm: S/9.99

RECOJO EN ()
LOCAL (Luis Giribaldi
885 La Victoria) L-S
8am-8 pm

PUNTOS ()
SCHARFF (Valido
solo Lima): S/9.99

Envio

RECOJOEN ()
LOCAL (av. san juan
603 - san luis) L-D 8
am - 8:30 pm

ENVIOSA (O
PROVINCIA ( Solo

hasta la agencia):
</? 99

= O i g el

Tienda Lis... Ca... Mi cuenta

N\

Pag.
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Anexo 14: Interfaz de finalizacion de pedido

Busca por Producto B

Total S/649.89

Paga tu compra en partes, desde S/89.04
con
"aCuotaz

Cuotas sin tarjeta de crédito - aCuotaz

aCuotaz

Compra hoy
en cuotas

interés

Requisitos: DNI vigente, celular y correo electrénico.

‘aCuotaz

Tus datos personales se utilizaran para procesar tu
pedido, mejorar tu experiencia en esta web y otros

propoésitos descritos en nuestra politica de privacidad.

&= v i g o

Tienda Lis... Ca... Mi cuenta
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Anexo 15: Interfaz de pedidos realizados en WordPress

Pedido 4 Fecha 4 Estado $Total  Exportacié
0 #98291 JHONATAN FREDY VASQUEZ DELGADO - 5L *  haceS4mins Procesando 518280 -
O #98290 Frangel Castillo - Pendient= d= pago s/179.89 -
#98289 GIANCARLO MOSCOL CALDERON - SL - hace 1 hora Procesando $/508.80 -
#9828 Giancarlo Moscol Calderon - Pendiente de pago $/509.79 -
O #98287 Edgar Montero Macavilca ~  hacezhoras Fallido 530089 =
O #98286 Jesus Melgarejo Aponte - SL - a8 Procesando 5/137.45 -
#98282 Acuotaz - SL - hace 2 horas Completado §/1588.30 -
#98280 Zoila Aguine Ruesta - SL - hace 4 horas Procesando 5/382.89 =
O #98279 Jhorgely Elias polo #  hacedhoras Pendients de pago -
O #98278 luz angelica santa cruz farfan - Pendiente de pago 5/290.49 -
298277 Doris Isabel Vargas Huerta - SL *  haceGhoras Procasando 5/355.30 -
#98276 Yuvitza Marisol Ortiz Mudarra SAN LUIS *  hace Procesando s/23199 -
O #98275 Miguel Angel Miralles Mayorga SAN LUIS *  hsceThorss Procesando 5/309.80 -
O #98274 Nancy maribel polanco SAN LUIS - Completado §/145.90 -

Pag.
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Anexo 16: Base de datos ligaspor_wp583

u & ligaspor_wp583 wp3y_wc_category_Il

0 &) B B

o000 0OLDED

P

& category_trae_id - bigint(20] unsigned
@ category_id : bigint{20} unsigned
i}

¢ id : bigint(20) unsigned

@ order_id : bigint(20) unsigned

& created_via : varchar(100)

& woocommerce_version - varchar(20).

# prices_include_tax : tinyint{1)

4 coupon_usages_are_counted - finyint(1)
# download_permission_granted - finyint(1)
@ cart_hash : varchar(100)

& new_arder_email_sent - finyint(1)

@ taxonomy - varchar(32)
@ term_id : bigint(20)
4 is_variation_atiribute - tinyint(1)

# in_stock - finyint(1)

= post_content_filtered : longtext
ok mmrmnt - iaiod 0] unsigned

B @ tigaspor_wpsa3 wp3y_woocommerce_log
@ log_id : bigint(20) unsigned

m timestamp : datefime

4 level - smallint(4)

o source : varchar(200)
5 message - longlext
& context - longtext

B % tigaspor_wp5a3 wp3y_woocommerce_attribute_taxonomies

@ atiribule_id - bigint(20] unsigned
@ attribute_name : varchar(200)

@ atfribute_label : varchar(200)

o attribute_type : varchar(20)}

& afttribute_orderby : varchar(20)

Tigaspor_wp5aT wply_users

M ligaspor_wp553 wply_mclean_scan
ookUP | int(20)

= : datetime

£33 wp3y_tm_tasks ] : int(9)

[ @ 1gaspor_wpsss wpdy_revslider_navigations

u £ ligaspor_wp583 wp3y_wc_order_operational_data 17}

ame - warchari 1011
a

o | @ id : bigint(20)

J

L'alcha\‘(BDO) L/ type : varchar(200)

@ name : mediumtext
& ligaspor_wpS83 4 ordering : mediumint(9)
& umeta_id : bigin(2{ y status - tinyint(4)
1| & user_id : bigint(20) unsigned
! & meta_key : varchar(255)

| @ customer_id : bigint(20) unsigned

r‘ﬂ @ ligaspor_wp553 wp3y_wees_cenditions

igint(20) unsigl.f.m

@ name - varchar(255)
2 label - varchar(255)
@ query : longtext

| @ status - varchar(255)

@ aclioned_text : varchar(255)
| @ nonce_action : varchar(255)
& depariamento  var @ nonce_name : varchar(255)

pemorET

a mEMQ ligaspor_wp583 wpdy_wc_customer_lookup Provincia

| 553 wpsy ® i < int(11)

# order id  inf(11)
& ligaspor_wpSE3 wp3y_woocommerce_shipping_zones

¢ zone_id - bigint(20) unsigned
[ zone_name : varchar(200)

¢_order - bigint{20) unsigned

bigint(20) unsignsl ¢ key_id : bigint(20) unsigned
n# wser_id - bigint(20) unsigned
{9 description - varchar(200)

bigint(20) unsigs

| B
¢ plodum_qtyno ligaspor_wy = pemiissions : varchar{ 10}
l—{ i product el  rate_fimit_id - p| © “OTSUMET_Key : char(54)

& ligspor_wp353 wp3y_woocommerce_downloadable_product_permissions

etime | © provincia - varchar(ml
signed| o distrito : varchar{100)
Ir(800( # flag_menor - inl(5) |
(@ user_email
jned | @ nombre_tutor - varchg
@ email_tutor : valchar(l
# fipo_doc_tutor : inf(5)

@ order_key -

# numero_d unumentg]
# tipo_reclamacion : int]

® num_items_sold : int(11)
& total_sales - double 5

buble: |

Lr - finyint(1) I
oy
Inb(ZO) unsigned ‘

@ consumer_secret - char(43)

@ nonces : longlext
it remal © Tncated_key - char(7)
o @ last_access © datetime

id : bigint(20) unsigned

[ @ user_id - bigint{20} unsigned
Hlotekey Sy 00) } figasp| & username - varchar(60)
# order_stock_reduced : finyint{1) e ird - b N y
@ date_paid_gmi : datefime [y_we_prder_pddresscs n@ﬁ-\? ligaspor_wp5&3 wp3y|
m date_completed_gmt : datetime pd i ] older_ilem_Td: bigint(20) |
+ shipping_tzx_amount : decimal(26.8) jnsigned P) |
1 shipping_total_amount - decimal(26,) far20) ™ produclid - bigint(20) unsigne)
# discount_tax_amount - decimal(26 8) | =t e
w discount_fotal_amount : decimal(26,8) 4 customer_id :
# recorded_sales - finyint(1) | 120 T GEm el G
L
TR E & permission_id : bigint{20) ung s O P
#ff] @ laaspor_wpsao wpdy_we_tax_rate_classes
@ tax_rate_class_id : bigint{20) unsigned " Dlﬂﬂmﬂjm‘ g rate_limit_key
& name - varchar(200) | \n COUPON_aM ¢ rate_limit_expir|
@ slug : varchar(200) # tax_amount ; ra
2 pos st it yarchan(320) M s
= ramment
B @ tioaspor w533 wpdy_we_product_attributes_lookup | e i
@ product_id : bigint(20) warchar(200) | @ dovmload_id : varchar(38)
@ preduct_or_parent_id : bigint(20}) [ P 4 product_id :

bigint(20) unsigned

= order_id : bigint(20} unsigned

varchar(200)

- varchar(200)

= user_id : bigint(20) unsigned

(o dovmloads_remaining - varchar(3)
access_granted - daletime

@ access_expires - datelime

# download_count : bigint{20) unsigned
| u& ligaspor_wp523 wply_we_order_stac

114 order_id : bigint(20) unsigned

| & parent_id - bigint(20) unsigned \

M & date_created : datetime 1
1 date_created_gnit - datetime |

B @ iigaspor_wpse3 wp3y_woeocommerce_order_items

@ order_item_id : bigint(20) unsigned
& order_item_name : text
= order_item_type - varchar(200)

igas
B e ioas # order_id - bigint{20) unsigned
9 18" Bigintce e

w order_id : bigint(20} unsigned
(@ mela_key - varchar(255)
o mata valis - fext

K& rozspor_wpss3 wpdy_woocommerce_payment_tokenmeta
¢ meta_id : bigint{20) unsigned

| # paymen._token_id - bigini{20) unsigned
@ meta_key : varchar(255)

£ ligaspor_wp5%3 wp3ly_wc_admin_note_actions!
—| @ acfion_id : bigint(20) unsigned
|® note_id : bigint(20}) unsigned

B igaspor_wpsss wpdy_we_reserved_stock
@ order_id : bigint(20)

| @ product_id - bigini(20)

# stock_quantity : double

& tigaspor_wp5e3 wply_woocommerce_shipping_zone_locations

¢ location_id - bigint(20) unsigned
# zone_id : bigint{20) unsigned

= lacation_cade - varchar(200)

£ ligaspor_wp583 wp3y_woocommerce_api_keys

| @ timestamp : datetime

© expires - datetime

o location_type - varchar(40)

% TS s WSSy _WC_GBTaertax_lookup

Bo
© orde)
2 couj

m date,
1 & order_tax - double

B % taspor_wpsa3 wply_wdr_order_item_discounts otal_tax - double
+ ligaspor_wp5s3 wply_wdr_order_discounts

sint{11)
der_id - ini(11)

seounts : fexd

ated_at - datetime
dated_at : datetime:

ira : longtext

3 wp3y_wc_product_download_directories

msigned

L h
:I £ ligaspor_wp553 wpdy_wdr_rules [U}

bid:int(11)

) enabled - finyint{1}

} deleted - tinyint(1)

w exclusive - finyint(1)

@ fitle - varchar(255)

& priority © int(11)

& apply_fo : text

& filters - longtext

& conditions : longtesxt
& product_adjustments : text
& carl_adjustments ~ lsxi

& buy_x_get_x_adjustments : text
o buy_x_get_y_adjustments - text
& bulk_adjustments - texi

& set_adjustments - fext

& other_discounts - text

4 dalte_from - inf(11)

4 date_to : inf(11)

& usage_limits - int(11)
5m\e_language fext

= used_limits - int(11)

T additional - fext

& max_discount_sum : varchar(255)
& advanced_discount_message : fext
& discount_type - varchar(255)

o used_coupons - lext

& created_by - int(11)

@ created_on - datefime

@ order_id : bigint(20) unsigned
@ tax_rate_id : bigint(20) unsigned
& date_crealed - dalslime

il # shipping_tax : double

1s_free_shipping : enum(yes','no’)

[ & tioaspor w533 wpdy_woocommerce_tax_rates
& tax_rale_id - bigint(20) unsigned
@ tax_rate_country : varchar(2)

@ tax_rate_state : varchar(200)

o tax_rate - varchar(8)

& tax_rate_name : varchar(200)

w tax_rate_priority : bigint(20) unsigned

# tax_rate_compound - int{1)

w tax_rate_shipping : int(1)

u tax_rate_order

bigint(20) unsigned

& tax_rate_class - varchar(200)

ﬂ £ ligaspor_wp583 wpdy_woocommerce_sessions

& session_id - bigint(20) unsigned

4 session_key - char(32)

[ sessien_value : longtext

# session_expiry - bigint(20) unsigned

Jv] & ligaspor_wpsii3 wply_woocommerce_payment_tokens

B4 9aspor_wpse3 wpdy_we_webhooks
- bigint(20) unsigned

pri10; # token_id : bigint(20) unsigned
| o gateway_id - varchar(200)

imal(25,8) - token - text

[ ]

[eimal(26.8) | & user_id - bigint(20) unsigned

inf(20) unsigned | .y e - varchar(200)

fchar(320) | is_default - tinyint(1)

1t - datetime T

b’\l - datetime

bigint(20) unsigned @ webhook_i

|- varchar(100) @ status - varchar(200)
I_title - text @ name : text
|archar(100) 4 user_id : bigint(20) unsigned
har(100) @ delivery_url - text
| o secret - fext

text

@ topic : varchar(200)

m date_crealed - datetime

m date_created_gmt : datetime
m date_modified - datefime
@ date_modified_gmi - datetime
# api_version : smallint{4)

4 failure_count - smallint(10)
# pending_delivery - tinyint(1}

no ligaspor wp533 wpdy_woodmart_wishlist_products

@ 1D - inf(11)
@ product_id : varchar(255)
4 wishlist_id - inf(11)
v ‘Edate_added - timestamp
@ meta_id : bigint(20) unsigned

[ & 19aspor_wpses wpdy_we_product_meta_lookup
# product_id - bigint(20)
) sku : varchar{100)
4 virtual - finyint(1}
u downloadable : tinyint(1}
# min_price - decimal(19,4)
ﬂT ligaspor_wp552 wply_wt_iew_mapping_template
@ id :int(11)
= template_type : varchan(255) ‘
@ item_type - varchar(255)
2 name - varchar(255) |

= data - longtext
# fofal_sales - bigni(20]

ﬂo ligaspor_wp583 wp3y_yith_wean,_filter_sessions |
@ ID - bigint(20)

@ hash : char(32)

# token - char(10)

@ onigin_url : text

@ guery_vars : fext

B expiration - fimestamp

.o ligaspor_wp583
wp3y_woocommerce_tax_rate_locations

@ location_id : bigint(20) unsigned

@ location_code : varchar{200)

# tax_rafe_id : bigint(20) unsigned

 locati = - warrhari A0

ion_hn: o
‘n & ligaspor_wp552 wpdy_woodmart_wishlists
2 1D int(11}
# user_id - int(11)
m date_created : timestamp

u £ ligaspor_wp583 wpdy_woocommerce_shipping_zone_methods
& zone_id - bigint{20) unsigned

@ instance._id - bigint{20) unsigned

@ method_id : varchar(200)

# method_order : bigint(20) unsigned

# is_enabled - tinyint(1)

u £ ligaspor_wp552 wpdy_wt_iew_action_history
@ id :inf(11)
[ template_fype - varchan(255)
= itlem_type - varchar(255)
o file_name : varchar(255}
w created_at - inf{11)
# status - int(11)
o status_text : varchar(255)
 offset : int(11)
u total : inf(11)
[ e onget
@ id : int(9)
3 fite - tinytext
& alias : tinytext
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Anexo 17: Interfaz de Login para sistema Liga Sport

c

25 ligasportperu.com/sistema/adn

O "™enpausa

.
o

ii

ick aqul para restrablecer tu
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Anexo 18: Pantalla principal de sistema vinculado a la aplicacion

e B H

|l

Syman
1ablero
Productos
Ventas
Cotizaciones
Compras
Transferencia
Devoluciones
Usuarios
Notificaciones
Calendario

Reportes

Tablero

@ =

Se inicia la sesién con éxito,

TR

Grafico General ge existencias inchuyendo 1as ventas mensuales con impueste sobre los productos y el impuesto de 12 orden (columnas), compras (linea), v el valor actual ce las actiones de ¢

wn

Ultimas Transacciones L Noticias y Ofertas
! . . 4
Cotizaciones Compras Traslacdos Clientas Provesdores
Fecha Referencia te Estado Tof Monto
BB03-295© JAZMIN MILAGROS VASQUEZ VEL sise930 [ 5/1,589.30
B803-294 @ SANTISTEBAN VALLE CESAR MARIO == snssso [y 5/169.90
17/12/2023 1&:11 BB03-292 @ CASTANEDA LEON ALEJANDRO s;sse70 [
17/12/2023 18:02 31794 © Cliente interno sn4sso [N
17/12/2023 17:47 317930 Cliente Interno [ Compietado | IREET R rageco | 5/199.00

Vista General

510 y precio (pie) Usted puede guardar el grafico como jpg, png y pdf.

4 \
500k / \

N NN n/n ﬂ\«ﬂ/‘ﬁ\n
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Anexo 19: Interfaz de visualizacion de informacion de productos

® Tablero Inicio  Productos Su Direccién IP 190.235.47.216 [ UMima entrada: 01/12/2023 09:45 IP: 181.66.156.67 )

v Productos

[l Productos (Todos los Almacenes) =

ductos
_ For favor, use |z tabls de abajo para navegar o filtrar los resultados. Puede descargar Iz tabla como excel y pdf.

+  Anadir Producto

B Agregar por CSV Mostrar| 100 « Buscar
L

Consultar productos b § Cantidad de alerta§ Acciones

= Categorias o 030673168769 NIKE NESSA176-040 2535 26.10 0.00 u 0.00
Y Historial de Ajustes
. q A180-50 0.00 v 0.00
T Ajustar Cantidad
. ntes para natacion NESSA188-014
o 0306731695056 AN NIKE NESSA1EE-014 25.35 2500 000 u 0.00
I=  Recuento de Existencias ESTANDAR
[ Nike Essential Rydroguard NESSAS86-001 <
+  Conteo de Stock e ") 69.99 0.00 v
Ventas Nike silicone Cap Gorre De Natacizn z o
NIK £3065-001 2920 00 u 0.00
93065-001 ESTANDAR ”: ;
4  Cotizaciones .
. 031209077306 Nike Sunray Protect 2 94382 22 NIKE 243327-001 109.85 11048 0.00 u 0.00
=] Compras .
o 1033956 Zapato Viale Escolar Negro KARINA 28 KARINA 15.00 3899 0.00 v 0.00
o Transferencia
. 1033989 Zapato Viale ar Negro FELIPE-1 25 VIALE FELIPE-| 15.00 3899 0.00 U o0.00
x Devoluciones
o 1033991 Zspato Viale Escolar Negro FELIPE-1 27 FELIPE-| 15.00 3899 0.00 v 0.00
®  Usuarios
. 1033997 to Viale Escolar Negro FELIPE-K 33 VIALE FELIPE-K 15.00 0.00 u 0.00
(5] Notificaciones
1034050 Zapato Via 3 Negro FABIO-K 28 VIALE FABIO-K 15.00 3899 0.00 U 0.00
f#®  Calendario
. v FABIO-K 15.00 3899 0.00 v 0.00
[F1} Reportes
1034052 VIALE FABIO-K 15.00 3899 0.00 u 0.00
o Zapato V ar Neg 15,00 3899 000 0] 0,00
o Zapato Viale Escolar Negro VICTORIA 26 VIALE VICTORIA 15,00 3899 0.00 U 0.00
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Anexo 20: Interfaz de ingreso de mercaderia al sistema

Syman ow o R A

#& Tablero Inicic . Compras = Afiadir compra por CSV Su Direccién 1P 190.235.47.216 ( Ultima entrada: 01/12/2023 09:45 12 181.66.156.67 )

v Productos
4+  Anadir compra por CSV

@ Ventas
Por favor, complets [z informacion en los campos de entrada o= 3bajo. Son necesarias |25 stiquetas de los campos marcados con *,

4 Cotizaciones

B Compras Fecha * Referencia Almacén *

P Compras

+  Agregar Compra Estado * Proveedor *

Agregar por CSV

nna

$ Gastos ime € archive l
El orden correcto de las columnas es (Codige de producto, Coste
asequrese de que el archive ¢sv es UTF-8 codificado y no guarda con marca de orden de bytes

v de INECer com: r el orden de las co

Descuento, Cadutidad ) & Amp, debe seguir esto, Si usted esta usando cualquier otro idioma diferente de Inglés, por favor

e producto, Usuanos

+ Agregar Gasto

x col required
o Transferencia
X Devoluciones Archive CSV
& Usuarios
o Notlificaciones Adjntar cocuments

=] Calendario

Mas opciones
Ll Reportes
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Anexo 21: Interfaz de compras realizadas en el sistema

S% ﬁﬁ‘:+! AE»-:'A:.

® Tablero Inicio = Compras Su Direccién IP 190.235.47.216 [ Ulima entrada: 0171272023 09:45 IP: 181.66.156.67 )

v Productos

* Compras (Todos los Almacenes) m o=
@ Ventas

Por favor, use i3 tabla de abajo para navegar o filtrar les resultados. Puede descargar |a t2bla como excel y paf.

4 Cotizaciones

r Compras

v Referencia v Proveedor 4 Estado de compra § Total 4 Pagado 0 Balan B Estadodelpago ¢ % Acciones

10648 20 0.00 1064880

+ Agregar Compra

200497 INTERSPORT

=3
+ Agregar por CSV 200496 m 0.00
$  Gastos PO04YS INTERSPORT == 651840 0.00 651840
+ Agregar Gasto PO0D284 NTERSPORT m 17,023.50 0.00 17,023.50
3 Transferencia P00433 =3 6,573.00 0.00 6,579.00
X Devoluciones 200492 [ Reciido | 0.00 26,150.00
®  Usuarios £00491 PRUEBAS [ Recido | 0.00 270,00
©  Notificaciones PRUEBAS = 630,00 0.00 630.00
i Calendario 08/12/2023 19:05:00 POD489 NTERSPORT = 1123200 0.00 1123200
lwl  Reportes PON4ES R GENERAL == 50.00 0.00 2,250.00
POD48T PROVEEDOR GENERAL =3 13,000.00 0.00 13,000.00 { | Accones - |
POD436 ERAL =3 464400 0.00 464400 | Accones - |
<) 200485 PROVEEDOR GENERAL =3 6,090.00 0.00 6090.00
200484 PROVEEDOR GENERAL = 16,154.00 0.00 18,15
01/12/2023 16:28:00 POD482 PROVEEDOR GENERAL == 1,932.00 0.00 1,932.00
01/12/2023 13:03:00 PO0482 PROV = 0.00
200481 PROVEEDOR GENERAL =3 1,105.65 0.00 1,105.65
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Anexo 22: Interfaz de visualizacion de ventas realizadas por mes

Ventas mensuales (Todos los Almacenes) =

Se puede cambiar el mes haciendo clic en el >> (siguiente) o << (anterior)

<< 2023 >
Enero Febrero Marzo Abril May Junio Julio Agosto Septiembre Octubre Noviembre Diciembre
Descuento Descuento Descuento Descusnto Descuento Descuento Descuento Descuento Descuento Descuento Descuento Descuento
0.00 5/138.00 5/806.07 5/938.20 5/7T13.87 0.00 0.00 0.00 /336.88 5/200.00 0.00 5/599.70
Envio Envio Envio Envio Envio Envio Envio Envio Envio Envio Envio Envio
0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00
Impuesto sobre mpuesto sobre mpuesto sobre mpuesto sobre mpuesto sobre mpuesto sobre Impuesto sobre Impuesto sobre Impuesto sobre Impuesto sobre Impuesto sobre Impuesto sobre
Producto Praducto Producto Producto Producto Producto Producto Producto Producto Producto Producto Producte
5/26,628.50 5/42,458.54 5/65,925.65 5/37,836.95 5/54,653.87 5/48,620.62 $/77,659.43 5/82,956.36 5/80,732.97 5/85,414.74 §/54,367.58 5/99,357.85
Impuesto mpuesto mpuesto mpuesto mpuesto mpuesto Impuesta Impuesto Impuesta Impuesta Impuesto Impuesto
0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00
Total Total Total Total Total Total Total Total Total Total Total
S/174 564.62 5/273201.29 5/431373.14 5/247104.02 5/359.012.58 /31873511 5/509.100.72 5/543,824.99 5/52891259 5/559,741.08 5/356,409.70 5/651,086.14
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Anexo 23: Interfaz de visualizacion de facturacion del pedido
Sfr‘r%\ 13/12/2023 2018 0] I = = = | ‘ ‘ - ﬁ Bierenidol andres123 -
B | EscanoarBuscar producto por Nombre/Cidige + w = i Cliente Interme . @
TORRE -PISO-7 ¥ | Escribir RUC ‘.
Producte - 1 (1.00) Precio ‘Cantidad Sulbtotal 0]
neurotnaaen i 1< B om0 x
1V 5/4.56 Tetal a Pagar:
Descuenta S/ 10.00) 0.00 S/ 29.90
Cancelar Suspender Gift Cand Orcen
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Anexo 24: Interfaz de visualizacién de informacion de ventas realizadas

Syman & @ o +J &

® Tablere Inicio © POS / Wentas del POS Su Direccién IP 190.235.47.216 [ Ultima entrada: 01/12/2023 09:45 IP: 161.65.156.67 )

' Praductos
] Ventas del PO5 (Todos los Almacenes) =
u

as
Por favor, use |3 tabla de abajo para navegar o filtrar los resultados. Pusde descargar |z tabla como excel y pof

= \Ventas

Maostrar g - Buscar

+ Afiadir Venta

°N° de Refereda Cliante Estado delaVenta %  del % $
+ Agregar por C5V pago
Guias _ JAZMIN MILASROS VASQUEZ
e 17/12/2023 19:58:36 EB03-205 LIGA SPORT EJRL e - 1,580.30 158030 0.00 [ Compastasa | [ Pagado |
i Gift Cards
ANTISTEBAN VALLE
BBO3-254 LIGA SPORT ELRL SANTISTER b 169.90 000 = | Fagada |
«d  Cotizaciones MARID
CASTAREDA LEC
B Compras BBO3-293 LIGA SPORT EJA.L - . 539,70 558.70 00D [ Compietado | | Fagado |
ALEIANDRO
Transferancia
= LIGA SPORT & Cliente Intzrme 149.90 000 | Comeetasto | | Pagado |
= yolucione:
Devoluciones 31793 LiGA SPORT EJ AL Cliente Interme 199,00 19000 0.00 [ comptesase | [ agato |
il Usuarios . _ I .
LIEA SPORT E Cliente Interno 199.90 $9.90 0o [ Compsesaso | | Pagaso |
Notificaziones ~
HILARIO SOLORZANG
17/12/2023 17:05:00 BE03-263 LIGA SPORT ELR.L 179.90 175.90 .00
_ = o - MARCOS ROLIM e =3
Calendario
PFEREZ RABANAL ROMNALD
Wl Reportes BB03-282 AL FonAL 35940 800 ==
AUTISTA VALERIO J
17/12/2023 14,5918 EBO3-201 LIGA SPORT € EEEGKT" VALERID JHEN 479.70 47870 0.00 [ Compictado | | Pagado |
| BE0Z-200 LIGA SPOFT £ 18280 18289 0,00 [ Compsetas | [ ragaso |
31787 LIGA SPORT E. Cliente Interme 189,80 165,50 0on [ Compaetado | [ Pagado |
15 B LIGA SPORT E Cliente Interne 169.90 000 = | Fagada |
7/12/2023 13:39:03 5803-289 LIGA SPORT ELRL POLANCD NANCY MARIBEL 149.80 14890 0.00 [ Compsesaso | | Fagado |
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Anexo 25: Interfaz de base de datos ligaspor_sistema2

v Bl

a id
#q|
uo

& option_id - int(11)
@ product_type : varchar{20)

= real_unit_price : decimal(25.4)
w product_unit_id - ink(11)

& product_unit_code - varchar(10)
& unit_quantity : decimal(15.4)

& comment - varchar(255)

o gst - varchar(20}

& cgst : decimal(25.4)

w sgst : decimal(25.4)

u igst : decimal(25.4)

= product_code - varchar(55)

o pre # fimestamp : in{(10) unsigned

| prd o data  blob |

# optior
| 4 net_d

# quani
|

# item_tax g product_discount : decimal(25.4)

w cgst - decimal(25,4)
# sgst - decimal(25,4)
w igst - decimal(25 4)

# warehous y fotal - decimal(25,4)

| # tax_rate_ o order_discount_id - varchar(20)

@ tax : varc,

ftal - decir

@ discount
8 item_disc

fotal_discount : decimal(25.4)

product | g id - int(11)

@ company - varchar(100)
b & phone - varchar(20)
\ @ avalar - varchar(55)
| ‘ @ gender : varchar(20)
bl # group_id - int(10} unsigned

# warchouse_id : inf{10) unsigned
| = biller_id : int(10) unsigned
nt{11)

& show_cost - finyint(1}

# company_id

& show_price - finyint(1)

order_diff] & [gaspor_sistema2 sma_unie ® 3Ward_points - ini(11) i

# view_right - tinyint(1)

@ file : varchar(100)

= product_details : text

# tax_method : tinyint(1)

= type : varchar(55)

int(11)

# supplieriprice - decimal(25.4)
# supplier2 -int(11)

# supplier2price - decimal(25,4)

w supplier!

# supplier3 - int(11}
# supplierdprice : decimal(25,.4)
# supplierd - int(11)

@ sale_status : varchar(20) & product_unit_code : varchar(10}
paymeni_status . varchari20) # unit_quantity - decimal(15.4)

& comment - varchar(255)

@ gst: varchar(20)

# cgst - decimali?s AL

=

# payment_tenm - finyink(4)
@ due_date - date

# created_by - mi(11)

« updated_by : int(11) # sgst - deci
0]

v id

t{11)
# lgst - decir ni{11y

# stock_count_id - int{ 11}
4 product_id - int(11)
& product_code - varchar(50)

updated_at : timestamp
# total_items - smallint(g)
pos - finyint{1}
paid - decimal(25 4)
retum_id - ini(11)
surcharge - decimal(25 4)

=% = =

B % ligaspor_sistema2 transweb

5 id - inf{11)
§ idiransferencia - int{11)

'u £ ligaspor_sistema2 sma_stock_count_items

g id - int(11)
g idventa - int{11}

& product_name - varchar(255)
& product_variant : varchar(55}

aa
S ﬂo igaspor_sistema? sma_return_items 5 o - ﬂo igaspor_sistema2 sma_products - - - . - -
€ ; u‘ﬁ Igaspor_sistemaZ sma_suspended_bills g : int 1) ﬂq ligaspor_sistema2 sma_product_variants o id ini1) ﬂO ligaspor_sislema? sma_sales u £ ligaspor_sistema? sma_sale_items ﬂo ligaspor_sistema2 sma_smc.k_cuuntsﬂﬁ ligaspor_sistema? sma_transfer_items
] - S - T ‘_d__ . - @ id - int(11) = ‘wmhm(so) 2 id - int(11) @ id ini(11) @ id: int(11) v id: ini(11)
2 Iv [ igaspor_sis ema? sma_variants ‘eu‘;’“—l‘ h;'“_f‘_131““5‘9“ » |  product i - int(11) L name' —— 6o s & sale_id - int(11) unsigned @ date : timestamp | transfer_id : int(11)
@ ‘“"’ ini(11) p’ﬂﬂ“t— d'"‘- J":'S‘g;; |u name : varchar(s5) i i 5 reference_no - varchar(s5) # product_id - int(11) unsigned @ reference_no : varchar(55) w product_id - int(11)
- £ Z oreduct_code - varchar N unit — N N
B [mame varchar(ss) : s 155) & 4 cost: decimal(25.4) # et e - product_code : varchar(5s) # warehouse_id - inf(11) \g product_code : varchar(55)
Prote - Varg ) cusfomer - varchar(55] product_name : varchar(255) # cost - decimal(25 4)
= S P 1 = " pmﬂ =] ligaspor_sistemaZ2 sma_users e = customer - varchar(55) o product_name : varchar(255) @ type - varchar(10} & product_name - varchar(255)
u@ ligaspor_sisiemaZ sma_suspended_items aroduct_type - varchar(20} w price : decimal(25.4) o _
- , ! = | 4 qu @ id - int(11) unsigned ! : : w biller id - (11} & product_type : varchar(20) & inifial_file - varchar(50) | w option_id - in(11)
@ 1 int(in) ption_id - int{11) HUS  jast ip_address - varbinary(45) # alert_guantity - decimal{13.4) i - option_id - int(11) ) final_file - varchar(50) @ expiry - date
3 | & suspend_id : int(11) unsigned nef_unit_price : decimal(25.4) e = = 4 image : varchar(255) 1 biler : varchar(S5) # optiont ! o " - e -
) N = ®C2 4 ip_address - varbinary(45) T # warehouse_id - inf(11) # net_unit_price - decimal(25.4} @ brands : varchar(50) ‘n quantity : decimal(15.4)
# preduct_id : int{11) unsigned linit_price - decimal{25, 4) o st B w category_id : int(11) N i o
R 5 = 7| @ usemame : varchar(100) - @ note : varchar(1000) # unit_price : decimal(23,4) @ brand_names : varchar(100) w fax_rate_id - inf(11)
J* |8 product_code - varchar(55) quantity - decimal(15 4} u tor X # subcateqory_id : int{11) e re— — ‘ = o
~ i o @ password - varchar(40} - - @ staff_nofe - varchar( 1000} # quantify : decimal{15.4} @ categories : varchar(50) @ fax : varchar{55)
© | product_name : varchar(255) learehouse_id - int(11) ol & cft - varchar(255) ; h |
P . i #1900 salt : varchan40) « total - decimal(25 4) # warehouse_id - int[11) @ calegory_names : varchar(100) # item_tau : decimal(25.4)
© (S ) Rk decmali s 1) [ pp— : varchar(100) e pre fem_tax : decimal(25.4) @ note - text | 1 net_unit_cost- decimal(25.4)
@ | ¥ unit_price - decimal(25.4) tax_rate_id - int(11) pul= = 5 of3 : varchan255) e o ro i sl d = . B =
T e # 19/ ) activation_cods - varchar(40) e 5 order_discount_id © varchar(20) |  tax_rate_id - inf(11) & products - int{11) & subtofal - decimal(25.4)
@ B ;:m::: jammss) # 19 ; forgotten_password_code - varchar(40) et vaenanzet) « total_discount - decimak2s,4} & tax : varchar(55) & rows - inf{i1) | # quantity_balance - decimal(15.2)
@ oo tax_d‘wma"'zs m e s =T | #19 y forgotten_password_time - inf(11) unsigned ;:ﬂi Vamha;zss) 4 order_discount - decimal(25 4) & discount : varchar(55) # differences - int(11) & unit_cost - decimal(25 4)
- o s E T flant, ber_code - varchar(40 . " ftem_di 1 decimal(25 4) tohes - int(11 |_unit_cost - decimal(25.4
(¢] ¢ fox_rae_id - ink(11) S — 2% & rememier_code - vard ar(40)  cwsntly - decma 15 4 e e 4 Hem_discount - decimal(25 4) = matches: nt(11) | # real_unii_cost - decimal(25,4)
Q e ! 3 T oM 4 created on - int(11) unsigned : ordsr_tax_id - int(11) & sublotal - decimal(25 4) = missing © inf(11) @ date : date
~* | @ tax - varchar(55) S = | i " )
s ﬁdélm a;serial nosyamhanzay) B17 4 Jast_login : int(11) unsigned i 1 rofe imi11) . senial_no - varchar(255) « created_by - inf(11) | # warehouse_id : int(11)
© |5 discount : varchar(ss) T real_unit_price : decimal(25.4) s CHREE ez  track_guantity - tinyint(1) ol G s e e \ ——
=2 ¢ ftom_ discount - decimal(25,4) gid:in " - | | & active - tinyini(1) unsigned 5 details - varchar(1000) # tolal_tax - decimal(25 4) w real_unit_price : decimal(25,4) @ updated_by ©int{11) # product_unit_id - int{11)
P pme— | pull] & lgaspor_sistemaZ sma_sessions [ frelname : varchar(s0) rarshouse. 1) # shipping - decimali25 4}  sale_item_id : inf(11) @ updated_at: datetime | & product_unit_code - varchar(10)
I [ep— 4 ra @ id - varchar(40) | [ @ tast_name : varchar(s0) " B u‘\ — & granel_total - decimal(25.4] 4 product_unit id - int(11) # finalized - tinyint{1) 4 unit_quantity - decimal{15,4)
— = Ig pld‘u ip_address : varchar(45) | o GRS R RN )

& gst - varchan20)
4 cgst - decimal(25,4)
# sgst : decimal(25.4)
w igst : decimal(25.4)

B & rigaspor_sistema2 sma_user_logins

n & ligaspor_sistemaZ web

id - inti11)
user_id - int{11)

| company_id : int(11)

K ip_address : varbinary(16)
& login : varchar(100)
@ time : timestamp

supplierdprice - decimal(25 4] i i N
& product_name - varchar(255) w edit_right  tinyint(1) = su?;he rspim, " 2ad) @ attachment : varchar(55) 2 :;:d;i;va::::r;lzl(;;‘:)ﬂ Bl 1osspor sistema sma_warenouses_products variants
Y — # sublotal | y order_ta] - (55) | 4 allow_discount - finyint(1 | " S - 7 & = el @ id int(11}
@ product_type : varchar(20) )ialchar(SS‘ § =% @ name : vﬁrchanSS,u e e — =] rElIlln-_Sa-\E_lEf varchar(55) + counted - decimal(15,4) 10
# option_id : int{11) Lstatus :  # U2ty total_tax) y base_unit - int{11) o EETE sy < T « promotian - linyini(1) « sale_id: int(11) e " —
# net_unit_price : decimal(25,4) Lby-inl(ﬂ‘ | date - dal y grand 19, operator - varchar(1) & fixed_charges - decimal(25,4) « retumn_sale_total : decimal(25.4) w product_id : int(11)

= unit_price : decimal(25.4)
w quantity - decimal(15.4)

o status “v

Lby - int(11

W
W
H

cimali25,4 @ ¥R 2 d w order 1a) ) code - warchar(10)
H
"
H
#

CEE‘N_I (@ unit_value : varchar(55)
|3t - imes ¥ UnLcost & updated,  operation_value - varchar(ss)

# extra_charges_my : decimal(25,.4)
u extra_charges_other - decimal(25 4)

# promo_price : decimali25.4)
m start_date : date
m end_date : date

rounding - decimal{10,4
2 3 il B & azspor_sistema? sma_tax_rates

@ id - int{11)

& suspend_nole - varchar(235)

# warehouse_id : int(11}
4 quantity - decimal(15 4)

& rack : varchar(55)

P bt - # real_unit, m updated_at - timestamp i - i i1
& warehouse_id - int 11} st varch sty n o 41, 5o e am ubigea = suppliert_part_no : varchar(s0) 2o iy i) 5 name - varchar(55)
; i il 4 | & lotal i igaspor_sis . F— shop - tinyint(1
y item_fax © decimal(25 4) Ltem.lwn‘ BT o po - k) u @ ligaspor_sistemaZ sma_warehouses | . sypplier2 part_no - varchar(s0) # ‘mp \fd 7( :{ﬂ @ code ° varchar(10} HO igaspor_sistema2 sma_settings n @ ligaspor_sistema? sma_transfers
# tax_rate_id - int{11) 2 date =5 R & i int(11) & supplier3_parl_no - varchar(50) L LD # rate : decimal(12.4) '« sefting_id : int(1) W0t N
& lax - varchar(55) ni11) | # Purchase g surchar g codiga - varchar(s) & code : varchar(50) « reserve_id : int(11) : ] )
I dut | o : : = supplier4_part_no - varchar(50) @ type - varchar(50) 4 lago - varchar(255) e — )
o discount : varchar(ss) & - decims # PPOGUCLl § attachn @ ubigeo - varchari300) - name : varchar(255) - o @ hash : varchar(255) A
8 L ] : . @ supplier5_part_no : varchar(50) = logo2 : varchar(255) - i
= ftem_discount : decimal(25.4) hlchase i e product_I 5 hash : varchar(255) & address - varchar(255) sale_unit - k(1) @ manual_payment - varchar(55) a8 * B m date : timestamp
« subtotal : decimal(25.4) # unit_qual y cgst : decimal(25 4) 5 map - varchar(255) pe= . 4 cgst - decimal(25.4) ﬂ° _"5‘33'3_0‘73‘515'"1 sma_promos & site_name : varchar(55) # from_warehouse id - int{11)
= # purchase_unit - int{11} @ id 2 int(11) o language - varchar(20) & from_warehouse_code : varchar(55)

o gst: varc g sgst - decimal(25,4)
dejn
v

& serial_no : varchan255) # sgst - decimal(25 4)

& real_unit_price - decimal(25,4)

5 phone : varchar(55}

= email - varchariss)

# brand - int{11)
@ slug : varchar(35)

B & name - varchar(100)
cimal(25.4 * 595t |

& product2buy - int(11)

# defaull_warehouse - int(2) [ from_warehouse_name - varchar(55)

int(11)

ligaspor_sislema? sma_skrill # igst - decimal(25.4)
4 accounting_methad - finyint(4) 4 to_warehouse_id

. = u sgst:de N e g -

& product_unit_id - int{11) kumawczs.1 et g id int(11) w price_group_id : inf(11) w featured - finyint(1) ﬂo igaspor_sistemaZ sma_warehouses_products int(11) 2 default_currency : varchar(3) 5 to_warehouse_code : varchar(s5)
& product_unit_code - varchar(10) limal(2s 41 ® 19585 98 4 active - tinyint(4) weight : decimal(10.4) - = = = e

: 8 f . spor_sistemaZ 'ght - -4) o id :int(11) ite w default_tax_rate - in2) & fo_warehouse_name : varchar(55)

# unit_guantity : decimal(15,4) rarchar(ss) @ account_email : varchar(255) ﬂ ) ligaspor_sistema2 sma_product_prices. hsn_code - inf{11) roduct id - imi(11) ’1‘3 o = = :
archar(ss) - canrat aner - yarmharam, wid: int(11) = B pEt # Tows_per_page : inf(2) & note - varchar(1000)
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Anexo 26: Codigo Android Studio con parametros de la web

2y @ =T = B — ilefapp)
v I app ) A13 Virtual Physical
b manifests ACT1vVily ApPpLOMPatACTIvVIlY 1
v a A

java

% AndroidManifestxm ® build.gradle (LigaSport) FirstFragment.java MainActivity.java SecondFrag Device Manager

Create device ?
BN com.liga.myapplicat LLYMg Ly ] | [ 3
o L Pixel 3 API 29
FirstFragment -= Emulator: ; Pixel 3 API
MainActivity lebVie

O« 050 « o
SecondFragment
BN com.liga.myapplicat
EX com.liga.myapplicat

s java

2L O AD

foed

o i TR LI N LIGESPORT
> @ Gradle Scripts setContentView(R.1la t. )
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Anexo 27: Codigo en PHP de sincronizacion de base de datos ligaspor_sistema2 y ligaspor_wp583

1 «<?php

2

E]

4

L

& global fhostname,$database,fusername,fpassword;

& ffvalores de conexion

3 fhostname="1ocalhost"™;

] #database="1igaspor_sistema2";
18 susername="1igaspor_sistema2";
11 fpassword="ligaspor_sistema2";
12 flistar les atributos
13 $atril="TALLAS";
14 fatriz="";
15 fatriz="";
15
17 global fconexion;
1s
19
28
21~ function dbsyma () {
22 static sconn;
23 global $hostname,$database, fusername,fpassword;
24~ if ($conn===MULL){
25 /isconn = mysgqli_connect ("localhost™, “root™, """, "admin_syma"); //LOCALHOST | USUARIO | Pass | DB
25 dconn = mysgli_connect {"".%hostname."", "".%username."", "$password”, "".%database.™"); /FLOCALHOST | USUARIO | PASS | DE
27 mysqli_set_charset{fconn, "utfz"};
28
29 return $conn;
E
31
32
33~ function dbweb () {
24 static $conn;
35 global shostname,$database,Susername,ipassword;
36 - if ($conn===NULL}{
37 ffgconn = mysgli_connect (“localhost™, "root™, ", “admin_syma“}; //LOCALHOST | USUARIO | PASS | DB
38 dconn = mysgli_connect ("".¢hostname.”", "ligaspor_wpss83", “".ulu9.l{@kps.sda", "ligaspor_wpsS837); //LOCALHOST | UsSUARID | Pass | De
39 mysqli_set_charset{sconn, "utfz"};
48 K
41 return $conn;
42 3
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function getproductos()
1%#conexion =dbsyma{);
frespuesta=
mysqli_query({$conexion,"SELECT code as codigo ,quantity as stock from sma_products where quantity»s;");

return frespuesta;

¥

function actualiza{$codigo,$stock)
13conexion=dbweb(};
frespussta= mysgli_query($conexion, "SELECT * FROM “wp3y_wc_product_meta_lookup™ where sku='fcodigo';™);
foreach($respuesta as $respu)
{$codweb=3respu[ 'product_id"]1;}

mysqli_query($conexion, "UPDATE wp3y_postmeta set meta_value="3stock' where post_id='$codweb® and meta_key='_stock";"};

mysqli_query({$conexion, "UPDATE wp3y_wc_product_meta_lockup set stock="%stock", where product_id="$codweb';™);

smensajito="actualizado";
return $mensajito;

echo fpruebita;

sproductos=getproductos();

foreach({$productos as $row )
1 #mensaje=actualiza($row[ " codigo'],$row] "stock']);
echo fmensaje;

Cortijo Castro S.A.
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Anexo 28: Codigo de sincronizacion de productos a la aplicacion web

<?php
require _DIR_ . '/vendor/autoload.php’;
use Automattic\WooCommerce\Client;

global $hostname,$database,Susername,$password;
/Ivalores de conexion
$hostname="localhost";
$database="ligaspor_sistemal2";
$username="root";
$password="";
/istar los atributos
$atril="TALLAS";
$atri2="";

$atri3="",
global $conexion;
function dbsyma () {

static $conn;

global $hostname,$database,$username,$password;
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//$conn = mysqli_connect ("localhost"”, "root", "™, "admin_syma"); //LOCALHOST |
USUARIO | PASS | DB

$conn = mysqli_connect ("".$hostname.™, "".$username."", " $password."",
" $database.™); //ILOCALHOST | USUARIO | PASS | DB

mysqli_set_charset($conn,'utf8');

}

return $conn;

$woocommerce = new Client(
‘https://www.ligasportperu.com’,
'ck_3b9cdbd2f11e85d726165afef0c23f67929dc873',
'cs_30251eab78c77608386f2ebca39bc92f86d5fd8d',

[

'version' => 'wc/v3',

[/llobtiene todos los elemento de el atributo talla

function gettallas()

{

. Pag.
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$conexion =dbsyma();
$respuesta=

mysqli_query($conexion,"SELECT DISTINCT cf3 as talla from sma_products WHERE
quantity>0;");

$i=0;
foreach ($respuesta as $respu ) {
$talla[$i]=$respu['talla’];
Si=$i+1;
¥

return $talla;

}

function getmarcas()

{

$conexion =dbsyma();
$respuesta=

mysqli_query($conexion,"SELECT DISTINCT cf1 as marca from sma_products");

$i=0;
foreach ($respuesta as $respu ) {
$marca[$i]=%respu['marca'l;
$i=3i+1;
¥

Pag.

Cortijo Castro S.A.
87



APLICACION MOVIL PARA LA MEJORA DE LA GESTION DE VENTAS EN LA EMPRESA LIGA SPORT E.L.R.L, LIMA 2023

UNIVERSIDAD
PRIVADA

DEL NORTE

return $marca;

/lobtiene los modelos con stock Y DEVUELVE ARREGLO CON LOS ID DE LOS
MODELO

function getstockcategoria()

{

$conexion =dbsyma();
$respuesta=

mysgli_query($conexion,"SELECT c.id,c.name, SUM(p.quantity ) as stock FROM
sma_categories ¢ LEFT JOIN sma_products p ON c.id = p.category_id WHERE p.quantity
>=1 GROUP BY c.id, c.name");

$i=0;
foreach ($respuesta as $respu ) {
$modelo[$i]=$respu['idT;
$i=8i+1;
¥

return $modelo;
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/IBUSCA PRODUCTOS EN FUNCION AL MODELO

function getproductos($idcat)

{

$conexion =dbsyma();
$respuesta=

mysqli_query($conexion,"SELECT c.id as codcategoria, b.name as marca,c.name as
modelo,p.second_name AS NOMBRE,p.code AS EAN, p.cf1 AS GENERO,p.cf5 as
ubicacion, p.cf3 as talla,p.cf4 as retail,p.price as promotor,p.cf6 as estado, p.quantity as
stock ,p.product_details as descripcion from sma_products p INNER JOIN sma_categories
c on p.category_id=c.id INNER JOIN sma_brands b on p.brand=b.id WHERE
p.category_id="$idcat™);

foreach ($respuesta as $respu ) {

# code...;

}

return $respu;

}

function getproductosporcate($idcat)

{

$conexion =dbsyma();

$respuesta=
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mysqli_query($conexion,"SELECT c.id as codcategoria, b.name as marca,c.name as
modelo,p.second_name AS NOMBRE,p.code AS EAN, p.cf1 AS GENERO,p.cf5 as
ubicacion, p.cf3 as talla,p.cf4 as retail,p.price as promotor,p.cf6 as estado, p.quantity as
stock ,p.product_details as descripcion from sma_products p INNER JOIN sma_categories
c on p.category_id=c.id INNER JOIN sma_brands b on p.brand=b.id WHERE
p.category_id="$idcat™");

foreach ($respuesta as $respu ) {

# code...

}

return $respuesta;

/Nista todos los atributos

$atributos=$woocommerce->get(‘products/attributes/");

$a=0;
foreach ($atributos as $atributof ) {
$nombreatributo[$a]=$atributof->name;

$a=%a+1;
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"™"JISE COMPARA EL ATRIBUTO CON LOS ATRIBUTO CREADOS SI NO EXISTE SE

CREA EL ATRIBUTO
$indice=array_search($atril, $nombreatributo);
if($indice===false)

{  S$atributo=[
'name' => $atril,
'slug’ => $atril,
'type' => 'select’,
‘order_by' => 'menu_order’,
‘has_archives' => true
I;

$woocommerce->post(‘products/attributes’, $atributo);

/lconsulta el id de el atributo
$atributos=$woocommerce->get(‘products/attributes/");
foreach ($atributos as $atributof ) {
if($atril=$atributof->name)
{
$atriid=S$atributof->id;
}
}

/[consulta todos los terminos del atributo y se almacena en un arreglo

$terminos=$woocommerce->get('products/attributes/'.$atriid.'/terms?per_page=100";

$t=0;
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foreach ($terminos as $terminosf ) {
$terminosto[$t]=$terminosf->name;

$t=$t+1;

//SE OBTIENE TODOS LOS TERMINOS Y SE AGREGA EL QUE NO ESTE
LISTADO;

$repu=gettallas();
for($ta=0;$ta<count($repu);$ta++)
{
if(in_array($repu[$ta],$terminosto))
{

/lecho $repu[$ta];
}

else
{ $terminonuevo = ['name' => $repu[$ta]];

echo "aqui este mensaje".$repu[$ta];

$woocommerce->post(‘products/attributes/'.$atriid.'/terms', $terminonuevo);

$marcaswoo=$woocommerce->get(‘products/categories?per_page=100";

$ma=0;
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foreach ($marcaswoo as $marcas ) {
$marcastotal[$ma]=$marcas->name;
$ma=$ma+1;

}

$repu=getmarcas();
for($ma=0;$ma<count($repu);$ma++)
{
if(in_array($repu[$ma],$marcastotal))
{

echo $repu[$ma];

}

else

{ $marquita = ['name' => $repu[$ma]];

try {

$woocommerce->post(‘products/categories’, $marquita);
} catch (Exception $e) {

echo 'Excepcion capturada: .$repu[$ma], $e->getMessage(), "\n";

Pag.
93

Cortijo Castro S.A.



APLICACION MOVIL PARA LA MEJORA DE LA GESTION DE VENTAS EN LA EMPRESA LIGA SPORT E.L.R.L, LIMA 2023

UNIVERSIDAD
PRIVADA

DEL NORTE

/laqui ya tenemos todos los modelos con stock

//$woocommerce->post(‘products/attributes/".$atriid."./terms/batch’, $term);//CREA LOS
TERMINO DE LOS ATRIBUTOS

//3woocommerce->post(‘products/attributes/5/terms/batch’, $term);//CREA LOS
TERMINO DE LOS ATRIBUTOS

//I$woocommerce->post(‘products/attributes’, $atributo);

/laqui creamos un arreglo en el cual buscaremos los elementos disponibles dentro de

woocomerce
$marcaswoo=$woocommerce->get('products/categories?per_page=100";
$ma=0;
foreach ($marcaswoo as $marcas ) {
$marcasinicial["$marcas->name']=$marcas->id;
echo "string".$marcas->name;
$ma=$ma+1;

}

$mn=0;
$modelos=getstockcategoria();

for($m=0;$m<count($modelos);$m++)

{

$item=getproductos($modelos[$m]);
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$producto=$woocommerce->get('products/?sku=".$item['modelo);

if(sizeof($producto)===0){

$muestras=getproductosporcate($modelos[$m]);

$modelounico=""";
$t=0;
$cantidad=0;

foreach ($muestras as $row) {

$tallas[$t]=$row['talla;
$cantidad=$cantidad+$row|['stock];
$t++;
¥
$modelonuevo[$mn]=$modelos[$m];

$modelounico=substr($modelounico, 0, -1);

$data = [
'name’' => $row['NOMBRE],

'type' => 'variable',
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'sku’ => $row['modelo’],
'manage_stock’ => 'true’,
'stock_quantity' => $cantidad,

‘'sale_price' => $row['promotor],

'regular_price' => $row['retail],

‘categories’ => [

[
'id' => $marcasinicial[$row[ GENERO'],
]
1
attributes’ => [
[
id' =>"'13,
'position’ => 0,
'visible' => true,
'variation' => true,
‘options' => $tallas,
I
[
id' =>"12,
‘position’ => 0,

'visible' => true,
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'variation' => false,

‘options’ => $row['marca’l,

id' =>"11",
'position’ => 0,
'visible' => true,
'variation' => false,

‘options' => $row]['estado],

‘tags'=> [
['name' => $row['ubicacion]

1,

'images’ => [

[

'src’ => 'https://ligasportperu.com/img1/.$row['modelo’].".png’
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$woocommerce->post(‘products’, $data);
unset($tallas);

$tallas = array();

$mn=$mn+1;

else{

/! crear variaciones

for($m=0;$m<count($modelonuevo);$m++)

{

$item=getproductos($modelonuevo[$m]);

$producto=$woocommerce->get(‘products/?sku=".$item['modelo’]);

echo $item['modelo’;

foreach ($producto as $productot ) {
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$productoid=$productot->id;

$muestras=getproductosporcate($modelonuevo[$m]);
$modelounico="";

foreach ($muestras as $row) {

$data =
‘regular_price' => $row['retail ],
'sale_price' => $row['promotor’],
'sku' =>$row['EANT,
'manage_stock'=>true,

'stock_quantity'=> $row]['stock’],

‘attributes’ => [
[
id'=>"'13"//

‘option' => $row(['talla’]
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$woocommerce->post(‘products/.$productoid.'/variations', $data);

echo '<pre>';
print_r( $modelonuevo);
echo '</pre>';

7>

Pag.

Cortijo Castro S.A.
100



