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RESUMEN

En la presente tesis se identifican los diversos tipos de asociatividad, las caracteristicas y
los procesos los cuales serviran a los agricultores del Valle Santa Catalina como una guia para su
futura implementacion, logrando la comercializaciéon de su producto Maracuya en el extranjero, se
determind el acceso a nuevos mercados y la oferta exportable.

Se analiza la asociatividad y la exportacion para tomarla como una oportunidad de mejora, generar
ventaja competitiva e incrementar los ingresos de los agricultores. Como hipétesis general se
determiné que la asociatividad de los productores del Valle Santa Catalina permite la exportacion

de Maracuyé al mercado holandés, La Libertad 2017.

Se aplicaron instrumentos de recopilaciéon de datos en base a las variables de estudio, con lo que
se validd la hipétesis general. Identificandose que los agricultores del Valle Santa Catalina tienen la
disposicion para asociarse y trabajar juntamente con el fin de generar mayores ingresos. Asimismo,
se determiné el Valle Santa Catalina cuenta con 345 productores, siendo esta una gran oportunidad
debido a que tendrian la cantidad necesaria de produccién para satisfacer un mercado internacional.

La tesis finaliza con la recomendacion de formar una asociacién para poder comercializar su
maracuya con mayor rapidez y a mejores precios, buscar el apoyo de diversas instituciones para la
mejora de sus productos y de su comercializacion.

PALABRAS CLAVES: Asociatividad, exportaciéon y maracuya.
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CAPITULO | INTRODUCCION

1.1. Realidad problematica

Asociatividad, es un mecanismo de cooperacién en la que la empresa o personas se integran
manteniendo su autonomia y decidiendo voluntariamente. Exportacién, es un proceso por el cual

bienes o servicios que son producidos en un pais se consumen en otro pais.

La asociatividad entre empresas o personas de un mismo sector o sectores complementarios
constituye una valiosa herramienta de gestién para lograr la exportacion, logrando contrarrestas

limitaciones presentadas.

En Italia — Manzano se desarrolla un modelo de asociatividad llamado “Triangulo de la silla” la cual
alcanza 80% de la exportacion de sillas. Constituye aproximadamente el 50% de la produccién de
sillas en Europa y entorno al 30% de todo el mundo, con una produccién total de 44 millones de
sillas al afio. El “Triangulo de la silla” esta formado por un conjunto de empresas pequeias y
medianas que se integran formando una empresa industrial pequefia con autonomia donde cada

una de ellas desarrolla una actividad especifica.

Por otro lado, el Perd no es ajeno a modelos asociativos, un claro ejemplo de ello es CEPIBO — La
Central Piurana de Asociaciones de Pequefios productores de Banano Organico, la cual cuenta con
12 asociaciones que reunen cerca de 1200 pequefios productores de banano organico en el Perd,
produciendo y exportando de 16 a 18 contenedores por semana y siendo su mercado principal

Francia, Italia, Alemania y EE. UU.

Asi mismo, en Trujillo tenemos a la ahora llamada COOP CERPVASC la cual era una asociacion
hasta octubre del 2015, cuenta con 171 socios productores y cuya produccion principal es la palta y

el maracuya organico para exportacion.

Segun, Mincetur (2013), en el pais y en el mundo se operan importantes cambios en el modelo
econdmico y en la base empresarial. Existe una mayor concentracion de empresas, donde las
fusiones y adquisiciones ayudan a consolidar a diferentes grupos empresariales. Asi mismo, los
altos niveles de desarrollo tecnolégico, el alto grado de inversion y la intensificacion de la
competencia mundial estan afectando la competitividad de las pequefias y medianas empresas. Por
ello, es muy importante que estas identifiquen nuevas estrategias y alternativas para adaptarse a

este nuevo entorno.

Segun Liendo & Martinez (2001), en la actualidad se torna cada vez mas dificil para las Pymes
actuar de manera individual, dado su insuficiente tamafio y sus dificultades operativas, poder

alcanzar resultados exitosos. En este contexto, el término asociacion surge como uno de los

Leyva Castro G. Péag. 10
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mecanismos de cooperacion mediante el cual las pequefias y medianas empresas unen sus
esfuerzos para enfrentar las dificultades derivadas del proceso de globalizacién. La asociatividad
permite, a través de la implementacion de estrategias colectivas y de caracter voluntario, alcanzar

niveles de competitividad similares a los de empresas de mayor envergadura.

Segun Sela (2015), una de las debilidades fundamentales que presentan las PYMES, lo que
paradéjicamente le brinda al mismo tiempo la flexibilidad y agilidad necesaria para responder a las
demandas cambiantes del mercado, es el reducido tamafio de las mismas o la imposibilidad de

generar una economia de escala que le permita ser competitivo en los mercados mundiales.

Es por esto que una de las formas para solventar ésta y diversas necesidades en las PYMES es
recurrir a modelos asociativos. La asociatividad no es mas que un mecanismo de cooperacion para
el desarrollo de alianzas entre dos 0 mas actores, sean publicos o privados, determinado por la
necesidad y la intencién de lograr un objetivo colectivo. En este sentido los modelos asociativos

constituyen una estrategia que permite lograr el desarrollo sustentable de las organizaciones.

Por ello, la presente investigacion pretende: Determinar la influencia de la asociatividad como
estrategia de exportacion de maracuya al mercado holandés por los agricultores del Valle Santa

Catalina, La Libertad 2017. Y también se generan objetivos especificos como:

Identificar asociaciones, agricultores y/o cooperativas que produzca maracuya en el Valle Santa

Catalina que permita la exportacién al mercado de holandés, La Libertad 2017.

Invitar a las asociaciones, agricultores y/o cooperativas con hectareas libres y actas a producir
maracuyd en el Valle Santa Catalina que permita la exportacién al mercado de holandés, La Libertad
2017.; Promover acciones asociativas de los agricultores, asociaciones y/o cooperativa del Valle
Santa Catalina que producen Maracuyé que permita la exportacion al mercado holandés, La Libertad
2017.;Promover acciones asociativas de los agricultores, asociaciones y/o cooperativa que no
producen Maracuya que permita mayor produccion para la exportacién al mercado holandés en el
Valle Santa Catalina, La Libertad 2017.

Asi, ante lo expuesto, se responde la siguiente pregunta ¢De qué manera la asociatividad como
estrategia permite la exportacién de Maracuyé al mercado holandés a través de los agricultores del
Valle Santa Catalina, La Libertad 20177

1.2. Formulacion del problema

¢, De qué manera la asociatividad como estrategia permite la exportacién de Maracuya al mercado

holandés a través de los agricultores del Valle Santa Catalina, La Libertad 20177

Leyva Castro G. Pag. 11



A

ap
| 4 UNIVERSIDAD
PRIVADA DEL NORTE  Asociatividad como estrategia de exportacion de maracuyéa al mercado

holandés por los productores del Valle Santa Catalina, La Libertad 2017.

1.3. Objetivos

1.3.1.

1.3.2.

Objetivo general

- Determinar la influencia de la asociatividad como estrategia para la exportacion de
Maracuya al mercado holandés a través de los agricultores del Valle Santa Catalina,
Trujillo 2017.

Objetivos especificos

- Determinar las dimensiones de la asociatividad de los agricultores del Valle Santa
Catalina que permitan la exportacion de Maracuya al mercado holandés, Truijillo 2017.

- Analizar la disposicion para la organizacion de los agricultores del Valle Santa Catalina
que permitan la exportacién de Maracuya al mercado holandés, Trujillo 2017.

- Determinar el grado de conocimiento de asociatividad que tienen los agricultores del
Valle Santa Catalina que permitan la exportacion de Maracuya al mercado
holandés, Truijillo 2017.

- Analizar la permanencia de los agricultores del Valle Santa Catalina en un régimen
asociado asociados que permitan la exportacién de Maracuya al mercado holandés,
Trujillo 2017.

- Determinar el acceso a huevos mercados para la colocacion de la Maracuya al mercado
holandés de los agricultores del Valle Santa Catalina, Trujillo 2017.

- Determinar la oferta exportable de Maracuy& por los productores del Valle Santa

Catalina al mercado holandés, Trujillo 2017.

Leyva Castro G. Péag. 12
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CAPITULO Il METODOLOGIA

1.1.Disefio de investigacion

- Segun lafinalidad: Teérica, basica o pura

- Segln su caracter:
Correlacional
La investigacion a su vez sera correlacional ya que esta modalidad investigativa
tiene como propésito evaluar la relacién que exista entre dos o mas variables,

lo que nos servira para ver la relacién entre la asociatividad y la exportacion.
- Segln su naturaleza: cualitativa

- Segln su alcance temporal:

Transversal

La investigacién sera transversal porque vamos a recopilar datos en un solo
momento, con el propdésito de describir las variables y analizar su incidencia o
interrelacion en un momento dado ya que un estudio transversal toma una
instantanea de una poblacion en un momento determinado, lo que permite
extraer conclusiones acerca de los fenébmenos a través de una amplia
poblacién.

La investigacion transversal implica la recogida de datos una vez durante una
cantidad de tiempo limitada y suele ser descriptiva mas que experimental. Estos
tipos de estudios son (tiles para describir un efecto particular en una poblacién

en particular en un momento determinado en el tiempo.

Disefio Transversal:
M: Muestra

O: Observacion

- Segun su orientacién que asume:

No Experimental

Se realizara una investigacion no experimental donde se analiza la variable
Asociatividad y Exportacion donde practicamente no existe ningun tipo de

control. No existe la manipulacién de la variable ni se utiliza grupo de control

Leyva Castro G. Péag. 13
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puesto que se observara el fenémeno analizado en condiciones naturales sin

modificarlo o alterarlo

1.2.Unidad de estudio

Aproximadamente 365 productores pertenecientes al Valle Santa Catalina de La Libertad.

1.3.Poblacién

Aproximadamente 200 productores de Maracuya pertenecientes al Valle Santa Catalina de
La Libertad.

1.4.Muestra

Muestra no Probabilistica de 20 Productores

1.5.Técnicas, instrumentos y procedimientos de recoleccion de datos

Para la presente investigacion se utilizé los siguientes instrumentos:

e Encuesta: aplicado en la variable asociatividad, especificamente en la dimensién de
conocimiento de la asociatividad y utilizado para medir el indicador de objetivos
comunes. Asimismo, se utiliza este instrumento en la variable exportacion,
especificamente en la dimension oferta exportable y utilizado para medir el indicador
capacidad de produccién y calidad de producto.

e Analisis documental: aplicado en la variable exportacion, especificamente en la
dimension accesos a nuevos mercados y utilizado para medir el indicador de

viabilidad de mercado, barreras arancelarias, logistica y transporte.

1.6.Métodos, instrumentos y procedimientos de analisis de datos

Elaboracién de técnicas: En esta primera parte del proceso, se procedi6 a disefiar
la encuesta, elaborando las preguntas mas adecuadas de manera concreta y especifica para

la obtenciéon de informacién necesaria.

Leyva Castro G. Péag. 14
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Aplicacién de instrumentos: Para la aplicacion de la encuesta, se coordiné con
cada los presidentes de cada sector del valle santa catalina, programando con ellos el dia y

la hora de visita a los productores.

Procesamiento de la Informacién: Una vez aplicado el instrumento, realizamos la
tabulacién de datos utilizando la herramienta del Excel, la cual nos permite ingresar los datos

obtenidos y poder insertar tablas y graficos que nos faciliten la interpretacion.

Interpretacién: Se procedi6 a interpretar los datos tabulados, a partir de lo cual se

procede a realizar la discusién de resultados.

Leyva Castro G. Péag. 15
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CAPITULO Il RESULTADOS

3.1. Variable independiente: Asociatividad

3.1.1. Objetivo 1

Determinar las dimensiones de la asociatividad de los agricultores del Valle Santa Catalina que

permitan la exportacién de Maracuya al mercado Holandés, La Libertad 2017.

El objetivo mencionado esta basado en la siguiente tabla:

Tabla 1

Determinar las dimensiones de la asociatividad para la exportacion de Maracuya al Mercado

Holandés, Trujillo 2017.

ASOCIATIVIDAD

Mincetur (2013)

Centro de exportaciones e Liendo y Martinez
inversiones de Nicaragua (2010) (2010)

Cooperacién

Organizacion

Permanencia
Decisién voluntaria

Objetivos comunes

Redes de cooperacion
Articulacién comercial
Alianza en cadenas productivas.

Proyecto comudn

| Compromiso mutuo
Claster

Joint Venture
Consorcios
DIMENSIONES

Objetivos comunes.

Organizacion

Conocimiento de asociatividad

Mantenimiento de
asociados

Segun el andlisis de la bibliografia revisada y para fines del presente proyecto, podemos identificar la
asociatividad y sus caracteristicas lo cual lo sustentan los autores Mincetur, en su repositorio: La Asociatividad
para el Comercio Exterior, el cual menciona las caracteristicas de la asociatividad como cooperacion,
organizacion, permanencia, decision voluntaria y objetivos comunes. A su vez, El centro de exportaciones e
inversiones de Nicaragua autor de la guia de Asociatividad, menciona los tipos de asociatividad como redes de
cooperacion, articulacion comercial, alianza en cadenas productivas, clister, Joint Venture y consorcios. Y,
por Gltimo, Liendo & Martinez, en su libro Asociatividad, una alternativa para el desarrollo, nos detallan las
caracteristicas de la asociatividad como proyecto comin, compromiso mutuo y objetivos comunes.

Leyva Castro G.
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3.1.2. Objetivo 2

Analizar la disposicion para la organizacion de los agricultores del Valle Santa Catalina que
permitan la exportacién de Maracuya al mercado Holandés, La Libertad 2017

Tabla 2

Diagrama de Gantt de actividades a realizar en el Valle Santa Catalina, al Mercado Holandés,
La Libertad 2017.
TIEMPO DE DURACION

ACTIVIDADES DIA DIA DIA DIA DIA DIA DIA DIA
1 2 3 4 5 6 7 8
Ubicar las zonas de produccion de Valle Santa
Catalina.
Ubicar a sus representantes o personas influyentes de la
zona.
Reunirse con cada uno de ellos y explicarles sobre el
proyecto.
Solicitarles informacion detallada de los miembros de
la zona.
Convocar a una reunién con los representantes de cada
zona.

Determinar el lugar y fecha de reunién.

Explicar de manera conjunta que es la asociatividad y
cudles serian sus ventajas, beneficios y modelos
asociativos.

Explicarle que es la exportacion, los beneficios,
modalidades, etc.

Presentar propuesta de asociatividad y exportacion.
Aplicar encuestas.

Tabular y analizar la informacion de las encuestas

Diagrama de Gantt de actividades a realizar en el Valle Santa Catalina muestra la disposicion para la

organizacion por parte de los productores del Valle Santa Catalina, que desde un inicio mostraron
interés para desarrollar el proyecto de investigacion y colaboraron con las actividades programadas y
asistieron a las reuniones programadas. Las actividades se realizaron en plazo de ocho dias, las cuales
constan de las siguientes actividades: ubicar las zonas de produccion de Valle Santa Catalina y ubicar
a sus representantes o personas influyentes de la zona, las cuales tuvieron una duracion de 3 dias; las
siguientes actividades fueron reunirse con cada uno de los representantes y explicarles sobre el
proyecto y solicitarles informacién detallada de los miembros de la zona, los cuales tuvieron 2 dias de
duracién; otra actividad fue convocar a una reunién con los representantes de cada zona, el cual tuvo
una duracién de un dia; también se determind el lugar y fecha de reunion, el cual tuvo una duracién
de un dia; las siguientes actividades fueron explicar de manera conjunta que es la asociatividad y
cudles serian sus ventajas, beneficios y modelos asociativos, explicarle que es la exportacién, los
beneficios, modalidades, etc., presentar propuesta de asociatividad y exportacion y aplicar encuestas,
las cuales tuvieron una duracion de un dia; y por ultimo, tabular y analizar la informacion de las
encuestas la cual tuvo una duracion de un dia.

Leyva Castro G. Péag. 17



A

ap
| 4 UNIVERSIDAD
PRIVADA DEL NORTE  Asociatividad como estrategia de exportacion de maracuyéa al mercado

holandés por los productores del Valle Santa Catalina, La Libertad 2017.

3.1.3. Objetivo 3

Determinar el grado de conocimiento de asociatividad que tienen los agricultores del Valle
Santa Catalina que permitan la exportacién de Maracuya al mercado holandés, La Libertad
2017.

El objetivo mencionado esta basado en la siguiente tabla:
Tabla 3

Conocimiento de asociatividad de los productores del Valle Santa Catalina, La Libertad 2017.

De la pregunta Rspta.

Forma de venta de productos

Individual 3
Grupal 17
Lugar de venta de Producto
Mercado Mayorista 5
Mercado La Hermelinda 10
Un acopiador 4
Otros
Clientes frecuentes
Si 4
No 16
Asociatividad para venta de productos
Si 19
Tal vez
No 0
Integra alguna asociacion y/o cooperativa
Si 3
No 17

Tiempo de permanencia (asociacion y/o
cooperativa)

Més de un afio 19
Hace mas de 2 afos
Desde que se formo 0

Conocimiento de las ventajas de la
asociatividad

Si 19
No 1
Beneficio de la asociatividad
Mayores ingresos 11
Mayor productividad 3

Leyva Castro G. Péag. 18
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Mayor conocimiento en cosechas 2
Mejorar el producto 4
Disposicion para reunirse
Si 20
No 0
Disposicién para asociarse
Si 20
Tal vez
No

En latabla se muestran los resultados de las encuestas realizadas a los 20 agricultores del Valle Santa

Catalina; de los 20 encuestados 17 de ellos venden sus productos de manera grupal, y su primera
opcion para comercializar su producto es el mercado la Hermelinda ubicado en el Distrito de Trujillo;
la totalidad de encuestados solo 4 tiene clientes fijos y la diferencia tiene clientes esporadicos;
asimismo los agricultores del Valle Santa Catalina tienen claro que si se asocian tendrian mayores
ventajas, y ellos consideran que el mayor beneficio de asociarse es el incremento de ingresos; es por
ello que en el grafico que todos estarian dispuestos a asociarse.
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3.1.4. Objetivo 4

Analizar la permanencia de los agricultores del Valle Santa Catalina en un régimen asociado

asociados que permitan la exportacién de Maracuya al mercado holandés, La Libertad 2017.
El objetivo mencionado esta basado en la siguiente tabla:
Tabla 4

Cantidad de agricultores del Valle Santa Catalina, La Libertad 2017.

Sector .No de
agricultores
SANTO DOMINGO 29
BELLO H. 16
CAMBARRA 9
CAMPINA LA MERCED 20
CERRO BLANCO 32
CHUAL 8
CON CON 23
EL ARQUITO 6
MOCHAL 15
NUEVO AMANECER 13
PAMPAS SAN JUAN 30
PEDREGAL 19
PLATANAR 14
PLAZAPAMPA 12
POROTO 21
QUIRIHUAC 19
RAYAMPAMPA 12
SAMNE 13
SHIRAN 9
SOL NACIENTE 25
TOTAL 345

La tabla muestra la cantidad de agricultores del Valle Santa Catalina, los cuales estan conformado por 20
sectores como: Santo Domingo con 29 agricultores, Bello Horizonte con 16 agricultores, Cambarra con 9
agricultores, Campifia La Merced con 20 agricultores, Cerro Blanco con 32 agricultores, Chual con 8
agricultores, Con Con con 23 agricultores, el Arquito con 6 agricultores, Mochal con 15 agricultores, Nuevo
Amanecer con 13 agricultores, Pampas de San Juan con 30 agricultores, Pedregal con 19 agricultores, Platanar
con 14 agricultores, Plazapampa con 12 agricultores, Poroto con 21 agricultores, Quirihuac con 19 agricultores,
Rayampampa con 12 agricultores, Samne con 13 agricultores, Shiran con 9 agricultores y Sol Naciente con 25
agricultores haciendo una totalidad de 345 agricultores del Valle Santa Catalina.
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3.1.5. Objetivo 5

Determinar el acceso a nuevos mercados para la colocacion de la Maracuya al mercado

holandés de los agricultores del Valle Santa Catalina, La Libertad 2017.
El objetivo mencionado esta basado en la siguiente tabla:
Tabla 5

Andlisis de seleccién de Mercado Obijetivo — Viabilidad de Mercado.

FACTORES pON?;;ADO PAISES BAJOS CHILE AUSTRALIA
PUNTUACION TOTAL PUNTUACION TOTAL PUNTUACION TOTAL
Entorno politico 0.25 5 1.25 4 1 3 0.75
Entorno sociocultural 0.2 3 0.6 4 0.8 5 1
Entorno econémico 0.15 5 0.75 4 0.6 5 0.75
Entorno legal 0.2 5 1 4 0.8 3 0.6
Entorno tecnolégico 0.07 5 0.35 4 0.28 5 0.35
Entorno medio ambiental 0.13 4 0.52 4 0.52 4 0.52
Total 1 4.47 4 3.97

Anélisis de seleccion de Mercado Objetivo — Viabilidad de Mercado muestra el andlisis del entorno politico,
sociocultural, econdémico, legal, tecnoldgico y medio ambiental de los paises de Chile, Australia y Paises Bajos;
dentro del andlisis del entorno politico se analizé el riesgo pais de cada uno de los paises seleccionados
previamente; en el entorno sociocultural se considerd la poblacién por rango etario entre las edades de 0 a 14
afios y de 15 a 65 afios; en el entorno socioeconémico se considerd el PBI, PBI per capita, tasa de inflacion y
balanza de transacciones corrientes; en el entorno legal se analizd los tratados de libre comercio y los acuerdos
comerciales, asi como aranceles y mediadas pararancelarias; en el entorno tecnolégico se analizé la cantidad
de ordenadores usados, la cantidad de lineas telefdnicas, los usuarios de internet y el acceso a energia eléctrica
por habitantes en los cada uno de los paises analizados; siendo Paises Bajos el pais seleccionado con una
puntuacién mayor en comparacion a Australia y a Chile.
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3.1.6. Objetivo 6

Determinar la oferta exportable de Maracuya por los productores del Valle Santa Catalina al
mercado holandés, La Libertad 2017.

El objetivo mencionado esta basado en la siguiente tabla:
Tabla 6
Analisis de la Oferta Exportable de los productores del Valle Santa Catalina, La Libertad 2017.

De la pregunta Rspta.

Area de extension de chacra
Menos de 1 hectarea 9

De 2 a 4 hectéareas
De 5 hectareas a mas 4

Area destinada al maracuya

Menos del 50% del area 2
50% del area 6

Més del 50% del area 10
En su totalidad 2

Area sin cultivar

Menos de 1 hectarea 12
2 hectareas 6
Més 3 hectéreas 2
Motivo por el cual esta sin cultivar
Por falta de dinero 8
Falta mano de obra 6
Falta de conocimiento 5
Otros 1
Volumen de produccion por hectarea
Menos de 200 kg. 8
De 300 a 500 kg. 7
De 500 kilogramos a mas. 5
Costo de Siembra
Menos de 500 soles 1
De 500 a 1001 15
De 1001 a mas 4
Tiempo de cosecha de la Maracuya
Mensual 1
Bimestral 1
Trimestral 1
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Semestral 17

Meses de Mayor produccién

Enero - Marzo 8
Abril - Junio 6
Julio - Septiembre 3
Octubre - Diciembre 3
Mano de obra

Contratada 9
Propia 11

Precio promedio (Kg.)
Menos de 1 sol 3
Entre 1y 1.50 soles 14
Més de 1.50 soles 3

La tabla muestran los resultados de las encuestas realizadas a los 20 agricultores del Valle Santa Catalina;
obteniendo muestra que 9 de los 20 encuestados cuenta con una extension de chacra menor a una hectérea y
maés del 50% del &rea esta destinada a la maracuyé; asimismo se muestra que 12 encuestados tienen menos de
una hectarea sin cultivar y la totalidad de encuestados su volumen de produccion por hectarea es menos de 200
kilogramos y que el costo promedio de sembrar una hectarea de maracuya es de 500 a 1000 soles; siendo la
cosecha se da de manera semestral y que los meses con mayor produccion son de enero a marzo, y por Gltimo
la mano de obra utilizada para la produccion en su gran mayoria es propia y que el precio de venta de su
maracuya es de 1 a 1.50 soles.
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CAPITULO IV DISCUSION Y CONCLUSIONES

Se concluye que las caracteristicas de la asociatividad son cooperacion, organizacion,

permanencia, decisién voluntaria y objetivos comunes; sustentada con la bibliografia adecuada.

Asi mismo es importante mencionar que los agricultores del Valle Santa Catalina tienen una
extension amplia de tierras conformadas por 20 sectores, y cuentan con 345 agricultores que

estarian dispuestos a formarse asociativamente.

A su vez al analizar a los productores del Valle Santa Catalina se concluye que los
agricultores del Valle tienen la disposicion para asociarse, identifican las ventajas de la asociatividad,

y consideran que el trabajo en grupo es lo primordial para generar mayores ingresos.

Por otro lado, los agricultores tienen una amplia extension de chacras libres que pueden
servir para produccién de maracuya, y también cuentan con gran cantidad de areas implementadas
para el cultivo de este fruto, logrando asi incrementar la produccion para poder satisfacer al mercado

extranjero.

Es importante también concluir que los agricultores tienen la disposicion para la
asociatividad y cuentan con la cantidad necesaria de chacras para el cultivo y produccion de
maracuyd, resolviendo asi la hipétesis que la asociatividad de los productores del Valle Santa

Catalina permitira la exportacién de Maracuya al mercado extranjero.
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ANEXOS

Anexo N° 1: Formato de encuesta a productores

NOMBRE DE PROYECTO: ASOCIATIVIDAD COMO ESTRATEGIA DE EXPORTACION DE
MARACUYA AL MERCADO HOLANDES POR LOS PRODUCTORES DEL VALLE SANTA
CATALINA, LA LIBERTAD 2017.

NOMBRE DEL PARTICIPANTE:
SECTOR AL QUE PERTENECE:
CANTIDAD DE INTEGRANTES EN EL SECTOR:

ASOCIATIVIDAD

1. Al vender usted sus productos lo hace de manera:
a. Individual
b. Grupal

2. Actualmente, ¢usted donde vende sus productos?
a. Mercado Mayorista
b. Mercado La Hermelinda
c. O un acopiador

d. Otros

3. ¢Usted tiene clientes frecuentes para la venta de sus productos?
a. Si
b. No

4. ¢Usted considera que asociarse o unirse con los miembros de su localidad para
vender un mismo producto tendria mayores ventajas?

a. Si
b. Talvez
c. No
5. Actualmente, usted es integrante de una asociacién y/o cooperativa.
c. Si
d. No

6. Si su respuesta es “SlI”. sdesde cuando forma parte de la asociacion y/o
cooperativa?

a. Menos de un afio
b. Hace mas de 2 afios
c. Desde que se formo
7. ¢Conoce las ventajas de trabajar asociativamente?
a. Si
b. No
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8. ¢Cual considera usted el principal beneficio de una asociatividad?
a. Mayores ingresos
b. Mayor productividad
c. Mayor conocimiento en cosechas
d. Mejorar el producto

9. ¢Estaria dispuesto a participar en reuniones para organizarse por comunidades
para facilitar la comercializacién de su producto?

a. Si
b. No

10. ¢Estaria usted dispuesto a formar parte de una asociacion y/o cooperativa con el
objetivo de comercializar su producto a mejores precios?

a. Si

b. Talvez

c. No
EXPORTACION

11. Indique usted el area de extensién de su chacra

a. Menos de 1 hectarea
b. De 2 a 4 hectareas
c. De 5 hectareas a mas
12. ¢(Cuéntas areas de esta propiedad lo destina al cultivo de maracuya?
a. Menos del 50% del area
b. 50% del area
C. Mas del 50% del &rea
d. En su totalidad
13. ¢(Cuéntas hectareas tiene sin cultivar?
a. Menos de 1 hectarea
b. 2 hectareas
c. Mas de 3 hectareas
14. Sefale el motivo por el cual esta sin cultivar:
a. Por falta de dinero
b. Por falta de mano de obra
c. Por falta de conocimiento
d. Otros
15. ¢ Cuél es el volumen de produccién por hectarea?
a. Menos de 200 kilogramos
b. De 300 a 500 Kilogramos
c. De 500 kilogramos a mas.
16. ¢Cuédl es el costo de sembrar una hectarea de maracuya?
a. Menos de 500 soles
b. De 500 a 1000 soles
c. De 1001 a mas
17. ¢Cada cuanto tiempo cosecha el maracuya?
a. Mensual
b. Bimestral
c. Trimestral
d. Semestral
18. ¢En qué meses tiene mayor producciéon?
a. Enero - marzo
b. Abril —junio
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c. Julio — septiembre
d. Octubre — diciembre
19. ¢Con que tipo de mano de obra trabaja?
a. Contratada
b. Propia
20. ¢Cuél es el precio promedio de venta de su maracuya?
a. Menos de 1 sol
b. Entre 1y 1.50 soles
c. Mas de 1.50 soles

Anexo N° 2: Lista de agricultores del Sector Santo Domingo

SECTOR NOMBRE DNI
SANTO DOMINGO ALAYO AURORA ODAR RUFINO 18008282
SANTO DOMINGO ALAYO MURGA HILARIO CESAR 18001657
SANTO DOMINGO ALAYO REYES FLOR FRANCISCA 18227237
SANTO DOMINGO ALAYO REYES OLGA LIDIA 18154486
SANTO DOMINGO ARAUJO CRUZ TEOFILO ALAN 42991423
SANTO DOMINGO ARAUJO DE SANCHEZ ROSA ELVIRA 18002155
SANTO DOMINGO ARAUJO INFANTE YERALDO GREGORIO 46497181
SANTO DOMINGO AVALOS LLARO SANTIAGO 18000457
SANTO DOMINGO CALDERON PEREZ JUSTINA 18002244
SANTO DOMINGO CASTILLO DE LA CRUZ BENITO ALBERTO 18008478
SANTO DOMINGO CASTILLO GONZALES AURO ERMAN 18005699
SANTO DOMINGO CASTILLO GONZALES SERAPIO ANTENOR 17996409
SANTO DOMINGO CASTILLO REYES OSCAR ANDRES 18008621
SANTO DOMINGO CHAVEZ ARAUJO ROCIO ISABEL 18215486
SANTO DOMINGO GAMERO GONZALES VIGIL JUAN JAVIER 18101685
SANTO DOMINGO GANOZA JACKSON ANA CAROLINA 40167966
SANTO DOMINGO GRANDEZ IBERICO JOSE HUMBERTO 00865129
SANTO DOMINGO GRANDEZ MELENDEZ FILIBERTO 17836820
SANTO DOMINGO GUTIERREZ AYALA JULIA ELIZABETH 18007954
SANTO DOMINGO HERRERA ZARATE JUAN JOSE 18003434
SANTO DOMINGO INFANTE SILVA MARIA NICOLAZA 19097534
SANTO DOMINGO REYES RUEDA ROBERTO 17998201
SANTO DOMINGO RODRIGUEZ DE AVALOS MARIA DOMITILA 18000003
SANTO DOMINGO VEGA CARDENAS CARLOS ALBERTO 17998749
SANTO DOMINGO VERA AVALOS CARLOS 42539037
SANTO DOMINGO EQXQLS%JQAMENDOZA DE RUIZ JOVANA 18997432
SANTO DOMINGO ZAVALETA RODRIGUEZ JOSE ALEJANDRINO 18002479
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SANTO DOMINGO AVALOS RODRIGUEZ RICARDO SANTIAGO 18008744
SANTO DOMINGO LOYOLA OBANDO EULOGIO TEODULFO 18003234
Elaboracion: Propia

Anexo N° 3: Lista de agricultores del Sector La Merced

SECTOR NOMBRE DNI
CAMPINA LA MERCED |BENITES ACOSTA GRACIA 17846917
CAMPINA LA MERCED |BLAS RODRIGUEZ JORGUE LUIS 17933095
CAMPINA LA MERCED |CASTRO GONZALEZ JAVIER 18059376
CAMPINA LA MERCED | CASTRO GONZALEZ NELLY 17855528
CAMPINA LA MERCED | CHAVEZ GARCIA ISIDORO 17862923
CAMPINA LA MERCED |GOMEZ RODRIGUEZ MANUEL 18225567
CAMPINA LA MERCED | INCA VILLACORTA JORGE 17932694
CAMPINA LA MERCED |OLORTEGUI LOZANO FAUSTO ALFREDO 18114324
CAMPINA LA MERCED |OLORTEGUI MENDIETA ANNTONY FAUSTO 72019421
CAMPINA LA MERCED |PUGA FLORES SIMON GILBERTO 43320804
CAMPINA LA MERCED Il\Q/IiYRNG':QISTI\AA VDA. DE URBANG JULIA 18004280
CAMPINA LA MERCED | SANCHEZ AVALOS CONSTANTINO 43554448
CAMPINA LA MERCED E&ggﬁéNTISTEBAN ACEVEDO CARLOS 17866247
CAMPINA LA MERCED |VERDE DE VILLACORTA SARA 18000402
CAMPINA LA MERCED |VIGO RIVERA SUIBERTO 17824578
CAMPINA LA MERCED | VILLAR RODRIGUEZ ROGELIO TITO 40343362
CAMPINA LA MERCED | VILLAR TORRES JOSE DIONISIO 18170616
CAMPINA LA MERCED |ZAVALETA CASTILLO MARIBEL 18227174
CAMPINA LA MERCED |ZAVALETA CRUZ FRANCISCO EMILIANO 18005248
CAMPINA LA MERCED | FLORES GARCIA ANA MARIA 18127371
Elaboracion: Propia

Anexo N° 4: Lista de agricultores del Sector Sol Naciente

SECTOR NOMBRE DNI
SOL NACIENTE ALFARO LLAJARUNA KATHERIN PAMELA 46639535
SOL NACIENTE ALFARO PEREZ JACINTO DIOMEDES 17943098
SOL NACIENTE ALFARO DE SANCHEZ SANTOS YSABEL 17957656
SOL NACIENTE ALFARO DE MONTENEGRO LUISA 17942527
SOL NACIENTE ANDRADE SOTO ELVA ELICEL 17964765
SOL NACIENTE AGUILERA RODRIGUEZ LILIANA ADELA 17882827
SOL NACIENTE CABRERA BUENO JOSE FIDENCIO 17880761
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SOL NACIENTE CONTRERAS MORENO ROSALIA 17956499
SOL NACIENTE LEON MOSTACERO JOSE AURELIO 17945999
LLAJARUNA LIZARRAGA DE ALFARO SANDRA
SOL NACIENTE DALI 18073744
SOL NACIENTE SANCHEZ ALFARO RICHARD GUSTAVO 42137739
SOL NACIENTE SANCHEZ ANDRADE DAVID STALIN 18174877
SOL NACIENTE VENTURA PESANTES LORENZA YUNET 80181087
SOL NACIENTE VIDAL AGUILERA GIULIANA MADELEY 70300420
SOL NACIENTE VIDAL BENITES CESAR AUGUSTO 17941198
SOL NACIENTE VENTURA MENDOZA ANDRES 44900047
SOL NACIENTE ESPINOZA VARAS ELMER 41763102
SOL NACIENTE PRADO SALINAS DORIS ELIZABETH 41050259
SOL NACIENTE FERNANDEZ RONDON VERONICA NATIVIDAD 40816845
SOL NACIENTE VENTURA MENDOZA EVER 42370764
SOL NACIENTE VALENCIA VELASQUEZ ALVARO 17845645
SOL NACIENTE VILLACORTA MENDOZA FILIBERTO 18020098
SOL NACIENTE CARRANZA VARAS MERCEDES 18154620
SOL NACIENTE MINCHOLA VARAS PAULINA TERESA 19040531
SOL NACIENTE AGUIRRE CONTRERAS ELAR JAVIER 41391832
Elaboracion: Propia
Anexo N° 5: Lista de agricultores del Sector Pampas de San Juan
SECTOR NOMBRE DNI
PAMPAS SAN JUAN | ALVAREZ CASTANEDA NELIDA ORFELINDA 19024387
PAMPAS SAN JUAN | ASUNCION POLO JOSE VICENTE 17999769
PAMPAS SAN JUAN | CARRERA MENDOZA JOSE FELIX 17817931
PAMPAS SAN JUAN | CASTREJON TERAN DALINDA LUZFERINDA 80288476
PAMPAS SAN JUAN | CAYETANO SALINAS SEGUNDO ENRIQUE 17826058
PAMPAS SAN JUAN | CORCUERA BURGOS PAUL MIKI 18155148
PAMPAS SAN JUAN | CORCUERA VISITACION OCTAVIO 19682896
PAMPAS SAN JUAN |ESCOBAR PEZO NORA 05611098
PAMPAS SAN JUAN | GAMBOA VASQUEZ ANIBAL LUCAS 17945690
PAMPAS SAN JUAN | GARCIA DE CHAVEZ GADDI SOLEDAD 17904565
PAMPAS SAN JUAN | GUZMAN NORIEGA RUBEN JAIMITO 70156889
PAMPAS SAN JUAN | JAHUIRA CAMAHUIRI DOMINGO 07015984
PAMPAS SAN JUAN | LAUREANO ROJAS HECTOR NICANOR 17996769
PAMPAS SAN JUAN | LLAVE ARMAS PEDRO FLORENCIO 27921535
PAMPAS SAN JUAN | LUJAN BURGOS JUAN JULIO 17810732
PAMPAS SAN JUAN | MARINOS VALENCIA FREDESBINDA 17955898
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PAMPAS SAN JUAN MINCHOLA VARAS ELISA 48084627
PAMPAS SAN JUAN MORA VILLEGAS DOMINGO JUAN 17929724
PAMPAS SAN JUAN NORIEGA ARTEAGA ADITA 17813754
PAMPAS SAN JUAN RODRIGUEZ CUEVA LEYLA TERESA 08474536
PAMPAS SAN JUAN RODRIGUEZ MEREGILDO SANTOS AQUININO 19101074
PAMPAS SAN JUAN RODRIGUEZ SIFUENTES ANA MARIA 26673913
PAMPAS SAN JUAN URIOL JULCA SEFERINO 19421812
PAMPAS SAN JUAN | VASQUEZ MARIN PELAYO 17980797
PAMPAS SAN JUAN | VASQUEZ MINANO REYNALDO 17943574
PAMPAS SAN JUAN |VEGA AVALOS MARIA FLOR 17840074
PAMPAS SAN JUAN | VILCHEZ VERA LEONARDO 18001979
PAMPAS SAN JUAN | VILLENA RUIZ MERCEDES GERARDO 17958234
PAMPAS SAN JUAN | ZAVALETA GOMEZ FLORENCIO 19031685
PAMPAS SAN JUAN | ZAVALETA MINCHOLA CELINDA ELIA 44715363
Elaboracion: Propia
Anexo N° 6: Lista de agricultores del Sector Pampas de Quirihuac
SECTOR NOMBRE DNI
QUIRIHUAC CAIPO PAREDES DE HUAMAN LIDIA ELIZABETH 19560223
QUIRIHUAC CARRA[\IZA DE AGUIl_AR TERESA 17997440
CASTANEDA SALDANA DE FUJIKI AUREA
QUIRIHUAC EMILIANA 32853388
QUIRIHUAC CASTANEDA SALDANA JOSE ARTURO 18091308
QUIRIHUAC FUJIKI SAKAMOTO RICARDO 32859279
QUIRIHUAC GUEVARA MACHADO SENOVIA 18173009
QUIRIHUAC PONCE URTECHO JUAN HILDEBRANDO 18184759
QUIRIHUAC PONCE SANCHEZ SANTOS ELADIO 17940593
QUIRIHUAC TORRES BACILIO LUISA MARYLU 46443772
QUIRIHUAC SEGURA NEIRA BACILIA ASUNCION 18002507
QUIRIHUAC VILLALOBOS ILDEFONSO MARCIANO AQUILES 17999894
QUIRIHUAC VILLALOBOS ILDEFONZO MARIA ANITA 18001574
QUIRIHUAC VILLALOBOS ILDEFONSO JULIA NAZARIA 17999647
QUIRIHUAC ZAPATA VENEROS ELI 17939012
QUIRIHUAC ARQUEROS DE LA CRUZ GREGORIO DE LA CRUZ | 19048667
QUIRIHUAC REYES VILLALOBOS ANGEL RONALD 18158133
QUIRIHUAC VILLALOBOS IDELFONSO ARTIDORO 18193282
QUIRIHUAC MUNOZ SALDANA VERONICA YOLANDA 41645538
QUIRIHUAC VALDEZ ANGULO MARIA ESPERANZA 18006102
Elaboracion: Propia
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Anexo N° 7: Lista de agricultores del Sector Cerro Blanco

SECTOR NOMBRE DNI
CERRO BLANCO GARCIA VELA ALEJANDRO AUSBERTO 17999121
CERRO BLANCO ZAVALETA LEON ANDY RUDBER 43082356
CERRO BLANCO ARAUJO MONTERO MAXMINA 19419278

BACILIO GARCIA DE ZAVALETA EUGENIA
CERRO BLANCO FREDESVINDA 17997765
CERRO BLANCO CASTILLO VARE ROSELI 19068832
CERRO BLANCO GARCIA AURORA ESTANISLAO 19066128
CERRO BLANCO GARCIA LUJAN ANA MARIA 42756981
CERRO BLANCO GONZALES REYES IRMA DECIRE 43920726
CERRO BLANCO GUTIERREZ QUIROZ JAIME ROBERT 18200619
CERRO BLANCO GUTIERREZ SIFUENTES JAIME 17878405
CERRO BLANCO FLOREANO PONCE JOSE MINIANO 18170742
CERRO BLANCO FLOREANO PONCE JOSE SALAZAR 18003773
CERRO BLANCO LEONARDO RODRIGUEZ JUSTO GERMAN 18032005
CERRO BLANCO MACHUCA RODRIGUEZ LIBORIO SANTOS 17963077
CERRO BLANCO VARGAS CUBAS MANUEL 17821741
CERRO BLANCO MURGA ARTEAGA MAYDA AIDA 17997430
CERRO BLANCO PESANTES URBINA GERARDO VALMES 17884165
CERRO BLANCO BRICENO DE FLORES PIEDAD AURORA 17998953
CERRO BLANCO REYES QUEZADA SEGUNDA 18004167
CERRO BLANCO RODRIGUEZ REBAZA SANTOS NELLY 18004386
CERRO BLANCO RUBIO VILLALOBOS TEODULO 18006116
CERRO BLANCO SANCHEZ PAJUELO LUZ AMADA 18127222
CERRO BLANCO GARCIA LUJAN SANTOS DOLORES 18154692
CERRO BLANCO SANTOS NELLY RODRIGUEZ REBAZA 18004386
CERRO BLANCO FLORIANO PONCE SANTOS SELSA 18000075
CERRO BLANCO CRUZ ZAVALETA SILVINO 19067415
CERRO BLANCO PERPETUA ZAVALETA DE GUTIERREZ TEOFILA 18001961
CERRO BLANCO VELASQUEZ CIPRA FLORCITA OLINDA 17939898
CERRO BLANCO VILLALOBOS IDELFONSO MARCIANO AQUILES 17999894
CERRO BLANCO VILLALOBOS ILDEFONSO MARIA ANITA 18001574
CERRO BLANCO MAURICIO SUYON YESENIA IRENE 40845918
CERRO BLANCO GARCIA VELA ZACARIAS PORFIRIO 17999752
Elaboracion: Propia
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Anexo N° 8: Lista de agricultores del Sector Plazapampa

SECTOR NOMBRE DNI
PLAZAPAMPA ESPINOLA CARHUACHIN PEDRO JOSE 17908246
PLAZAPAMPA GOMEZ PEREZ RICARDO JESUS 19020044
PLAZAPAMPA GOMEZ ZAVALETA NANDI ROLI 40665730
PLAZAPAMPA GOMEZ ZAVALETA FRANCISCO COSME 19075187
PLAZAPAMPA GUTIERREZ CASTILLO JOSE LUIS 41504124
PLAZAPAMPA LOYAGA BURGOS AQUILINO 19026613
PLAZAPAMPA LOYAGA SALINAS CESAR WILSON 19088903
PLAZAPAMPA QUIPUSCOA GAMBOA NICOLASA ANGELICA 19024921
PLAZAPAMPA ROMERO VALDIVIEZO LIZARDO ALEJANDRO 19032450
PLAZAPAMPA SEBASTIAN ARROYO SEGUNDO JOSE 19058224
PLAZAPAMPA AYALA PRENTICE HAYDEE ELESTINA 18021447
PLAZAPAMPA AYALA PRETINCE ALEJANDRO TOMAS 17866699

Elaboracion: Propia
Anexo N° 9: Lista de agricultores del Sector Poroto

SECTOR NOMBRE DNI

POROTO AGUILAR MORENO LISSETTE VERONICA 46431537

POROTO GUTIERREZ CASTRO MARTI ALCIDES 80177968

POROTO VALDIVIESO SANCHEZ CARMEN ROSA 18195611

POROTO AGUILAR NOLASCO JOSE GREGORIO 18020690

ARANGURI ARTEAGA DE CORCUERA ROSARIO

POROTO DEL PILAR 18021018

POROTO CASTILLO TALAVERA ROCIO DEL PILAR 18020969

POROTO CHAVEZ CRUZ SEGUNDO INOCENTE 18020827

POROTO CHAVEZ MOYA MARLON 41080237

POROTO CHAVEZ ZAVALETA JOSE JAVIER 18020473

POROTO EUSTAQUIO PEREZ ALFREDO HENRY 18078482

POROTO GONZALES FERRER ALICIA GENARA 18020647

POROTO GUTIERREZ ALFARO MARTI ALCIDES 80177968

POROTO RAMIREZ CARRANZA CONCESA ELENCITA 17888237

POROTO RIVERA CHAVEZ ELIZABETH NOEMI 18020682

POROTO SANCHEZ CARRANZA SABINA 18020835

POROTO TALAVERA PESANTES DELICIA 18020881

POROTO USHINAHUA REATEGUI PILAR 00080400

POROTO VALDEZ CORCUERA ARQUIMIDES SINDULFO 18021076

POROTO SALGADO MOYA EDUARDO GUILLERMO 18020321

POROTO SALGADO MOYA OSCAR EDUARDO 42191794
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| POROTO SANCHEZ IBANEZ SEGUNDO JOSE 18020477
Elaboracion: Propia

Anexo N° 10: Lista de agricultores del Sector Con Con

SECTOR NOMBRE DNI

CON CON AGUSTIN REYES MARIA LUCIA 18020036
CON CON ARANGURI ARTEAGA ALEXIS ANTONIO 18195705
CON CON ARTEAGA AVALOS KAREN LILIANA 43729923
CON CON AVALOS ROBLES YRMA YARNELI 18020247
CON CON CASANATAN CONTRERAS LUIS JUNIOR 70056090
CON CON CONTRERAS AGUSTIN BERARDO MARCELO 18020145
CON CON CONTRERAS AGUSTIN EUGENIO MARTIN 18129437
CON CON CONTRERAS AGUSTIN MARIA BERNABITA 18021050
CON CON CONTRERAS AGUSTIN MARIANO RODRIGO 44080421
CON CON CONTRERAS AGUSTIN MILI ROCIO 18129488
CON CON CONTRERAS AGUSTIN SANTOS MOISES 40583849
CON CON CONTRERAS RUBIO PRUDENCIO 18020035
CON CON CRUZ RODRIGUEZ FELIPE 19081293
CON CON DIESTRA CARRANZA PACIFICO PABLO 40752599
CON CON GUTIERREZ IBANEZ EDILBERTO JAVIER 18020913
CON CON GUTIERREZ IBANEZ WILFREDO 18020463
CON CON HILARIO LUCAS PEDRO ANTONIO 18129574
CON CON LEIVA ANGULO ESPERANZA IRMA 18892719
CON CON NERI HERRERA YESSENIA KATHERINE 47999450
CON CON REYNA RODRIGUEZ MIGUEL ANGEL 46925092
CON CON RONDON AZANERO MAXIMINA 18020600
CON CON SAAVEDRA GAMBOA DIDI 18021004
CON CON SOLANO DE SILVESTRE MARIA JESUS 19027299

Elaboracion: Propia

Anexo N° 11: Lista de agricultores del Sector Samne

SECTOR NOMBRE DNI

SAMNE CABANILLAS CHUSHO JORGE LUIS 17964442
SAMNE GONZALES ANGULO ROBERTO HERMITANIO 42698950
SAMNE LOPEZ DE SALGADO ROSA INES 17915766
SAMNE LUNA SALINAS NANCY 18020987
SAMNE MUNOZ EVANGELISTA LORENZO JUSTINIANO 18020807
SAMNE MURNOZ VENTURA MANFREDO SAUL 18131856
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SAMNE SALGADO MOYA FRANCISCO 18084656
SAMNE SALGADO MOYA GRACIELA 18020945
SAMNE SALGADO LOPEZ OSCAR EDUARDO 42191794
SAMNE SALGADO MOYA EDUARDO GUILLERMO 18020321
SAMNE VENTURA MOYA HILDA 18020806
SAMNE AURORA ZAVALETA ELVIS MIGUEL 19037928
SAMNE VENTURA ESPINOLA SONIA DOMITILA 18021026
Elaboracion: Propia
Anexo N° 12: Lista de agricultores del Sector Rayampampa
SECTOR NOMBRE DNI
RAYAMPAMPA ESPINOLA MINCHOLA FRANCKLIN ALEX 45119562
RAYAMPAMPA GARCIA MARINOS SEGUNDO JENARO 19030080
RAYAMPAMPA GERMAN CABRERA BERTHA SILVIA 19058005
RAYAMPAMPA LUCAS GUEVARA ERIBERTO ABRAHAM 19057573
RAYAMPAMPA GUTIERREZ GONZALES FLOR IRMA 19036976
RAYAMPAMPA GUTIERREZ GONZALES CARLOS ALBERTO 19090371
RAYAMPAMPA RIVERA BLAS AUGUSTO 19058871
RAYAMPAMPA RIVERA FLORES ELIO USBERTO 18220064
RODRIGUEZ RODRIGUEZ HUMBERTO
RAYAMPAMPA ALEJANDRO 19026123
RAYAMPAMPA HARO SEBASTIAN CICILIO YGNACIO 19023212
RAYAMPAMPA RIVERA PELAEZ LOVER ALEX 46949888
RAYAMPAMPA LEON RAFAEL ANIBAL ALBERTO 45370049
Elaboracion: Propia
Anexo N° 13: Lista de agricultores del Sector Platanar
SECTOR NOMBRE DNI
PLATANAR AYALA ARANGURI ROBERTO 19029408
PLATANAR CARANZA LINAN MANOLO RICHARD 41654496
PLATANAR FERREL ARAUJO EDWING MANUEL 18021135
PLATANAR GARCIA SALGADO JOSE MIGUEL 40414603
PLATANAR LUNA GUZMAN OSWALDO 19028711
PLATANAR MOREY CARDENAS ROCIO DEL PILAR 00081810
PLATANAR SALINAS DE LUNA BERTA 18020317
PLATANAR SANCHEZ SARA LUZ SUSI JAQUELINE 16705823
PLATANAR VASQUEZ CAMPOS ROSA ISABEL 18021169
PLATANAR \H/iﬁgléFéA ESPINOLA DE SANCHEZ HERENIE 17956679
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PLATANAR VENTURA REYES JAVIER 16666969
PLATANAR VENTURA REYES JULIO CESAR 19101904
PLATANAR VENTURA REYES KARIN LILIANA 16725645
PLATANAR VENTURA REYES OSCAR SANTIAGO 16701782
Elaboracion: Propia
Anexo N° 14: Lista de agricultores del Sector Pedregal
SECTOR NOMBRE DNI
PEDREGAL CHAVEZ ASCON LINDA EDITH 17921841
PEDREGAL GUTIERREZ CHAVEZ RAFAEL GUSTAVO 40780113
PEDREGAL GAGO CACERES GABRIELA ESTHER *09146322
PEDREGAL PEREDA FERNANDEZ ANDRES 10192959
PEDREGAL CACERES SIFUENTES JUAN JOSE 18005026
PEDREGAL CONTRERAS ONOFRE MARIA MAFALDA 18031165
PEDREGAL CONTRERAS ONOFRE ELIAS RAFAEL 18031026
PEDREGAL OLIVARES CHAVEZ RUTH ISABEL 18114932
PEDREGAL MORA DE CACERES MARIA NOLBERTA 18005229
PEDREGAL URIOL GARCIA NELSON ESANIEL 17846426
PEDREGAL ZORRILLA FERNANDEZ REINALDO 18030917
PEDREGAL CONTRERAS GUZMAN MERCEDES OLIVIA 40823619
PEDREGAL GARCIA PELAEZ NERY ENRIQUETA 18020791
PEDREGAL LA TORRE RODRIGUEZ MILAGRITOS CONSUELO | 18127364
PEDREGAL RODRIGUEZ ANGELES DE ROJAS DOMITILA 18031370
PEDREGAL ROJAS DUCLOS MANUEL HIPOLITO 17911496
PEDREGAL CACERES MORA MIRIAM PILAR 17840074
PEDREGAL MELEDEZ LARREATIGUE JOSE ARNALDO 41994110
PEDREGAL ROMERO CHIMBOR ANDRES WAYMER 18065518
Elaboracion: Propia
Anexo N° 15: Lista de agricultores del Sector Nuevo Amanecer
SECTOR NOMBRE DNI
NUEVO AMANECER |AGREDA FERNANDEZ MAURA ANTONIA 80356194
NUEVO AMANECER | AGUILERA RODRIGUEZ HAMILTON RUBENS 18076616
NUEVO AMANECER | BARRIOS AGUIRRE HECTOR NANDO 41606524
NUEVO AMANECER MIGUEL RODRIGUEZ ALCIRA CONSUELO 18006567
NUEVO AMANECER | MIGUEL RODRIGUEZ VIOLETA SOLEDAD 18005842
NUEVO AMANECER | OBESO RODRIGUEZ ESTEBAN 19031382
NUEVO AMANECER | OLIVA SUNCION GUILLERMO JUAN 17942610
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NUEVO AMANECER | ROBLES RIVERA BLADIMIR SANTIAGO 18190962
NUEVO AMANECER | ROBLES RIVERA SULMA ELDA 18154755
NUEVO AMANECER | TERRONES AGREDA ROSA SOLEDAD 18151153
NUEVO AMANECER | CASTILLO TALAVERA ROCIO DEL PILAR 18020690
NUEVO AMANECER RIVERA MONTALVO, BENITA FILOMENA 48662947
NUEVO AMANECER | ORTIZ GARCIA RODRIGO SALOMON 18007917

Elaboracion: Propia

Anexo N° 16: Lista de agricultores del Sector Mochal

SECTOR NOMBRE DNI

MOCHAL AGUILAR ZAVALETA CARMEN LUCILA 17838269
MOCHAL COLLAVE DIAZ PASCUAL ADRIANO 18020420
MOCHAL COLLAVE MENDEZ HERNAN ARSENIO 18021100
MOCHAL GARCIA DE HUAMAN ANGELITA 17893285
MOCHAL MACHADO CORDOVA LORENZO 17863420
MOCHAL MORENO LOYOLA ALFONSO MANUEL 18020218
MOCHAL MORENO RODRIGUEZ ESMERALDA INES 18021157
MOCHAL LAZARO COLLAVE ANTONIO 18020182
MOCHAL LAZARO RODRIGUEZ MARTINA ROSALIA 41691337
MOCHAL RAMIREZ AGUILAR SEGUNDO HERIBERTO 17921272
MOCHAL RODRIGUEZ BEJARANO TEOFILO 17948469
MOCHAL E,(A)\YDDRECEUEZ LAZARO DE RAMIREZ MONICA 17843562
MOCHAL RODRIGUEZ LAZARO JAVIER MARTIN 17832145
MOCHAL ROSAS VALENCIA CARLOS ALIPIO 17999914
MOCHAL RAMIREZ CRUZ HERIBERTO 17829555

Elaboracion: Propia

Anexo N° 17: Lista de agricultores del Sector Bello Horizonte

SECTOR NOMBRE DNI
BELLO H. ALVARADO GUZMAN MIRIA ELIZABETH 40744822
BELLO H. AQUINO ALVAREZ MARIA SILVERIA 18005602
BELLO H. BAZAN AQUINO ROCIO 18009993
BELLO H. CARRANZA GARCIA PABLO ROBERTO 18164609
BELLO H. CERNA VIDAL HILARIO 17999581
BELLO H. ESPINOLA DE CALVANAPON TERESA

MARGARITA 18006226
BELLO H. ESPINOLA ZAVALETA MARIA CRUZ 17859209
BELLO H. GARCIA RODRIGUEZ ESTANISLAO 18005093
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BELLO H. GARCIA VDA.DE CARRANZA MARIA ELENA 18004149
BELLO H. GUZMAN ROMERO FLORIPES 18000212
BELLO H. GUZMAN ROMERO TEONILA ESPERANZA 17999927
BELLO H. LAYZA ROBLES ROSA ALEJANDRINA 18191142
BELLO H. MENDEZ CAYETANO NORMA ESTHER 19083861
BELLO H. RODRIGUEZ AGUILAR MARGARITA SIMONA 19029311
BELLO H. RODRIGUEZ ZAVALETA FLOR 40066372
BELLO H. VALDIVIEZO PASTOR MARIBEL 41794478

Elaboracion: Propia

Anexo N° 18: Lista de agricultores del Sector Shiran

SECTOR NOMBRE DNI

SHIRAN GUZMAN MAQUI SANTOS VICTORIA 19033798
SHIRAN FLORES ZAVALETA DONATILA EVERILDES 43213764
SHIRAN FLORIANO GAITAN TEODORO 18020421
SHIRAN GRAOS ZAVALETA CRISTIAN SIMON 18020918
SHIRAN RODRIGUEZ NOLASCO FRANCISCO 18020049
SHIRAN SILVESTRE RODRIGUEZ HUMBERTO MEDARDO 19026591
SHIRAN SILVESTRE SOLANO GLADIS ANITA 40775619
SHIRAN TAPIA ARGOMEDO ROBERT WILLIAM 18129418
SHIRAN ZAVALETA CARRANZA JOSE ERMITANIO 18195603

Elaboracion: Propia

Anexo N° 19: Lista de agricultores del Sector Cambarra

SECTOR NOMBRE DNI
CAMBARRA AURORA GALLARDO FABIO 18020199
CAMBARRA AURORA GALLARDO JUAN GILBERTO 18020113
CAMBARRA CARRANZA BLAS RAFAHEL RUPERTO 40737541
CAMBARRA CARRANZA PONCE EDILBERTO JAIME 19037420
CAMBARRA CARRANZA LUJAN MANUEL MARCELO 18129558
CAMBARRA GOMEZ CARRANZA CARLOS ROGER 80635024
CAMBARRA MENDEZ SANTILLAN MARTA FLORENCIA 18020623
CAMBARRA PONCE ZAVALETA ELSA CORINA 18020935
CAMBARRA RODRIGUEZ DE LA CRUZ MAXIMINO 19025220

Elaboracion: Propia
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SECTOR NOMBRE DNI
CHUAL AGUIRRE URBINA GEROGRIO RAFAEL 18162607
CHUAL AGUIRRE MARINES DEYSI GABI 46345490
CHUAL VENEROS SANTIAGO JOSE ANTONIO 43025950
CHUAL MARINES BACILIO JORGE ENRIQUE 42498192
CHUAL BASILIO GUZMAN ESMELDA LUZMILA 18031744
CHUAL TABOADA VARGAS QUELVIN ORLANDI 18030640
CHAUL ESCOBAR PELAEZ PEDRO 17917619
CHUAL URIOL MARINES ROLAND POLL 44379750

Elaboracion: Propia

Anexo N° 21: Lista de agricultores del Sector El arquito

SECTOR NOMBRE DNI
EL ARQUITO CIPRA CABRERA TEONALDO AMERICO 18173081
EL ARQUITO CRIPA LOYOLA FRELICIDAD MARGARITA 18129586
EL ARQUITO QUIROZ VILLARRUEL DONALD GONZALO 43620534
EL ARQUITO SERIN CHAVEZ LUIS JHONY 18145584
EL ARQUITO SUYON PARIMANGO NILDA IVONNE 18073881
EL ARQUITO VERGARA GUTIERREZ HERNANDO LARRY 18021193

Elaboracion: Propia

Anexo N° 22: Riesgo pais

\ W \
Australia Chile Paises Bajos
Riesgo comercial Riesgo comercial Riesgo comercial
Riesgo politico Riesgo politico Riesgo politico
Corto plazo Corto plazo Corto plaza
Medio / largo plazo Informacion no disponible Medio / largo plazo Informacion no disponible Medio / largo plazo Informacion no disponible
Situacién politica: Muy Estable Situacion politica: Muy Estable Situacion politica: Muy Estable
Economia interna Economia interna Economia interna
Estado: Regular Estado: Favorable Estado: Regular
Evolucion: Estable Evolucion: Negativa Evolucién: Estable
Economia externa Economia externa Economia externa
Estado: Regular Estado: Favorable Estado: Favorable
Evolucién: Estable Evolucién: Negativa Evolucion: Estable

Fuente: CESCE
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Anexo N° 23: entorno sociocultural — Poblacidn

holandés por los productores del Valle Santa Catalina, La Libertad 2017.

Nombre del pais ~ 20 2015
Australia 22 340024 23789752
Chile 17.201.305 17.948.141
Paises Bajos 16.693.074 16.939.923 R

Fuente: Banco Mundial

Anexo N° 24: entorno sociocultural — crecimiento de la poblacién anual

Nombre del pais ~ 20 2015
Australia 14 1.4
Chile 1,1 1,0
Paises Bajos 0,5 0,4

Fuente: Banco Mundial

Anexo N° 25: entorno sociocultural — Poblacién entre 15y 64 afios (% del total)

Nombre del pais ~ 20 2015
Australia 67 66 -
Chile 69 69
Paises Bajos 67 65

Fuente: Banco Mundial
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Anexo N° 26: entorno sociocultural — Poblacion de 65 afios y més (% del total)

Nombre del pais ~ 2 2
Australia 14 15
Chile 10

Paises Bajos

(=3
oo

Fuente: Banco Mundial

Anexo N° 27: entorno sociocultural — Poblacion entre 0y 14 afios (% del total)

Nombre del pais ~

Australia

o
o

Chile 21

Paises Bajos 17 17

Fuente: Banco Mundial
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Anexo N° 28: entorno socio econdmico — Chile

Indicadores de crecimiento 2013 2014 2015 pLik 2017 (e)
PIB (miles de millones de USD) 277,07 258,71 240,23 234,00e 242,64
PIB (crecimiento anual en %, precio constante) 4,0 1,8 2,3 1,7e 2,0
PIB per capita (UsD) 15.714 14.519 13.342e 12.910e 13.196
Saldo de la hacienda puablica (en 2 del PIB) -1,0 -1,5 -2,0 -2,5e -1,8
Endeudamiento del Estado (en % dal FIB) 12,8 15,1 17,5 20,49e 23,3
Tasa de inflacion (%) 1,9 4,4 4,3 4,0e 3,0
Tasa de paro (% de la poblacidn activa) 5,9 o,4 5,2 7.0 7.6
Balanza de transacciones corrientes (miles de -10,31 -3,32 -4,77 4,55e -5,90
millones de USD)
Bal}anza de transacciones corrientes (=n 2% de/ -3,7 -1,3 -2,0 -1,9e -2,4
PIB
Fuente: Santander
Anexo N° 28: entorno socio econdmico —Paises bajos
Indicadores de crecimiento 2013 2014 2015 2016 2017 (e)
PIB (miles de millones de USD) 866,95 881,03 750,70 769,93e 799,85
PIB (crecimiento anual en %, precio constanta) -0,2 1.4 2,0 1,7e 1,6
PIB per capita (UsD) 51.592 52.240 44,323 45.210e 46.829
Saldo de la hacienda piiblica (en % del PIB) -1,1 -1,2 -1,2 -0,7e -0,4
Endeudamiento del Estado (en % del PIB) 67,7 67,9 65,1 63,5e 61,8
Tasa de inflacion (%) 2,6 0,3 0,2 0,1e 0,9
Tasa de paro (% d= la poblacidn activa) 7,3 7.4 5,9 6,7 6,5
Balanza de transacciones corrientes (miles de 85,09 78,17 64,42 69,82e 65,47
millones de USD)
Balanza de transacciones corrientes (sn % de/ 9,8 8,9 4.6 g,1e 8,2
FIB)
Fuente: Santander
Anexo N° 29: entorno socio econdmico —Australia
Indicadores de crecimiento 2013 2014 2015 2016 2017 (e)
PIB (miles de millones de USD) 1.505,76 1.444,38 1.225,29 1.256,64e 1.343,61
PIB (crecimiento anual en %, precio constante) 2,0 2,7 24 2,9e 2,7
PIB per capita (UsD) 64.664 61.166 51.181 51.593e 54.236
Saldo de la hacienda puablica (en % del PIE) -2.4 -2.4 -2,3 -2,4e -21
Endeudamiento del Estado (en % dsf PIB) 30,8 34,3 37,6 40,%9e 43,2
Tasa de inflacion (%) 2,5 2,5 1,5 1,3e 2,1
Tasa de paro (% ds |z poblacidn activa) 5,7 6,1 6,1 5,7 5,7
Balanza de transacciones corrientes (milss ds 50,77 42,61 -57,98 -43,85e -52,91
millones de USD)
Balanza de transacciones corrientes (en % daf -3,4 3,0 4,7 3,5e -3,9
FIE)
Fuente: Santander
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Anexo N° 30: entorno legal - aranceles

ARANCEL .
PAIS CONVENIO INTERMACIDNAL FECHA DE YIGENCIA BASEIPREFEREN # LIBERADOD ADV
812 - ACUERDO COMERCIAL
PAISES BA] PERU - UNION EUROPEA 01/03/2013-31/12/9999 17% 100%
815 - PROTOCOLO ADICIOMNAL
CHILE Al ACUERDOD MARCO DE LA 01/05/2016-31/12/9999 11% /0%
ALTANZA DEL
Fuente: Sunat
Anexo N° 31: Entorno legal — certificaciones Australia
28 standards correspond fo the chosen criteria “ 15

D Pacific Organic Standard Crop

*The Pacific Organic Standard1 (POS) was developed under a project financed by the International Fund for Agricultural Development (IFAD) and
implemented by the International Federation of Organic Agriculture Movements (IFOAM) in cooperation with the Secretariat of the Pacific Community
(SPC) and the predecessor of POETCom. The Standard covers organic production and processing and is appropriate for the unique social, cuftural,

Information last updated in the Standards Map database: 24.022014

D GLOBALG.A.P. Crops

GLOBALG AR,

Information last updated in the Standards Map database: October 2013

D " Fairtrade International - Hired Labour
Fairtrade International is an independent, non governmental. not-for-profit organization that promotes sustainable development and poverty alleviation
FaRTRape  2Nd sets the Fairtrade standards. Nineteen national organizations, called Fairtrade Labelling Intiatives, market the Fairtrade products in 24 countries in
Europe, North America, Australia, New Zeland. One organization - FLO-CERT - is responsible for auditing and certification of compliance against the

Information last updated in the Standards Map database: December 2014

SAl Platform -- Farm Sustainability Assessment
O W

Fuente: Trademap
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Anexo N° 32: Entorno legal — certificaciones Paises Bajos

29 standards correspond to the chosen criteria a 12

D GLOBALG.A.P. Crops

Information last updated in the Standards Map database: October 2013

D MPS-ABC

% MPS-A B and C are environmental certificates. The qualifications MPS-A, -B and -C are awarded to MPS participants who register their usage of crop
protection agents, fertilizers, energy, waste and in some countries water over four-week period. Participants are awarded a qualification four times a
year namely MPS-A, B or C based on the comparison of their usage with standards. MPS-A is the highest certificate for the most environmental

Information last updated in the Standards Map database: 10.01.2014

v
D Small Producers Symbol
The Symbol is an initiative of the Latin American and Caribbean Network of Small fair trade Producers {CLAC), as part of its efforts fo promote the
vision, values and principles of Small Producers’ Organizations. The Symbol is a non-governmental, not-for-profit organisation to safeguard the
sustainable future of small producers, local communities, culture and projects and inclusive market, based on values and principles of sustainability,
Information last updated in the Standards Map database: 13.01 2014 -
D MP$-Socially Qualified (SQ)
sane ATN BAMWE im m Plisdnbk mrimds mrmanisabinn memnmass erisis andifinaban itk Hhe sl af nenmeabine aosdninakilib in bl kadbiaoBieal snsbar b has dacslanad e
Fuente: Trademap
o . e : .
Anexo N° 33: Entorno legal — certificaciones Chile
30 standards correspond to the chosen criteria. ﬂ 12
D GLOBALG.A.P. Crops
Information last updated in the Standards Map database: October 2013 -

D MPS-ABC

MPS-A, B and C are environmental certificates. The gualifications MPS-A, -B and -C are awarded to MPS participants who register their usage of crop
protection agents, fertilizers, energy. waste and in some countries water over four-week period. Participants are awarded a gualification four times a
year namely MPS-A, B or C based on the comparison of their usage with standards. MPS-A is the highest certificate for the most environmental

Information last updated in the Standards Map database 10.01.2014

D LIFE Certification

Lasting Initiative For Earth (LIFE) Institute is a not-for profit, non-governmental Brazilian institution which was created in 2009 in a joint effort by
Fundacién AVINA, O Boticario Foundation for Nature Protection, Posigraf and SPVS (Society for Wildlife Research and Environmental Education).
Currently other institutions have also come on board, further strengthening our initiative. LIFE Institute is responsible for managing LIFE Certification

Information last updated in the Standards Map database: Feb 2016

M A Fairtrade International - Hired Labour
Fuente: Trademap
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Anexo N° 34: Entorno tecnoldgico- Australia

rdenadores: 58,9 por 100 habitantes

ineas telefonicas: 45,7 por 100
abitantes

suarios de Internet: 32,3 por 100
abitantes

cceso a la energia eléctrica: 100%
e la poblacidn

Fuente: Santander
Anexo N° 35: Entorno tecnholdgico- Chile

Ordenadores: 14,1 por 100 habitantes

Lineas telefonicas: 18,8 por 100
habitantes

Usuarios de Internet: 61,4 por 100
habitantes

Acceso a la energia eléctrica: 99.6%
de la poblacidn

Fuente: Santander
Anexo N° 36: Entorno tecnoldgico- Paises bajos

Ordenadores: 91,2 por 100 habitantes

Lineas telefonicas: 42,4 por 100
habitantes

Usuarios de Internet: 93,0 por 100
habitantes

Acceso a la energia eléctrica: 100%
de la poblacicn

Fuente: Santander
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Humedad: 95% | Fuerza del viento: 45
km/h

Amanecer: 7:12 am | Atardecer: 4:58 pm

Fuente: Santander

Anexo N° 37: Entorno medio ambiental — Chile

inima: 6° | Maxima: 19°

Humedad: 74% | Fuerza del viento: 45
km/h

Amanecer: 8:47 am | Atardecer: 6:43 pm

Fuente: Santander

Anexo N° 36: Entorno medio ambiental — Paises Bajos

0 \
Humedad: 99% | Fuerza del viento: 57
km/h

Amanecer: 5:18 am | Atardecer: 10:7 pm

Fuente: Santander
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